


UN’ESIGENZA DA AFFRONTARE.
UN PROCESSO DA MIGLIORARE.
UNA NUOVA IDEA DA SVILUPPARE.
UNA COMPETENZA CHE POTREBBE

ESSERE UTILE A UN'ALTRA
IMPRESA.
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o Spesso le opportunita nascono proprio
dall'incontro tra chi ha un bisogno e chi
possiede la competenza, la tecnhologia o
la soluzione giusta per affrontarlo.

MediterraNexus nasce per creare le
condizioni perché questo incontro
possa avvenire.

Promosso dalla Camera di Commercio
di Reggio Calabria, coordinato dal PID -
Punto Impresa Digitale, con la
collaborazione dell’ dell’Azienda
Speciale IN.FORM.A., MediterraNexus
mette in relazione le imprese del
territorio per trasformare competenze,
esigenze e idee in nuove opportunita di

coIIaborazionf.
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PERCHE’ PARTECIPARE?

_{ i, OFFERTA INNOVAZIONE

F’ 1
. Per chi offre innovazione, significa avere l'opportunita di far conoscere le
proprie competenze e incontrare imprese alle quali possono essere
concretamente utili.
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\/ \\ Per chi cerca innovazione, significa poter conoscere soluzioni e
trovare nuovi interlocutori aprendosi a possibilita che magari non
. aveva ancora considerato.
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CONOSCIAMO L'OFFERTA DI .
INNOVAZIONE .

Il percorso parte dalle startup innovative, dalle PMI
innovative, dalle spin-off accademiche e dalle imprese
innovative coinvolte nell'offerta.

MediterraNexus ne approfondisce competenze,
tecnologie, prodotti, servizi ed esperienze, con
un’attenzione particolare alla loro utilita concreta: quali
esigenze possono affrontare? Quali processi sa@»oNo

migliorare? Quali opportunita possono aprire?
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NASCE LA VETRINA DELL'INNOVAZIONE | * .
MEDITERRANEXUS .

Le realta coinvolte vengono presentate nella vetrina
dell'lInnovazione MediterraNexus, uno spazio dedicato sul
sito della Camera di Commercio.

Uno strumento per conoscere chi offre innovazione sul
territorio e comprendere in modo immediato cosa
propone, a chi pud essere utile e quali collaborazioni puo

sviluppare. oo00



03

ENTRANO IN GIOCO LE PMI 3

Le imprese del territorio possono consultare il catalogo,
conoscere le realta presenti e aderire al percorso
raccontando | propri bisogni, obiettivi e ambiti di
interesse.

Non & necessario partire da una tecnologia o avere gia
individuato una soluzione.

Si puo partire semplicemente da un’'esigenza. »oe»
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IMPARIAMO A INCONTRARCI X

Prima degli incontri B2B, MediterraNexus porta le imprese dal
digitale all'incontro reale con un evento in presenza.

Una giornata dinamica e partecipativa per prepararsi al
confronto: capire come raccontare efficacemente cid che si
offre o cid di cui si ha bisogno, quali domande fare, come
riconoscere una possibile complementarieta e come
trasformare un primo incontro in un'opportunita da
approfondire.
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GLI INCONTRI CONTINUANO X

Dopo l'evento, le imprese potranno organizzare in
autonomia i propri incontri B2B attraverso la piattaforma
dedicata, scegliendo gli interlocutori di interesse e
concordando gli appuntamenti secondo le rispettive
disponibilita.

Uno spazio diretto di confronto per capire se esistono le
condizioni per andare oltre il primo contatto e sviluppare

una collaborazione. oo0»



COSA SUCCEDE
DOPO?

MediterraNexus non si esaurisce con gli
incontri.

Il PID - Punto Impresa Digitale realizzera
un’attivita di follow-up per conoscere
I'evoluzione delle relazioni avviate e
capire se dagli incontri sono nati ulteriori
confronti, sperimentazioni, soluzioni

adottate, partnership o nuovi progetti.




DALL'INCONTRO AL
PROGETTO.

E se da una connessione nasce un
progetto innovativo, il percorso puo
andare ancora oltre.

Le imprese che, a seguito degli incontri
MediterraNexus, riusciranno a
sviluppare e concretizzare un progetto
innovativo potranno candidarlo al
Bando Premi per I'Innovazione,
promosso dall’Azienda Speciale
IN.FORM.A.,, secondo i requisiti e le

modalita previsti dal Bando.




HAI QUALCOSA DA
OFFRIRE?

Porta in MediterraNexus le tue
competenze, le tue tecnologie e le tue
soluzioni.

Falle conoscere.

Raccontane il valore.

Incontra chi potrebbe averne bisogno.

DUE PUNTI DI PARTENZA. UN UNICO ECOSISTEMA.

HAI UN’ESIGENZA?

Racconta cosa vorresti migliorare,
sviluppare o cambiare nella tua impresa.

Scopri chi puo offrirti nuove competenze,
nuove soluzioni o semplicemente un
nuovo punto di vista.

Non devi avere gia la risposta.

Puoi partire dalla domanda giusta.
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MediterraNe <us Vuoi saperne di piu?

pid@rc.camcom.it

ENTRIAMO
IN CONTATTO

0965 384 250/240

WWW.rc.camcom.gov.it
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