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TITOLO I

USI CORRENTI NELLE CONTRATTAZIONI IN GENERE

USI CORRENTI NELLE MEDIAZIONI

Pluralita di mediatori

LYintervento di pitt mediatori & guasi sempre in NUMero non su-
periore a due.

Provvigione

Nel caso che nella contrattazione intervengano piu mediatori,
questi, in genere, dividono il corrispettivo in parti eguali.

In ordine al pagamento della provvigione (art. 1756 c.c) gli usi,
nelle compravendite, sono diversi nelle varie zone della Provincia. In
quelle di 8. Lorenzo e Melito P.5. clascuna delle parti risponde della
percentuale a proprio carico; nella zona ionica: (Locri - Siderno -
Bovalino), compratore e venditore sono solidalmente responsabili
salva diversa pattuizione; in quella di Reggio Cal. - Polistena - Tau-
rianova - Gioia Tauro, & tenuto al pagamento della provvigione chi
ha dato I'incarico al mediatore.

Termine per indicare il contraente non nominato

Il mediatore pud dichiarare il nome del contraente non nomina-
to al momento della conclusione del contratto; nella piazza di Bova-
lino deve dichiarare il nome dell'alira parte fin dall'inizio delle trat-
tative, e nella piazza di Melito Porto Salvo deve rivelare il nome al-
meno 24 ore prima della conclusione del contratto.
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Nel caso che il mediatore non abbia manifestato il nome della
parte per cui contratta, nei termini d'uso, non gli spetta la provvigio-
ne poiché é da presumere che abbia contrattato in proprio,

L'uso diverge, invece, nelle piazze di Gioiosa Jonica, 8. Eufemia
di Aspromonte e S. Lorenzo, dove al mediatore spetta la provvigione
anche nel caso in cui non abbig manifestato il nome della parte per
cui contratta,

Formule verbali di garanzia

Le espressioni tipiche attraverso le quali il mediatore =i rende
garante della parte che rappresenta sono:

«Rispondo io personalmente s

@ S0tto la mia personale responsabilition

Si rende garante delly parte che rappresenta, il mediatore che
esborsi la caparra senza nominare la parte da Iui rappresentata.

Rimborso spese

Il mediatore ha diritto al rimborso delle spese sostenute 5010 nel
caso in eui il contratto non sj sia concluso per colpa di una o di en-
irambe le parti contraenti.

Obblighi del mediatore

Nessun uso, in Eenere, sussiste in relazione alla tenuta di regi-
stri da parte dei med latori. Solo quelli incaricati ad acquisti di terre-
ni o fabbricati sogliono tenere dei taccuini per appunti,

Provvigione nella Permuta

In caso di permuta, la provvigione, se non é stabilitg preventiva-
mente in modo forfettario, si caleola sul mobile od immobile di
maggior valore,

Acquisto piante in piedi

Per tale forma di acquisto la misura dells provvigione é, salvo
patto in contrario, del 2% sullaf fare concluso.
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Acquisto tronchi

Per tale forma di acquisto la misura della provvigione g, salvo

patto in contrario, del 2% sull'affare concluso,

Acquisto segato

el rarl casi in cul 51 ha intervento del mediatore, la misura del-

la provvigione &, salvo patto contrario, del 2% sull’'affare concluso,

Acqguisto carbone vegetale

Nei rari casi in cui si ha intervento del mediatore, la misura del-

la provvigione &, salvo patto contrario, del 2% sull'affare concluso.

=mettore Agrumario

A) - La provvigione spettante al mediatore, salvo patto in contrario,

B) -

C) -

e del 2% sull'importo del prodotto da corrispondersi dal com-
pratore ad affare concluso. Essa viene corrisposta in tutte le
forme di compravendita: per i frutti acquistati sugli alberi, per
guelli la cui consegna avviene nel fondo o nel magazzino ed an-
che per la merce posta su vagone partenza.

Nella zona della Piana Alia la provvigione del 2% é divisa in
parti uguali tra compratore e venditore, salvo il caso in cul una
delle parti si accolli I'onere dell'intera provvigione oppure il
mediatore rinunci alla percezione della quota a carico di una
delle parti contraenti.

Nella piazza di Reggio Calabria la percentuale ¢ nella misura del-
I'l %, da corrispondersi da chi ha dato l'incarico al mediatore.

La provvigione per la vendita degli oli essengziali & di L. 300 al
chilogrammo da corrispondersi dal compratore sul prezzo del-
Ia compravendita ad affare concluso. Non esistono usi per me-
diazione di essenza di bergamottio poiché l'essenza stessa de-
vessere conferita obbligatoriamente al Consorzio Bergamotio
(Legge 23 Novembre 1973 n. 835

Non vi sono usi per le vendite di agro di bergamotto e delle es-
senze floreali (gelsomino, gaggia, tuberosa, gerani, ete.
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=ettore oleario

A} - La percentuale di mediazione per l'ascquisto delle olive, sia che
avvenga sugli alberi o a misura, & del 2%, salvo patto in contra-
rio, da corrispondersi da chi ha dato l'incarico al mediatore,

B) - Nelle compravendite di olii (sia a pressione che al solventel,
nelle zone di Reggio Calabria e Jonica, al mediatore spetta, sal-
vo patto contrario, la provvigione dall’l al 2% da corrispondersi
ad affare concluso, da chi ha conferito lincarico; nella zona tir-
renica, invece, la percentuale & stabilita nella misura forfettaria
di 300 lire a quintale da corrispondere da chi ha dato I'incarico:
per le contrattazioni fuori Provineia, la percentuale, sia per 11
olii g pressione che rettificati, di mediazione & dell’l per centu a
carico dell'acquirente.

C) - Nelle compravendite di sanse, la provvigione spettante al me-
diatore varia, salvo patto in contrario, da L. 60 a L. 100 per
quintale.

settore vinicolo

A) - Nell'acquisto delle uve, sia da vino che da tavola, salvo patto in
contrario, la provvigione spettante al mediatore & del 2% da
corrispondersi ad affare concluso da chi ha dato Tinearico

B) - Nelle compravendite di vinacce, vino e vinaccioli, salvo patto
contrario, la provvigione spettante al mediatore & del 2% da
corrispondersi ad affare concluso da chi ha dato inearico.

Cereali e frumento

E raro lintervento del mediatore. Nei casl in cul tale intervento
avviene, la provvigione é della misura del 2% sul prezzo di vendita,
da corrispondersi ad affare concluso dal compratore,

Acquisto mangimi

Anche in tali casi le trattative sono dirette, Nei rari casi in cui si
ricorre al mediatore, viene corrisposta la provvigione del 2%, sem-
pre da parte del compratore, ad affare concluso.



Prodotii ortofrutticoli

La compravendita & a peso sul luogo di produzione o a campo.
In questo secondo caso i prodotti restano a rischio del compratore.
Se vi é intervento di mediatore, la provvigione, a carico del compra-
tore e ad affare conecluso, viene corrisposta nella misura del 2% sul-
Iimporto della vendita.

Immaohili rustici ed urbani

La provvigione viene stabilita di volta in volta tra il mediatore e
la parte che gli affida l'incarico, meno che sulla piazza di Reggio Ca-
labria dove la percentuale viene calcolata in base al prezzo di com-
pravendita nella misura che segue.

2% fino a 5 milioni
1,75% da 5§ milioni fino a 10 milioni
1,50% da 10 milioni fino a 20 milioni
0,75% da 20 milioni fino a 30 milioni
0,70% da 30 milioni fino a 50 milioni
0,50% oltre i 50 milioni.

Detta provvigione viene corrisposta dalla parte che ha dato I'in-
carico al mediatore e gualora lincarico sia stato conferito da en-
trambe, la provvigione grava su ciascuna di esse in parti uguali.

Esercizi industriali ¢ commerciali

La provvigione viene stabilita di volta in volta tra il mediatore e
la parte che gli affida 'incarico, meno che sulla piazza di Reggio Ca-
labria dove la percentuale viene calcolata in base al prezzo di com-
pravendita nella misura che segue:

2% {fino a 5 milioni
1,75% da 5 milioni fino a 10 milioni
1,70% da 10 milioni fino a 20 milioni
1,50% da 20 milioni {ino a 30 milioni
0,75% da 30 milioni fino a 30 milioni
0,50% oltre i 50 milioni.

Detta provvigione viene corrisposta dalla parte che ha dato l'in-
carico al mediatore e qualora Yincarico sia stato conferito da en-
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trambe le parti, la provvigione erava su ciascuna di esse in parti
uguali.

Locazione di immohili rustici ed urbani

La provvigione viene stabilita di volta in volta tra il mediatore e
la parte che gli affida l'incarico meno che sulla piazza di Reggio Ca-
labria dove la percentuale viene calcolata in base al canone annuale
nella misura che segue;

2% fino a 5 milioni
1,75% da 5 milioni fino a 10 milioni
1.70% da 10 milioni fino a 20 milioni
1,50% da 20 milioni fino a 30 milioni
0,75% da 30 milioni fino a 50 milioni
0,00% oltre 1 50 milioni.

Deita provvigione viene corrisposta dalla parte che ha dato Vin-
carico al mediatore e qualora linearico sia stato conferito da en-
trambe le parti la provvigione grava su ciascuna di esse in parti
uguali.
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TITOLO II

COMUNIONI TACITE FAMILIARI

Non esistono usi accertati



TITOLO 111

COMPRAVENDITA E LOCAZIONI DI IMMORBILI URBANI

CONTRATTO DI LOCAZIONE PER GLI IMMOBILI URBANI

Forma di contratto

Qualungue sia I'uso cui gli immobili urbani vengono destinatl i
contratti di locazione quasi sempre vengono stipulati per iscritto.

L'uso ¢ diverso nel Comune di Riace nel guale i contratti di loca-
zione sono generalmente verbali

Caparra

Opni qualvolta viene assunto tra locatore e conduttore un impe-
gno di stipulazione di contratto si usa corrispondere al locatore una
CAPArTa.

Tale uso non sussiste nei Comuni di Riace e Molochio.

Pagamento pigione

La pigione viene sempre corrisposta anticipatamente ad eccezlo-

ne dei Cormuni di Serrata, Riace, 8. Glovanni di Gerace, Gioia Tauro,
Molochio e Roghudi, nei guali viene corrisposta posticipatamente
salvo espressa pattuizione contraria.

Scadenza contratto

Nei Comuni di Reggio Calabria e di Varapodio i contratii di loca-



zione, senza determinazione di tempo, hanno termine il 31 agosto di
ogni anno e la relativa disdetta va comunicats entro il 31 magegio
precedente con lettera raccomandata,

Nel Cormune di Riace i contratti di locazione hanno termine I'8
seitembre di ogni anno e la relativa disdetta va comunicata entro il
31 gennaio precedente.

Nel Comune di 8. Giovanni di Gerace il contratto di locazione ha
la durata di un anno solare dalla data di stipulazione e la disdetta va
comunicata almeno due mesi prima dello scadere dell'anno di loca-
Zione.

Nel Comune di Seminara la scadenza dei contratti di locazione &
[issata al 31 dicembre e la disdetta va cormunicata due mesi prima.

Visita locali disdettati

Avvenuta la comunicazione della disdetta il conduttore non puc
Oopporsl alla visita dei locali da parte dei richiedenti autorizzati dal
locatore. Le visite perd devono essere eseguite con il minor disturbo
dell'inquilino e secondo gli orari (di solito dalle ore 18 alle ore 18) e
le modalita convenute,

Rinnovazione tacita del contratto

Nel caso di mancata disdetta il contratto di locazione (anche ver-
bale) si intende rinnovato alle medesime condizioni del contratto
precedente ma la sua durata segue le consuetudini del contratto a
tempo indeterminato.

Miglioria

Il conduttore non pud apportare allimmobile aleuna miglioria o
modificazione senza essere stato preventivamente autorizzato dal
locatore, La semplice scienza da parte del locatore e la sua non op-
posizione non viene interpretata come consenso tacito e, pertanto,
all'atto della consegna non da luogo ad alcuna indennita per miglio-
ria.

L'indennita sard dovuta al conduttore solo se la miglioria sara
stala consentita espressamente. In tal caso essa viene COrrisposta a
norma dell’art. 1592, 1° comma, Codice Civile.
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Risarcimento danni

Quando avviene la riconsegna dei locali, per fine della locazione,
il conduttore, che nella tenuta dell'immobile non ha usato la diligen-
za del padre di famiglia, deve corrispondere le spese per la ripara-
zione del danni causati all'impianto elettrico, agli impianti idrici, ai
vetri, eteo.

Il conduttore non é tenuio a restaurare la tinteggiatura dei vani
abitabili quando non risultano danneggiati per dolo 0 per colpa.



TITOLO IV

COMPRAVENDITA - AFFITTO
E CONDUZIONE DI FONDI RUSTICI

Vigneti e viti

Nei rapporti agrari & consuetudine rimpiantare le viti guando
deperiscono o invecchiano oppure sono distrutte da calamita natu-
rali.
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TITOLO V

Cap. I - PRODOTTI DELL’AGRICOLTURA

A) FRUTTA FRESCA ED AGRUMI

Contratto

Il contratto di compravendita non ha sempre per oggetto il pro-
dotto maturato o in via di maturazione, essendovi anche contratti
per acquisto di prodotti futuri.

Vi sono tre tipi di contratto: a conta, a peso, a forfait (o a corpol.

Contratto forfettario

Nel contratto a forfait le parti contrattano, per un prezzo deter-
minato, la produzione del fondo sia con gli alberi ancora in fiore sia
in base alla stima del frutto in maturazione o alla stima del frutto
gia maturato.

In tale forma di compravendita il contratto ha carattere aleato-
rio in quanto il rischio derivante dalla mancata produzione, dalla
mancata maturazione o da caduta o deterioramento del prodotto, &
a carico del compratore il guale, in ogni caso, & tenuto a corrispon-
dere il prezzo pattuito.

Contratio a conta

Il prezzo € determinato in ragione del numero dei frutti prodotti
e raccolii in buono stato di maturazione. Per gli agrumi 'unita di
misura é il emigliaion che equivale a n. 1.050 frutti
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Contratto a peso

IL prezzo é determinato in ragione del peso del prodotto raccolto.

Caparra

La caparra ha in tutte e tre le forme di contratto, salve patto
contrario, carattere confirmatorio.

Raccolia

La raccolta e a carico del compratore in tutte e tre le forme di
compravendita.

Scarto

Negli acquisti a conta 0 a peso i frutti di scarto vengono elimi-
nati; in difetto si opera a favore del CoOmpratore uno sconto pari
al 5%.

=fioratura

La sfioratura o raccolta dei primi frutti maturi puo essere effet-
tuata solo se espressamente convenuta. Essa si riscontra solo negli
acquisti a forfait o a migliaio, non in quelli a peso.

=tima

La stima viene effettuata da ciascuna delle parti per conto
proprio e direttamente dalle parti stesse per mezzo di esperti di
Ccampagna.

La stima pud avere un valore relativo e indicativo solo nelle ven-
dite & migliaio & a peso perché nelle vendite a corpo o a forfait si
traduce in un elemento non modificabile del contratto.

Nelle vendite a corpo, e ciog nei casi in cui le parti stimano il
prodotto in una determinata quantitd e pattulscono il prezzo, la
guardiania & a carico del compratore il guale ha tutto l'interesse a
che il frutto non venga sottratto.

Nelle vendite a peso o a migliaio la guardiania & a carico del ven-
ditore poiché il compratore paga la merce che zli viene consegnata.
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Raccolia

Nelle vendite a misura 0 a peso la consegna avviene sotto I'albe-
o a raccolta avvenuta. Le spese di raccolta sono in entrambi i easi a
carico del compratore.
La raccolta avviene sul luogo di produzione a spese del compra-
tore.
Il termine di raccolta, normalmente, & stabilito d'accordo tra le
parti in relazione alla maturarzione del prodotto.
I termini massimi per la raccolta variano da zona a zona e sono:
A) — per le arance fino al 30 aprile;
B) - per 1 limoni a fine gennaio ed eccezionalmente fino al 15 mar-
20, in qualche zona particolare fino al 30 aprile.
C) - per il bergamotto fino al 31 gennaio ed eccezionalmente fino al
15 febbraio, e solo in qualche zona fino al 31 marzo.

Consegna

Nel caso di vendita a conta o a peso la consegna € sotto 'albero
a raccolta eseguita. Sono a carico del compratore sia le spese di rac-
colta che di trasporto noncheé le operazioni di pesatura e di conta.

Danni

In caso di danni agli alberi-derivanti dalle operazioni di raccolta
il compratore € tenuto a risarcire il proprietario.

Perimento della cosa

Nelle vendite a forfait (o a corpo) il perimento della cosa & a cari-
co del compratore.

Nelle vendite a conta o a peso il perimento del frutto € a carico
del venditore fino all'espletamento delle operazioni di raccolta e di
pesatura.

Perdita del frutto

Per perdita del frutto s'intende esclusivamente il perimento to-
tale del frutto singolo (frutto marcito o gelato)



Deprezzamento

Il deprezzamento del § rutto per eventi naturali (pioggia, grandi-
ne, vento, ecc.), in assenza di specifica norma contrattuale, & a carico
del venditore.

Unita di misura

Le unita di misura adoperate sono il migliaio ed il quintale,

Pagamento

Il pagamento viene eseguito in due tempi: con la caparra confir-
matoria (in genere un terzo o Ia meta del prezzo) e allinizio della
raccolta, oppure per mets all'inizio e per meta alla fine della raccol-
La medesima.

Mele

Particolare modalita & nells vendita delle mele che si effettus in
due modi:
@/ a gcalapanaros, ecicé lg frutta viene pesata senza scelta cosi come
viene raccolta;
b/ a scelta, determinando preventivamente il limite minimo di gros-
sezza del frutto.

Bergamotio

La compravendita del frutto avviene, oltre che per contanti, me-
diante consegna di una determinata quantita di 8SSenza convenuta
tra le parti al Consorzio de] Bergamotto a spese ed a rischio del
compratore nel termine prestabilito, con gradi 38 pronto e con patto
di reciproca rifazione,

Mandorle e noci

Il contratto di compravendita delle mandorle e delle noci riguar-
da il frutto gia raccolio, sececato e privo di mallo,
In genere i contratti sono verbali con caparra confirmatoria e
COm pagamento del prezzo alla CONSegna,
La consegna avviene nel magazzino del venditore.
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Rapporti coloniei relativamente alle mandorle

Il colono ha 'onere della raceolta e nettatura del mallo.

Stima

In relazione alla stima, la quantita di mandorle e noci secche e
nette & considerata corrispondente ad un terzo della quantita di
mandorle e noci fresche rivestite del mallo. La stima pud essere fat-
ta al lordo o al netto. Viene chiamata stima al lordo quella riguar-
dante il frutto fresco e rivestito del mallo; viene invece chiamata sti-
ma al netto quella riguardante il frutto secco e privo del mallo.

Essenze e derivati agrumari

Essenza del bergamotio e l'olio essenziale estratto dalla scorza
del frutto mediante vari sistemi di lavorazione meccanica.

L'estrazione di detta essenza avviene: o direttamente nei labora-
tori aziendali o nei laboratori degli industriali ai quali i proprietari
hanno venduto il frutto, oppure nel centro di lavorazione collettiva
costruito dal Consorzio,

Nel caso di vendita mediante corresponsione di un determinato
quantitativo di essenza questo viene determinato col sistema forfet-
tario o della vendita a peso: nella vendita forfettaria a libbre o chilo-
grammi; nella vendita a peso resa once per quintale giusta le tavole
di ragpuaglio adottate dal Consorzio Bergamoito appresso riportate.

Raccolia dei fiori di gelsomino

E uso costante pagare, con un prezzo convenuto di volta in
volta, le raccoglitrict di gelsomino per chilogrammo racceolto,

Oncia

Un'oncia e uguale a 26,156 grammi.

Una libbra ¢ uguale a 321 grammi circa.

I sottoprodottl (pastaccio, agro, ete.) della lavorazione sono in
ogni caso del compratore,
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GRAMMI RAGGUAGLIATI A LIBBRE - ONCE E CENTESIMI

TAVOLE DI RIDUZIONE

TAVOLA 1=
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TAVOLA 2=
CHILOGRAMMI RAGGUAGLIATI A LIBBRE - ONCE E CENTESIMI
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B) OLIVE

Tipo di produzione

Nella Provincia la produzione tipica delle olive & di olive per mo-
litura. Non esiste distinzione tra olive da molire e olive destinate ad
altri usi, o tipi speciali, anche se il proprietario si riserva un certo
quantitativo da conservare in salamoia o in altro modo.

Compravendita

La compravendita delle olive avviene normalmente sull’albero
con stima del frutto pendente eseguita nel periodo che va dalla fine
di ottobre a tutto novembre,

Stima

La stima serve a determinare ai fini contrattuali la guantita del
frutto.

Ognuno dei due contiraenti procede, per proprio conto, all'estimo
del prodotto del fondo olivetato. Su tali dati compratore e venditore

si mettono d'accordo determinando cosi contrattualmente la quanti-
ta del prodotto.

Stima con funzione di perizia contrattuale

Nel caso che 1 due contraenti si rivolgano ad uno stimatore di
comune fiducia perché determini la quantita del prodotto, la stima
cosl eseguita ha valore di perizia contrattuale.
Pagamento dello stimatore

Il pagamento dello stimatore & in denaro e viene posto a carico
delle parti in misura uguale.
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Misure

Nella stima l'unita di misura usata & quella della «salma» nella
zona tirrenica, del «tomolo» nella zona jonica.

La «salman corrisponde generalmente a 25 amisure» e una ami-
sura» € uguale a 20 litri, nella zona della Piana bassa corrisponde a
24 misure, nella zona della Piana alta (Oppido Mamertina, Varapo-

dio, ete.) corrisponde a 28 misure, a S. Cristina d'Aspromonte corri-
sponde a 32 misure.

La misura si intende alla colma ed il peso oscilla trai 12 ei 15
chilogrammi.

Il wtomolos corrisponde a cirea 48 chilogrammi.

Corrispettivo nella vendita

Il pagamento & in olic o in denaro e corrisponde all'incirca alla
meta dell'olio presumibilmente ricavabile o al suo prezzo caleolato
in relazione al prezzo medio praticato nell'annata precedente.

Possesso del fondo in seguito alla vendita

Il possesso del fondo, dal momento della vendita alla raccolta,
passa al compratore delle olive a carico del quale sono tutie le spese
relalive, comprese guelle di guardiania, pulizia, rampa etc.

Raccolia

La raccolta & subordinata alla «cascola» e di norma, se l'annata
& buona, va da Dicembre a Marzo e pud spingersi specie in collina
fino al 30 giugno.

Raccolta 2 mano

La raccolta avviene a mano o con la scopa nelle zone sabbiose a
mezzo di raccoglitrici con pagamento a cottimo per unita di misura
0 a glornata secondo il salario stabilito dagli accordi sindacali.

Sgrappatura

E usata solo negli oliveti di nuovo impianto «a palmetta» poiché
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negli altri oliveti la natura delle piante non consente tale sistema di
raccolta,

Il pagamento € a giornata secondo le tariffe sindacali.

Abbacchiatura

E caduta in desuetudine per l'evidente danno alla pianta ed al
future raccolto.

E eccezionalmente usata solo per 1 rami che sporgono sulle stra-
de e in qualche oliveto della zona jonica.

L'abacchiatore & pagato a giornata secondo le tariffe sindacali.

Olive cadute sul fondo altrot

Le olive cadute sul fondo altrui appartengono al proprietario del
fondo in cui sono cadute

Appartengono invece al proprietario dell’albero nei Comuni dl
Oppido Mamertina, S. Cristina d’Aspromonte, Varapodio, Cosoleto,
Scido, Delianuova e Calanna.

Oliveto con colono

Nel caso in cui 'oliveto @ condotto in colonis, il colono ha l'obbli-
go di provvedere alla raccolta delle olive.

Mezzadria

Non si riscontrano per £1i oliveti casi di mezzadria.

Trasporto

L'obbligo del trasporto € dei coloni o delle raccoglitrici entro i li-
miti del fondo e viene eseguito con i mezzi disponibili in azienda.

Quando il trasporto viene eseguito da terzi il pagamento & con-
trattato dalle parti in denaro e non in natura.

Molitura

La molitura consiste nel complesso di operazioni che trasforma-
no il prodotto in olio,



Il tipo di contratto pin diffuso & il vcontratto a decima w, in forza
del quale il proprietario del frantoio percepisce la decima parte del
prodotto.

Le sanse restano sempre di proprieta del frantoiano.

Nella zona jonica in generale esiste I'uso per cul la sansa appar-
tiene al proprietario delle olive; il frantoiano trattiene i due terzi del-
la sansa quando provvede al trasporto delle olive dal luogo di raccol-
ta al frantoio e la consegna dell'olio prodotto al domicilio del pro-
prietario delle olive.

Contratto di «gabella» di olive

E un contratto sui generis che ha per oggetto la consegna da
parte del proprietario (gabellante) delle olive pendenti dagli alberi,
valutate con stima accettata dalla controparte, e l'obbligazione di
chi riceve le olive (gabelloto) di corrispondere una guantita di olio
proporzionale alla quantita delle olive prese in gabella.

Con tale contratto il gabellante cede le olive per un corrispettivo
di olio di quantitd minore di quella che si potrebbe ritrarre da esso,
allo scopo di esonerarsi dallonere della direzione e sorveglianza del
raccolto, della molitura e delle anticipazioni delle relative spese g
specialmente allo scopo di sottrarsi al rischio al guale il maltempo
ed il guasto del frutto espongono il buon esito della produzione; il
gabelloto In vista dell'utile che si ripromette di ricavare dalla diffe-
renza tra la quantita di olio che si pud produrre e quella che e ohbli-
gato a consegnare si addossa tale onere e si espone a tale pericolo.

Nel Comune di Caulonia il contratto di gabella di olive viene pra-
tlcato come appresso:;

«Sulla base della stima sugli alberi, jra proprietario e gabelloto
st giunge ad un accordo in ordine alla quantitia delle olive.

Per ogni macina di olive, corrispondente o sei tomoli 0 a chilo-
grammi 350 cireq, il gabelloto é tenufo a consegnare due «cafisiy e
mezzo di olio equivalenti a litri trentasette e mezzo e tale consegna
prescinde dalla guantith delle olive raccolte e dalla resa dell'olio. [
gabelioto inolire deve consegnare per ogni macina la sansa prodotia
dalla molitura in ragione di chilogrammi 80-100

La molilura viene pagata con una somma di denaro per macina
da dividersi in parti uguali fra gli operai addetti al framntoin, e con un
quindicesimo dell'olio prodotto che viene ripartito a sua volta in ra-
gione delle meta in fovore del proprietario del frantoio e dellalira
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meta in parti wguali fra gli operai addetti al frantoio medesimo; va
inoltre corrisposto un litro di olio per ogni macina a favore del pro-
prietarto del frantoio, se questo é eleltrico, oppure a favore del pro-
prietario dell'animale se il frantoio funziona a trazione animale.

Nel caso in cui le olive siano state date in gabella dal proprieta-
rio del frantoio il gabelloto che le molisce deve corrispondere non
un gquindicesimo ma un decimo di olio da attribuirsi per due lerzi al
proprietario del frantoio e per un terzo agli operai. Cid presuppone
che il conlratio faccia obbligo al gabelloto di molire le olive nel fran-
toio del gabellante.

La consegna dell'olio viene eseguita subifo dopo la molitura con
wna misura maggiorata del 10% circa in gquanio ['olio fresco contiene
delle impurita che ne fanno aumentare il polumen



C) OLIO DI OLIVA

Olio di oliva

1)

'y

- Per olio di oliva si intende il prodotto ricavato direttamente e
senza ulteriore elaborazione dalle olive mediante molitura e
pressione.

Le classificazioni tradizionali degli olii di oliva ormai non han-
no alcun valore in quanto la classificazione stessa & determina-
ta per legge (Legge 13 novembre 1960 n. 1407), come segue:

Art. 1 - E oplio d'oliva commestibile I'olio d'oliva che contiene

non piu del 4% in peso di acidita espressa come acido oleico e che,
all’esame organolettico, non riveli odori disgustosi, come di rancido,
di putrido, di fumo, di muffa, di verme e simili.

L'olio d’oliva commestibile si classifica con le seguenti denomi-

nazioni:

1)

2)

3)

wolio ertra vergine d'olivay, riservata all'olio che, ottenuto mec-
canicamente dalle olive, non abbia subito manipolazioni chimi-
che, ma soltanto il lavaggio, la sedimentazione e la filtrazione, che
non contenga piu dell’'l% in peso di aciditd espressa come acido
oleico senza tolleranza alcuna; alla denominazione di «wolio extra
vergine d'olivas potra esere aggiunta lindicazione della prove-
nienza,

wolio sopraffino vergine d'olivan, riservata all'olio che ottenuto
meccanicamente dalle olive non abbia subito manipolazioni chi-
miche, ma soltanto il lavaggio, la sedimentazione e la {iltrazione,
e che contenga non pin dell'l,3% in peso di acidita espressa come
acldo oleico;

w00 fino vergine d'olivay, riservata all'olio che, ottenuto meecca-
nicamente dalle olive, non abbia subito manipolazioni chimiche,
ma soltanto il lavaggio, la sedimentazione e la filtrazione, e che
contenga non pia del 3% in peso di aciditd espressa come acido
oleico;
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4) aolio vergine di oliva s, riservata all'olio che, ottenuto meccanica-
mente dalle olive, non abhia subito manipolazioni chimiche ma
soltanto lavaggio, la sedimentazione e la filtrazione, e contenga
non piu del 4% in peso di acidta espressa come acido oleico,

Per la denominazione di cui al n. 3) é ammessa una tolleranza del
10% in peso di acidita espressa come acido oleico.

Art. 2 - La denominazione di «olio di oliva rettificato» é riserva-
ta al prodotto ottenuto da olio lampante reso commestibile esclusi.
vamente con neutralizzazione con aleali e manipolazioni fisiche.

La denominazione di «olio di sansa di aliva rettificato» ¢ riser-
vata al prodotto ottenuto da olio estratto con solventi dalla sansa
d'oliva e da olio lavato reso commestibile mediante neutralizzazione
esclusivamente con aleali e manipolazioni fisiche.

Gli olii di cui ai precedenti commi non devono contenere tracce
delle sostanze chimiche adoperate e devono avere non pia dello
(,5% in peso di acidita espressa come acido oleico,

Sono considerati non commestibili gli olii derivanti da processi
dl esterificazione o di sintesi, o comungue da altri metodi diversi da
quelli della neutralizzazione con aleali,

Art. 3 - E denominato «olio di olivay il prodotto ottenuto dalla
miscela di olio di oliva vergine con olio di oliva rettificato, purché non
contenga piu del 2% di peso di acidita espressa come acido oleico.

E denominato «olio di sansa e di olivay il prodotto ottenuto dalla
miscela d'olio di sansa rettificato con olii di oliva vergini, purché non
contenga piu del 3% in peso di acidita espressa come acido oleico,

Art. 4 - Aj {ini dellattribuzione delle denominazioni di aolio di
oliva rettificatos e di «olio di sansa di oliva rettificato» si intendono:

2) per olio lampante 'olio ottenuto meccanicamente dalle olive, che
non abbia subito manipolazioni chimiche ed all'esame organolet-
tico rivell odori dispustosi, come dji rancido, di putride, di fumo,
di muffa, di verme e simili, Oppure contenga pia del 4% in peso
di aciditd espressa come acido oleico i :

) per olio lavato I'olio ottenuto dal lavaggio con acqua della sansa
di oliva:

¢/ per olio estratto con solventi Polic ottenuto dal trattamento della

sansa di oliva con solventi.



(zli usi relativi alla compravendita degli olii trovano il loro fon-
damento e la loro peculiaritd nel fatto che i proprietari di olio lo
vendono alle industrie di rettificazione direttamente o tramite inter-
mediari, per cui le uniche caratteristiche interessanti sono quelle
della acidita e delle impurita per la presenza di corpi estranei.

Campioni

Per 1 prelevamenti deil campioni (quantita e conservazione), gqua-
lungue sia I'uso di essi, si osservano le modalita prescritte dal De-
creto Legge 15 ottobre 1925 n.o 2033, convertito in legge 18 marzo
1926 n. 362, nonché del relativo regolamento approvato con R.D. 17
luglio 1926 n. 361 e successive modificazioni (). '

Vendita

La vendita, di norma, viene regolata, previo accertamento delle
caratteristiche, con il prelevamento dei campioni analizzati dai con:
traenti in loco.

I campioni vengono prelevati per ogni fusto o recipiente me-
diante apposito sifone in tre prese: al fondo del recipiente, alla meta
e alla superficie.

In caso di controversia i campionl prelevati a norma della Legge
1925 sulle frodi agrarie vengono inviati all'lstituto Sperimentale, se

(I} Non esiste una legge speciale pear il prelevamento depli olii ma una disposizio-
ne generale di cui si cita la parte pid importante derivante dall’art. 98 e successivo Ca-
po XTIT del RHegolamento 17 luglio 1926 per lesecusione del DI 15 ottobre 1925 1,
2033, convertito nella Legpe 18 marzo 1926 n. 562, che stabiliscea:

«La quantita di olio do prelevare per ogni cempione di clio deve essere per lo me-
o i un Niro

Ciascun campione deve essere divise in qguatiro portl rempiendo con ognung di
EE5E UM recipiente adatio

Ciozcun campione deve essere chiuso in modo da impedire o manomissione ed
igicurarne o integritd ¢ deve exsere suggellatn, preferibilmente con ceralocen, ool tim-
by del prelevatore,

Ad ogni campione si epplicherd wna etichefta in maniera che non sio possibile
asportaria sulls guale si indicheranno la date ed il numero del verbale a cui si riferi-
soe il pompdone. i nome del proprieterio o del delenfore della merce ¢ la nafura di
QUCEIL

Ciazouna etichella deve essere firmate dal prelevotore ¢ dallinferessato,

Uno dei guattro campioni prelevati sara rilascieto allinteressato, mentre gli allri
bre saranno invialf allTatituto analizzalore insieme al verbale di prelevarmenios
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scelto di comune accordo, o alla Stazione Sperimentale degli Olii e
Grassi di Milano,

Contrattazione

Normalmente il prezzo dell'olio viene riferito all'olio avente una
acidita di 5 gradi.

Per gli olii aventi aciditd fra i 5 e 10 gradi la riversibilita sul
prezzo base é dell'l% a favore del cormpratore.

Per gli olii eccedenti la suddetta acidita la riversibiliti e del-
I'1,50% a favore del compratore.

Per gli olii lampanti aventi aciditd inferiore ai 5 eradi la riversi-
bilitd in aumento & dell’l % a favore del venditore.

Consegna

La consegna dell'olio, salvo pattuizione ESPressa, avviene presso
il magazzino del compratore per vendite su piazza.

Trasporto

Il trasporto, sempre per vendite su piazza, & a carico del venditore.

Per vendita su piazza si intendono le localita nelle quali le azien-
de tradizionalmente acquirenti dispongono di attrezzature ver la ri-
cezione della merce.

Nella zona tirrenica la piazza tradizionale é Gioia Tauro che as-
sorbe cirea il 90% del prodotto.

Nella zona jonica le piazze tradizionali sono Siderno e Locri

Termine

Viene fissato d'accordo tra le parti.

Pagamento

FPer gquanto concerne il pagamento dell'olio I'acguirente general-
mente versa un anticipo con cui si impegna di ritirare, entro un ter-
mine prestabilito, il quantitativo di olio contratiato. Tale anticipo
viene stabilito dalle parti contraenti, il resto tutto alla consegna.

L'anticipo & considerato come caparra confirmatoria ai sensi
dell’art. 1385 C.C.
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Cap. II - PRODOTTI DELLA SILVICOLTURA

A) LEGNAME DA OPERA E DA COSTRUZIONE

Contratto di compravendita di legname all'impiedi

Nel contratto di compravendita di piante all'impiedi il proprieta-
rio vende per un determinato prezzo un numero di piante contras-
segnate dall’'autorita forestale o dalla ditta, mediante numerazione
progressiva a martello (martellatura) o a tinta di olio di lino,

Il compratore acquista il diritto ed ha l'obbligo di abbattere le
piante, trasportandosele e rendere libera la zona anche dei residui
di lavorazione.

La forma comunemente usata per i contrattl & la scrittura privata.

La somma eventualmente anticipata non ha natura di caparra
penitenziale e guindi, in caso di inadempimento, la parte inadem-
piente e tenuta al risarcimento dei danni

Termine di utilizzazione

Il termine di utilizzazione, & guello stabilito di volia in volta dal-
la autorita forestale nell'atto di autorizzazione,
Detto termine non & essenziale.

Contratto cosiddetto a legno di caduta

Con tale contratio si determina il prezzo di acquisto del tonda-
me a metro cubo, calcolato al momento dell’'abbattimento e seziona-
tura dell’'albero, con misurazione eseguita nel luogo di caduta.

Per i cimali, i tronchetti e le ramaglie il prezzo viene determina-
to a guintale.
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Tondo

Per tondo s'intende il legname avente il diametro mediano da
cm. 20 in sopra e la lunghezza di metri 4,10 - 3,10 - 2,10.

Tronchetti e tondellj

Per tronchetti e tondelli s'intende quel legname di varia lunghez.
za avente diametro di 12 centimetri,

Nella vendita della pianta all'impiedi & a carico del compratore il
rischio relativo agli eventuali difetti del legno (rmarcio, cipolla, ecc.).

Il venditore non garantisce né le dimensioni della pianta né i]
contenuto cubico né la qualita come neppure gli assortimenti o pro-
dotti da essi ritraibili.

Nel contratto cosidetto a letto di caduta sono a carico del vendi-
tore i difetti di qualita delle biante,

Compravendita del legname tondo

Il contratto di compravendita del legname tondo é generalmente
stipulato franco bosco e franeo punto di concentramento mediante
specificazione della localita dove si trova Ia merce.

Legnami resinosi

Fer i legnami resinosi tabete, pino, larice), il tondo si intende
scortecciato senza residui di rami sporgenti con diametro minimeo,
a meta lunghezza, di centimetri 20,

Classificazione del tondo

Viene classificata qualits sana mercantile quella che non com-
prende pezzi rotti, cipollatura o spaccati in senso longitudinale per
una lunghezza superiore al diametro medio oppure pezzi storti ec-
cessivamente wcanastrin ('), affetti da marcio e «tarizzon (4 od aventi
eccesslva nodosita e nodi guasti.

(1) weanastriz: termine di gergo che sty ad indicare 1] tondo non perfettamente ci.
lindrico ma a forma di imbuto.
{2} wtarizzon: termine di gergo che sta ad indicare i rondi contorti,
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Distinzione

A seconda delle dimensioni il legname rotondo si distingue co-
me segue: Tronchi da sega in lunghezza di metri 4 suddivisi, in as-
sortimento normale, di 20 centimetri di diametro e sottomisure in-
feriori a 20 centimetri di diametro; stanghe o pali di lunghezza di ol-
tre metrl 4 fino a metri 7 e con diametro minimo in punta fino a
centimetri 8.

I tronchi da sega e i tronchi rotondi devono avere una sopra mi-
sura in lunghezza detta salva-legno o corona e che non va conteggia-
ta; tale sopra misura varia a seconda delle condizioni di esbhosco, dei
diametri e del sistema di sezionatura, da centimetri 5 fino ad un
massimo di centimetri 12

La misurazione viene eseguita a centimetro pieno rilevando, con
il calibro metrico, due diametri in croce alla meta del tronco o fa-
cendo la media aritmetica delle due misure in basso e in alto.

Segato resinoso (abete e pino)

Per segato resinoso (spessore pieno) s'intende il tavolame avente
una lunghezza normale di metri 4 con spessori nominali di uso di
millimetri 20, 25, 40, 60 e una larghezza di centimetri 16 e oltre,

Il tavolame avente larghezza di centimetri 8 fino a 15, con una
media di 12-13 centimetri, & detto sottomisura.

Per segato a spessore ridotto s'intende il tavolame il cui spesso-
re presenti una tolleranza di un millimetro per tavole di spessore di
millimefri 25 e di 2 millimetri per il tavolame da 40 o 60 millimetri,

Stagionatura

Il legname s’intende stagionato quando un metro cubo di abete
pesa circa gquintali 5,50, e un metro cubo di pino cirea guintali 6,50,

Cortame

Fer cortame s'intende il legname segato in tavole, escluso mar-
cio e rotto, nelle misure da metri 1 a metri 3,50 di lunghezza e di
centimetri T a 15 di larghezza con spessore di millimetri 25,

Spessori diversi devono essere espressamente indicati,

Il tavolame deve essere refilato e intestato parallelo:



a/ per refilato s'intende la tavola a filo dritto con la tolleranza di leg-
geri smussi per una sola facecia e non per tutta la lunghezza delle
ftavole.

Nelle sottomisure é ammessa una maggiore tolleranza di smusso:

b) per intestato parallelo s'intende la tavola con i bordi superiori ed
inferiori paralleli.

Assortimento

Gualita tombante & quella che comprende tutte le scelte escluso
il marcio e il rotto; gualitd monte & quella che comprende la 12 g 20
scella con un massimo del 50% di terza gualita,

Trave - concetto di trave

Per trave s'intende una parte del tronco grezzo scortecciato di
un diametro minimo, misurato a meta altezza, di centimeiri 14 e di
lunghezza non inferiore a metri 1,50.

La qualitd deve essere sana e si esclude come scarto guella pro-
dotta da piante morte, quella affetta da marcio o da tarlo, da nodi
marci o nodi legati che indeholiscono il pezzo. Vanno altresi esclusi
1 pezzi curvi, i pezzi molto cipollosi, contorti e con fenditure diago-
nali.

Il grigio prodotto dall'lumidita viene tollerato gquando si presenta
solo leggermente su gqualche pezzo dellintera partita e qualora non
sia stato espressamente escluso nel contratto.

Il prezzo delle travi si stabilisce a metro cuho; la consegna pud
avvenire su strada camionabile, nel bosco, su autocarro, su vagone
ferroviario.

Travatura asciata

Con guesto nome viene indicata 1a parte dei fusti che lavorata
ad ascia, pud servire agevolmente come trave.

Commercio delle travi
Le travi vengono commerciate in due tipi: mercantili e a spigolo

vivo, I termine smercantiles indica la trave comune non lavorata
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mentre quello «a spigolo vivos indica la trave lavorata avente facce
a due a due parallele.

Pali da telegrafo

Vengono prodotii da piante scortecciate e si trattano in stato
rregeio con la cima asciata e la base segata diritta.

Le dimensioni variano da metri 6 e pin di lunghezza e con il dia-
metro da centimetri 10 a centimetri 18 in cima, proporzionanto alla
hase,

Qualita

@Pualora non risulti diversamente stabilito, la qualita sl intende
di castagno, abete o pino. La qualita deve essere sana. Vengono
esclusi, come scarto, 1 pezzi affetti da marcio e tarlo, o molto nodosi,
nonché i pezei curvi. ¥ tollerata una curva dal 2 al 3% massimo.

Misurazione

Viene fatta in base alla lunghezza e al diametro misurato a meta
del pezzo o per metro lineare,

Prezzo

Il prezzo viene stabilito per pezzo 0 a metro cubo.

Tondelli e tronchetti per cartiera

Legname per cartiera o cellulosa si intende guello di abete, pino,
fageio o ploppo delle seguenti dimensioni: da metri 1 in avanti in
multipli di un metro in tondelli 0 in squarti con diametro, in punta,
da centimetri 6 in S0pra. Sono ammesse anche lunghezze interme-
die che vengono conteggiaie da 50 a 50 centimetri.

Il legname da cartiera viene commerciato normalmente con
scortecclatura commerciale cioe senza la prima cortecceia o almeno
strisciato oppure pulito in bianco. E ammesso anche legname con
corteccia tenendo conto di particolari pattuizioni.

Il legname da cartiera deve essere intestato a sega da ambo le
eatremita.



I nodi devono essere asciati a legno liscio, La vendita viene effet-
tuata a metro cubo o a quintale.

Sono ammessi pezzi nosati (1) ed anneriti, nodosi, con tolleranza

di alterazione, che non pregiudichino l'integrita della fibra (o tenuta
di chiodao).

(1) «Nosgtin termine di gergo che sta ad indicare le alterazioni dovule g fattori ae-

cidentali (colpi di aseia o di pietra) che 1a pianta ha subito mentre era in fase di svi-
Jikysjslve
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B) LEGNA DA ARDERE

Qualita

Vi sono in cornmercio due qualita:
al legna dolce;
b)) legna forte.

Legna dolce

E costituita dal legname di pino, abete, salice, castagno ed ontano,

Legna forte
E costituita da rovere, quercia, faggio, olivo, robinia, gelso e noce.
Legna stagionata

E quella posta in vendita dopo tre mesi dal taglio.

La lunghezza va da metri 1,40 in gin e si distingue in tondelli
con diametro non inferiore a 4 centimetri e squarti.

Prezzo
E determinato a quintale.
Consegna

Viene effettuata, a seconda del contratto, su trada camionabile
(bosco 0 luogo di smercio), nel magazzini vendita o vagone partenza.

Anticipo

51 usa anticipare una parte del prezzo,

Calo

Non vi € uso in proposito ne e ammessa la clausola weircan.
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C) CARBONE VEGETALE

Legna da carbone

Per la produzione del carbone vegetale si utilizzano anche 1 resi-
dui di lavorazione del boschi e, nella zona della Plana, il ricavo della
potatura e dell'abbattimento degli alberi infruttiferi di ulivo, ma il
legno pin pregiato deriva dai ceduli e precisamente dai polloni a can-
nello che non richiedono spacco.

Contratio

Non esistono forme consuetudinarie; per le partite piu impor-
tantl viene adoperata la forma scritta.

Qualita

Vi sono in commercio due qualita: forte e dolce.

Qllalil’ﬂ forte: si intende il carbone ricavato da legno di faggio,
rovere, cerro, 1liva, eloe.

ualita dolee: si intende guella ricavata dal legno di abete, pino

e castagno.
Cannello

=51 intende quello ricavatoe da ceduo di circa 20 anni oppure otte-
nuto da materiale di piccole dimensioni, frai 3 e 1 5 centimetri e, se
piu grosso, fino a 11-12 centimetri, in tondelll non spaccati.
spacco

=1 intende quello ottenuto da legna tratta da piante grosse con-
venientemente spaccate.
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Il carbone deve essere cotto a perfezione, esente da corpi estra-
nel asciutto, escluso «tarizzin, non eccessivamente sminuzzato ed
esente da polvere che non sia quella derivante naturalmente dal pro-
dotto e con umiditd non superiore al 7-10%.

Prezzo

Viene stabilito a quintale o nella Piana anche a forfait.

Sacchi

I sacchi sono di proprieta del venditore e, se legati con funicelle,
si detrae la tara del 5%. Se il carbone é trasporfato con goffe la tara
e del 102,

Vendita

La vendita pud essere fatta anche al netto cioé togliendo la tara,

Consegna

I luoghi di consegna sono: area carbonale (boschi): posto piazza-
le autocarro (montagna boseo); su autocarro bosco magazzino acgui-
rente; vagone partenza alla rinfusa

Peso

La pesatura viene effettuata al momento della Consegna.
Nella Piana il peso si effettua con il 10% in pin, a favore dell’ac-
quirente, rispetto a quello pattuito,
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D) ABBOZZI PER PIPE

Legno e radica

La materia prima usata per la produzione degli abbozzi & lerica,
arborea (in Calabria ciocco di erica o di brughieral.

L'erica arborea (brughiera), @ una delle poche specie nelle gquali
si forma sotto il colletto, nella zona ipogea, un ingrossamento spe-
ciale detto «cioccon.

Detto ingrossamento nodoso si presenta in forma rotondeggian-
te simile ad una rapa oppure oblungo simile ad una barbabietola.

Forma, colorito e struttura anatomica del ciocco costituiscono le
principali qualita che 1o rendono atto alla fabbricazione degli abboe-

Zi per pipe.

Utilizzazione dei boschi di erica

Le utilizzazioni dei boschi di erica atte alla produzione degli ab-
bozzi vengono regolate dalle prescrizioni di massima dell'autorita
forestale.

[difetti alla radica

La pipa rifinita risente dei difetti della radice della pianta ma-
dre, cioé di tutti i difetti palesi o occulti che si riscontrano nel cioc-
co poiché i difetti della pianta madre si riproducono nel cioceo e
quindi nella pipa rifinita. .

FPercio, prima di lavorare il ciocco é bhene che questo venga lava-
to e selerionato secondo la qualita dell’abbozzo che presumibilmen-
te si potra ottenere.
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Difetti del ciocco e dell’abbozzo per pipe

a) Tario: 51 riscontra, di regola, nelle zone situate al disotto dei 1.000
metri s.lm. ed esposte verso il mare.
L'esistenza del tarlo molto spesso si riscontra sulla pianta dove,
in corripondenza di un ramo rotto, & visibile il vermiciattolo che
produce il tarlo, -

b; Riscaldato: tale difetto si riscontra, normalmente, quando il bao-
sco ha subito incendi totali o parziali durante il ciclo vegetativo,
0 per incendi nelle zone viciniori che abbiano dato luogo a pas-
saggl di fuoco o di bagnatura con rapida evaporazione. Questulti-
mo fenomeno si verifica quando, a causa del taglio dei rami vi sia
stata infiltrazione di acqua nella radice ed il sopravvenire del cal-
do abbia causato rapida evaporazione dell’acqua contenuta nella
slessa.

¢/ Puntinaio: la puntinatura del ciocco € causata da sabbia pungen-
te e tagliente che si infiltra nel legno durante il periodo di accre-
scimento per cul vengono a crearsi maechioline e forellini in cor-
rispondenza dell’'anno di accrescimento che, sebbene coperti, at-
traverso l'accrescimento del legno portano ad una costituzione
contenente materia estranea al legno di erica.

di Giallato: tale fenomeno si verifica perché la radice & stata a con-
tatto di altre piante, soprattutto del lentisco e del castagno.

g/ Cambictodovuto al fatto che la pianta od il cioceo siano stati la-
sciati in acque stagnanti.

It Sofferto: & dovuto al fatto che il ciocco sia stato lasciato troppo al
secco 0 al sole sia nella terra che fuori.

g} Rosso: tale difetto si riscontra nel cuore del legno ed & dovuto ad
BCCessivo invecchiamento della pianta in terra e cioé con eta su-
periore ai 40-50 anni.

Selezionafura

L’'abbozzo viene selezionato verde ad occhio nudo o con apposita
lente di ingrandimento per evidenziarne meglio i difetti,

Qualita del ciocco

Ciocco di prima gualita s'intende quello sano, pulito e lavorato a



regola d'arte, di media e grossa pezzatura, esente da difetti come tar-
lo, riscaldato, rosso, cambilato, puntinato, giallato, sofferto, escluso
wliscionen.

Ciocco di massa

Dev'essere sano, lavorato e pulito a regola d'arte, di grossa, me-
dia e piccola pezzatura, esente da difetti ed idoneo alla produzione
di abozzi per pipe.

Il ciocco grezzo viene di regola negoziato a gquintale su autocar-
ro, bosco, magazzino venditore o {ranco segheria,

Abbozzi per pipe

Il cioceo di erica viene trasformato in abbozzo per pipe in seghe-
rie particolarmente attrezzate,

L'abbozzo crudo per pipa, dopo una scelta in bianco (merce cru-
da), viene posto in caldaie di rame ove si fa hollire per 12-24 ore,

Dopo tale periodo di ebollizione, viene ammassato e coperto con
sacchi e decorsi 15 giorni cirea, selezionato, classificato e scelto per
qualita.

L'abbozzo viene esportato fresco, semifresco o seceo,

Qualita degli abbozzi

Gli abbozzi vengono classificati nelle seguenti qualiti: extra-
extra, extra, misto america o prima, misto ordinario, seconda buona,
terza.

@, Ertra-ertra; con tale gualita é classificato 'abbozzo senza alcun
difetto, composto di grana e flamma (maggiormente pregiato se
la fiamma é rivolta verso 'alto),

b) Extra: con tale qualita viene classificato I'abbozzo che presenta
qualche angolo liscio in coda o al di sotto dell’'abbozzo, qualche
puntino o taretta chiusa o rossa.

Dalla suddetta qualita & sempre escluso il tarlo, il cambiato ed il
riscaldato.

¢l Misto America o prima: € tale 'abbozzo senza difetti che ha il re-
tro granito ed il resto dei lati misto di liscio con grana e fiamma,
con qualche traceia di nodo, con qualche chicco di tarlo ete.
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E escluso in modo assoluto il cambiato e il riscaldato,

Misto ordinario: & la classificazione dell'abbozzo che ha una o due
facce completamente lisce ed il resto frammisto di grana o fiam-
na, ma che non sia completamente « liscione» con tre o quattro
chicchi di tarlo, ete.

Sono esclusi da tale qualitd, in modo assoluto, il cambiato ed il ri-
scaldato.

Seconda buona: in tale qualita sono inclusi gli abbozzi sani col
massimo di mezzo nodo, tarlo in ragione di 4-5 chicehi wtarettiy
chiusi e puntini,

Sono escluse le tare aperte, il rosso, il riscaldato ed il cambiato.
Terza: tale & classificato I'abbozzo sano con esclusione di tare
aperte a caverne ripiene di terra o pietre.



TITOLO VI

CREDITO - ASSICURAZIONI - BORSE VALORI

USI BANCARI

1. - Operaziont di credito documentario (artt. 1527, 1530 Cod. Civ.)
Gli Istituti ed Aziende di credito, nelle operazioni di credito
documentario, si attengono, ai sensi degli artt. 1527 e 1530 Cod.
Civ,, alle «Norme ed usi uniformi relativi ai crediti documenta-
rix accertati dalla Camera di Commercio internazionale,

2. - Pagamento del prezzo nella vendita contro documenti tart.
1528 Cod. Civ.)

Se nella vendita contro documenti il contratto non dispone cir-
ca il pagamento del prezzo e degli accessori, il pagamento stes-
50 deve essere eseguito nel momento e nel luogo in cui avviene
la consegna dei documenti indicati dallart. 1527 del Codice
Civile.

Se il pagamento di cui sopra deve avvenire a mezzo di Istituto
od Azienda di credito, i documenti devono essere presentati al-
PIstituto o Azienda di credito incaricato, durante Porario di
apertura degli sportelli.

3. ~ Pagamento diretto del compratore dopo il rifiuto opposto dagli

Istituli od Aziende di crdito, all'atto della presentazione dei do-
cumentt secondo le forme d'uso (art. 1530 Cod. Civ)
Quando il rifiuto da parte di un Istituto od Azienda di eredito
al pagamento del prezzo dei documenti al presentatore degli
stessi e fatto verbalmente, la prova del rifiuto & data dal verba-
le di offerta reale dei documenti stessi.

4. — Interesse di contro corrente (misura non pattuita)

[
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Quando la misura degli interessi non & stata pattuita gli Istitu-
11 ed Aziende di credito conteggiano gli interessi stessi in con-
formita alle condizioni e norme che regolano le operazioni ed i
servizi bancari, nonché agli accordi interbancari.

Gli interessi nella misura determinata come sopra decorrono
anche sui saldi dei conti debitori della clientela chiusi per
qualsiasi motivo e sono regolati trimestralmente producendo a
loro volta interessi.

Obblighi degli Istituti ed Aziende di credito nel depasifo di tito-
it a custodia ed amministrazione (art. 1838 comma 2° Cod. Civ.)
Nel deposito di titoli a custodia ed amministrazione si inten-
dono assunti a semplice custodia dagli Istituti ed Aziende di
credito 1 titoli non quotati nelle Borse italiane e che non siano
generalmente conosciuti sulla piazza ove viene costituito il de-
posito, escluso pertanto ogni obbligo dell'Istituto od Azienda di
credito di chiedere in tempo utile le istruzioni al depositante
per lesercizio del diritto di opzione, per richiamo di decimi e
per la conversione dei titoli. L'Istituto od Azienda di credito
esegue tuttavia le istruzioni che il cliente di propria iniziativa
abbia tempestivamente impartito.

Deposito di tifoli a custodia ed amministrazione presso Istifulo
od Azienda di credito (misura di compenso) {(art. 1838 comma
3" Cod. Civ.)

Nel deposito di titoli a custodia ed amministrazione oli Istituti
ed Aziende di credito percepiscono un compenso in misura
non inferiore a quella fissata nelle condizioni e norme che re-
golano le operazioni ed i servizi bancari, nonché dagli Accordi
interbancari.

Termine usuale per il preavviso di recesso dal contratto per
apertura di credito a tempo indeterminato (art. 1845 Cod. Civ)
Nelle aperture di credito a tempo intederminato e nelle opera-
zioni bancarie regolate in conto corrente, di cui all'art. 1855
Cod. Civ, il recesso puod essere esercitato col preavviso anche
di un solo giorno, ferma restando la sospensione immediata
dell'utilizzo del credito.

Liguidazione interessi nei mufui ipotecari e nelle operazioni
bancarie in genere.

Nel calcolo degli interessi di frazione d’anno sui mutui ipote-
cari e nel caleolo degli interessi a carico della clientela nelle
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operazioni bancarie in genere, gli Istituti ed Aziende di credito
computano i giorni secondo l'anno civile e dividono il numero
cosi ottenuto per il divisore fisso dell'anno commerciale.

Nel caso di effetti scontati non pagati a scadeneza, gli interessi
di mora a carico del cliente sono conteggiati nella misura sta-
hilita dalle condizioni e norme che regolano le operazioni ed i
servizi bancari, nonché dagli Accordi interbancarl.

Chivsura del conto corrende e interesse composto

Nelle operazioni bancarie l'interesse degli interessi {(interesse
composto) é caleolato portando in conto:

a/ periconti e depositi non vincolati, l'interesse semplice ma-
turato annualmente;

h) per it conlfi e depositi vincolati, l'interesse semplice matura-
to alle relative scadenze 0 annualmente;

e) per i conti correnti, anche saltuarialmente debitori, I'inte-
resse semplice maturato alla fine di ogni trimestre, cioe a
fine marzo, giugno, settembre e dicembre.

L'interesse cosi portato in conto produce a sua volta l'interesse

nella stessa misura.

Rinnovazione di precedente operazione cambiaria

Nella rinnovazione di una precedente operazione cambiaria gli

Istituti ed Aziende di credito fanno figurare contabilmente

due distinte operazioni: 1o sconto del nuovo effetto e l'estinzio-
ne dell’'effeito in scadenza.

Fondi (o somme) a disposizione - Significalo bancario

Le espressioni ufondi a disposizione» o wsomme a disposizio-
nex» stanno ad indicare somme tenute a disposizione di terzi e
siacenti presso gli Istituti od Aziende di credito in attesa di ri-
tiro da parte dei beneficiari. Dette somme sono infruttifere.

Accredilto in conto wsalvo buon finey

L'importo degli assegni bancari, assegni circolari, vaglia ed al-
tri titoli similari & accreditato con riserva di verifica e salvo
buon fine e non & disponibile prima che l'istituto od Azienda
di credito ne abbia effettuato 'incasso. La valuta applicata allo
accreditamento determina unicamente la decorrenza degli in-
teressi senza conferire al correntista alcun diritto circa la di-
sponibilita dell'importo.

E tuttavia in facoltd dell'Istituto od Azienda di credito di ren-
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dere disponibile 'importo anche prima di averne effettuato
lincasso. In caso di mancato incasso, all'Istituto od Azienda di
credito spettano tutti i diritti ed azioni compresi guelli di cui
all'art. 1829 del Cod. Civ,

La pratica suddetta & seguita anche nel caso di elffetti accredi-
tati salvo buon fine.

Esecuzione di incarichi ricevuti dagli Istifuli ed Aziende di ere-
dito (art. 1856 Cod. Civ.)

Gl inearichi che gli Istituti e le Aziende di credito operanti in
Italia ricevono dall'estero sono regolati dalla legge italiana.
Diminuzione del valore dei beni dati a garanzia {(art. 1850 Co-
dice Civile).

Se il valore dei beni dati a garanzia dell'anticipazione bancaria,
siano essi titoli e/o merei, diminuisee di un decimo o pit ri-
spetto al valore che essi avevano al tempo del contratto, gli
Istituti ed Aziende di credito, anche ai fini dell'art. 1850 Cod,
Civ, usano accordare per il reintegro della garanzia un termi-
ne di cingue giorni oltre il quale I'Istituto od Azienda di credi-
Lo ha il diritto di far vendere senz'altro avviso il pegno.

Interessi di mora su rate scadute di mului e finanziamenti (art.
1283 Cod. Civ.)

Nel caso di mancato pagamento di rate di rimborso di mutui e
finanziamenti, estinguibili secondo piani di ammortamento,
gli Istituti e le Aziende di credito percepiscono gli interessi di
mora sull'intero importo delle rate scadute e non pagate.



TITOLO VII

USI MARITTIMI E PORTUALI

1. - Sbarco ed imbarco delle merci
Le operazioni di imbarco e sbarco delle merci vengono effettuate
dalle Compagnie o Gruppi Portuali, ove questi siano costituiti.
Lo sbarco e 'imbarco delle mercei nei Porti di Reggio Calabria e
provincia viene effettuato nel rispeito delle norme interna-
rionali contrattuali in materia di noleggio e delle norme «lnco-
lermsn,

2. - Orario di lavoro
L'orario normale di lavoro nel porto di Reggio Calabria é cosi
regolato:
dal 17 aprile al 30 settembre
dalle ore 8 alle ore 12 - dalle ore 14 alle ore 17
riposo dalle 13 alle 14
dal 1° ottobre al 31 marzo
dalle ore T alle ore 12 - dalle ore 13 alle ore 16
riposo dalle 12 alle 13
Sabato
dal 1" aprile al 30 settembre dalle ore 8 alle ore 14,30
dal 1" ottobre al 31 marzo dalle ore 7 alle ore 13,50,
L'orario normale di lavoro & anche regolato dal decreto del loca-
le Ufficio del Lavoro Portuale in seno alla Capitaneria di Porto.
Lutente pud optare, qualora sia disponibile la mano d'opera,
per la richiesta di lavoro a turni continuativi.

3. — Rese di sbarco o imbarco
Le rese di sbarco o imbarco sono guelle riportate nel vigente ta-
riffario della locale Compagnia Portuale, approvate dall'Ulficio
del lavoro portuale.
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4. — Impiego verricellai a bordo

G2

Liimpiego di verricellai a bordo delle navi nel Porto di Reggio Calabria & di
pertinenza delle maestranze portuali. Il costo & imputato a giornata; il
pagamento, come da contratto di noleggio.

Richiesta di mano dopera

La richiesta di mano d'opera per lo sbareo o I'imbarco delle merei nel porto
di Reggio Calabria, avviene tramite le local Agenzie Manttime, le quali
fanno richiesta nel nome e per conto della clientela alla Compagnia
portuale, applicando, in aggiunta alle tariffe vigenti, una maggiorazione
come segue;

da (} a 1000 tons. L. 500 per tonnellata; oltre le 1000 tons, L. 400 per
tonnellata. Per lo sharco o Fimbarco di trailer, lagente marittimo incassera
oltre alle normali tariffe della Compagnia portuale, L. 10.000 per ciaseun
trailer imbarcato o sharcato. Per ciascun container l'agente marittimo,
oltre alle normali tariffe, incassera L. 6.000 per ciascun container di 20
piedi e L. 10.000 per ciascun container di 40 piedi.

Le maggiorazioni tariffarie di competenza dell'agente raccomandatario
marittimo operante nel porto di Reggio Calabria possono essere differente-
mente previste ma mai, comungue al di sotta di quants precedentemente
indicato,

Cali

Per i cali di manipolazione delle merci si fa richiamo agli usi generali con
riferimento ai vari tipi di trasporto.

Lindicazione «circa» & riferibile al limite di tolleranza massima del 5%
Administration Charge

“L'agente marittimo raccomandatario corri sponde all’Azsociazione di cate-
goria cui appartiene i contributi suppletivi approdo nave (Administration
Charges} previsti dalla tabella della stessa Assaciazione. L'armatare vim-
borsa all’agente tali diritti”,
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Un breve profilo sulla
Camera di Commercio Internazionale

Rappresentanza mondiale degli imprenditori

La Camera di Commercio Internazionale - alla quale aderiscono
organismi economici ed imprese di oltre 80 paesi (la sua sede & a Pa-
rigi in Cours Albert ler, 38 e la sezione italiana & a Roma in Via XX
settembre 5) - @ 1a organizzazione rappresentativa su piano mondia-
le di tutte le branche dell'attivita imprenditoriale. L’azione della CCI
e principalmente diretta a promuovere gli scambi internazionali e la
cooperazione economica mondiale nonché ad elaborare strumenti di
autoregolamentazione delle pratiche commereiali internazionali.

Autorita riconoseiuta

La CCI gode dello «status» consultivo in seno alle pin importan-
ti Organizzazioni interstatali guali il Consiglic Economico e Sociale
delle Nazioni Unite (ECOSOC) e la Conferenza delle Nazioni Unite
sul Commercio e 1o Sviluppo (UNCTAD), e collabora con numerose
Organizzazioni internazionali governatlve e private quali, tra le mag-
giori, il FMI, la BIRS, il GATT, I'OCDE, 'UNCITRAL, la CEE, il BIAC,
I'UNICE e 'AIPPI.

Negli ultimi anni essa ha stretto magegiormente i suoi rapporti
con 'ONU e gli Organismi che ad essa fanno capo, grazie alla crea-
zione di un Comitato economico consultivo CCI — Nazioni Unite,
GATT. Essa ha anche costituito un comitato di collegamento con le
Camere di Commercio dei paesi socialisti che permette ai dirigenti
di dette Camere di esaminare i problemi tecnici degli scambi di con-
certo con i rappresentanti delle Commissioni interessate della CCL



mede specializzata di studi e ricerche

Tramite una trentina di commissini la CCI formula i propri pa-
reri tecnici, nei confronti delle istanze competenti, sui maggiori pro-
blemi relativi ai rapporti economieci internazionali nel campo degli
investimenti esteri, della politica commerciale, monetaria e fiscale,
dei trasporti, della distribuzione, della pubblicita, della protezione
della proprieta industriale, delle pratiche bancarie, dell'arbitrato in-
ternazionale, ecc

Centro di arhitrato

Fin dal 1920 la CCI ha dato vita ad un meccanismo permanente
per la conciliazione e 'arbitrato che permette di risolvere ogni tipo
di controversie commerciali internazionali non solo fra privatli ma
anche fra privati e Stati o Enti statali.

Le procedure sono disciplinate dal Regolamento di conciliazione
e di arbitrato, il cui ultimo testo & entrato in vigore il 1 giugno 1975.

Centro propulsore dell'attivita di autoregolamentazione

In un cinguantennio di attivita, la CCI ha elaborato strumenti di
autoregolamentazione delle pratiche commerciali internazionali, di
riconosciuta autorita a livello mondiale: egli Incoterms, i Codici di
pratiche leali nel campo del wmarketings, le Regole uniformi per il
trasporto combinato, le Regole ed usi uniformi relativi ai crediti do-
cumentari, la cul ultima edizione entro in vigore il 17 ottobre 1984,

La Sezione Italiana ¢ uno dei 48 Comitati nazionali che fanno
parte della Camera di Commercio Internazionale. Attraverso le pro-
prie Commissioni di studio la Sezione esamina i maggiori problemi
economici internazionali anche nei loro riflessi nazionali e provvede
a segnalare le soluzioni di volta in volta auspicate alle competenti
Autorita nazionali o al Segratariato Internazionale della CCI affin-
ché se ne faccia poriavoce presso gli organismi internaszionali Alla
Sezione Italiana aderiscono importanti Enti statali e di diritto pub-
blico, le Confederazioni e le Associazioni delle categorie imprendito-
riali nonche numerose aziende operanti in tutti i settori dell’attivita
economica.
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REGOLAMENTO DI CONCILIAZIONE

E DI ARBEITRATO DELLA CC.L
(IN VIGORE DAL 1" GIUGNO 1975]



CLAUSOLA TIPO D'ARBITRATO DELLA CC.I

La C.C.I raccomanda alle parti che desiderino far riferimento al-
larbitrato della C.CI. di includere nei loro coniratti a carattere in-
ternazionale la seguente clausola:

i Tutte le controversie eventualmente derivanti dal presente con-
tratio saranno risolte in via definiliva secondo il Regolamenfo di
Conciliazione e di Arbitrato della Camera di Commercio Internazio-
nale, da uno o piit arbitri nominati in conformita di detfto Regola-
menton

51 richiama l'attenzione degli interessati sul fatto che, secondo
la legislazione di alcuni Paesi, la clausola di arbitrato deve essere
specificatamente accettata dalle parti e talvolta deve essere stipula-
ta In precisi e particolari modi. _

Qualora le parti lo desiderino, esse possono indicare nella clau-
sola di arbitrato il diritto nazionale applicabile al contratto.



CONCILIAZIONE FACOLTATIVA

ATt 1

Commissione Amministrativa di Conciliagzione
Comitato di Conciliazione

1. - Ogni vertenza di ordine commerciale avente carattere interna-

zionale pud essere oggetto di un tentativo di risoluzione amiche-
vole a cura di una Commissione Amministrativa di Coneiliazio-
ne istituita presso la Camera di Commercio Internazionale.
I membri della Commissione sono designati, in ragione da uno
a tre, da ogni Comitato Nazionale fra i propri connazionali resi-
denti a Parigi. Essi vengono nominati dal Presidente della Ca-
mera di Commercio Internazionale per due anni.

2. - Per ogni vertenza il Presidente della Camera di Commercio In-
ternazionale istituisce un Comitato di Conciliazione di tre mem-
bri. Detto Comitato é formato da due conciliatori - per quanto
possibile di nazionalita, rispettivamente, del richiedente e del-
I'alira parte in causa - e da un Presidente di nazionalita diversa
da quella delle parti, scelto di massima in seno alla Commissio-
ne Amministrativa di Conciliazione.

Art, 2
Domanda di conciliazione

La parte che desidera ricorrere alla conciliazione, rivolge do-
manda al Segretario Generale della Camera di Commercio Interna-
zionale, tramite il suo Comitato Nazionale o direttamente: nel secon-
do caso il Segretario Generale ne informa il Comitato Nazionsale in-
teressato.

La domanda deve contenere l'esposizione del punto di vista del
richiedente e deve essere accompagnata dai documenti inerenti alla
controversia e da ogni altro documento utile, nonché dall'importo



previsto nella tariffa allegata, a titolo di anticipo per le spese del Se-
gretario Generale, relative alla procedura di conciliazione.

1.

Art. 3
Funzioni del Comitatio di Conciliazione

- Ricevuta la domanda di conciliazione, con i documenti prodotti

a sostegno, e l'anticipo stabilito, il Segretario Generale della Ca-
mera di Commercio Internazionale si mette in contatto per cor-
rispondenza con l'altra parte, direttamente o per tramite del Co-
mitato Nazionale competente, invitandola, nel caso accetti di
tentare la conciliazione, ad inviare al Comitato di Conciliazione
una esposizione del suo punto di vista sulla controversia unita-
mente a ogni documento attinente ed all'importo previsto dalla
Tariffa acclusa, a titolo di anticipo per le spese del Segretario
Generale, relative alla procedura di conciliazione.

- Il Comitato esamina l'incartamento, effettua gli accertamenti, si

mette in comuniczgione con le parti direttamente o tramite i ri-
spettivi Comitati Nazionali e, se possibile, le ascolta.

Le parti possono comparire di persona © a mezzo di rappresen-
tanti debitamente accreditati, Esse possono essere assistite da
consilenti.

Art. 4
Formula i conciligzione

. - Dopo l'esame dell'incartamento, lo studio della questione g, se &

stato possibile, I'audizione delle parti, i1l Comitato propone alle
parti una formula di conciliazione,

Se la conciliazione ha luogo il Comitato redige e sottoscrive un
verbale che indica i termini dell’accordo fra le parti,

- Qualora le parti non siano potute comparire, il Comitato comu-

hica la formula di conciliazione ai Presidenti dei Comitati Nazio-
nali della CCI interessati, invitandoll ad adoperarsi per persua-
dere le parti ad accettare guanto il Comitato di Conciliazione
Propone,



Art. 5

Diritti deile parti nel caso che il tentativo di conciliazione non vada

@ buon fine

1. - Se il tentativo di conciliazione fallisce, le parti hanno piena fa-

2. -

72

colta di ricorrere all'arbitrato, o di adire 1 tribunali competenti,
& meno che non siano vineolate da una clausols di arbitrato.
Nulla di guanto sia stato fatto, detto o scritto ai fini della concilia-
zione pud compromettere in aleun modo gli ulteriori diritti delle
parti sia nel procedimento arbitrale, sia dinanzi ai tribunali.
Chiungue sia stato membro di un Comitato di Conciliazione per
una data vertenza non pud essere nominato arbitro per la stessa,
vertenza.
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AREBITRATO

Art. 1
Corte d'Arbitrata

1. - Presso la Camera dil Commercio Internazionale ¢ istituito un

organismo internazionale di arbitrato i cul membri sono nomi-
nati dal Consiglio della Camera di Commercio Internazionale e
che, con il nome di Corte d’Arbitrato della Camera di Commer-
cio Internazionale, & incaricato di provvedere, nel modo qui sot-
to indicato, alla soluzione arbitrale delle controversie di caratte-
re internazionale che possono insorgere nel campo del rapporti
d'affari.

La Corte si riunisce di massima ogni mese. Essa statuisce il pro-
prio Regolamento interno.

- Spetta al Presidente della Corte o al suo sostituto di prendere, in

nome della Corte, le decisioni urgenti con riserva di informare
la Corte alla prima riunione successiva.

. - La Corte puo, in conformitd delle rmodalita previste nel proprio

Regolamento interno, delegare ad uno o pit raggruppamenti dei
suol membri un potere di decisione, con riserva di essere infor-
mata delle decisioni prese alla prima riunione successiva.

. - Il Segretariato della Corte & istituito negli uffici della Camera di

Commercio Internazionale.

Art. 2
scelta degli arbitri

La Corte d'Arbitrato non decide le controversie. Essa nomina o
conferma gli arbitri, secondo le disposizioni che seguono - a me-
no che le parti non vi abbiano derogato in tutto o in parte -
tenendo conto della loro nazionalita, residenza e degli altri loro
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rapporti rispetto agli Stati, cui le parti e gli altri arbitri sono
soggetti

Le controversie possono essere risolte da un arbitro unico o da
ire arbitri. Negli articoli seguenti, lespressione «l'arbitror sta a
significare, secondo i easi, 'arbitro o g1l arbitri.

RQuando le parti hanno pattuito che la controversia sia risolta da
un arbitro unico, esse possono desiegnarlo di comune accordo,
salvo conferma della Corte. In mancanza di accordo fra le parti
entro trenta giorni a partire dalla notifica all'altra parte della
domanda di arbitrato, l'arbitro & nominato dalla Corte,

Quando sono previsti tre arbitri, ciascuna parte designa, rispet-
tivamente nella domanda di arbitrato e nella risposta alla do-
manda, un arbitro indipendente, salvo conferma della Corte. Se
una delle parti non provvede, la nomina ¢ fatta dalla Corte. I
terzo arbitro, che assume la presidenza del Tribunale arbitrale,
e nominato dalla Corte, 2 meno che le parti abbiano pattuito che
siano gli arbitri da loro designati a dover scegliere il terzo arbi-
tro, entro un termine prestabilito. In questultimo caso, spetta
alla Corte confermare il terzo arbitro, Se, alla scadenza del ter-
mine fissato dalle parti o concesso dallg Corte, gli arbitri desi-
gnati dalle parti non si sono accordati sulla designazione, il ter-
Z0 arbitro e nominato dalla Corte.

- Qualora il numero degli arbitri non sia fissato, di comune accor-

do dalle parti, la Corte nomina un arbitro unico, a meno che la
Corte non ritenga che la controversia sia tale da rendere oppor-
tuna la nomina di tre arbitri. In quest’ultimo caso, le parti di-
sporranno di un termine di quindici giorni Per procedere alla
designazione degli arbitri.

Quando spetta alla Corte nominare larbitro unico o il Presiden-
te del Tribunale arbitrale, essa sceglie il Comitato nazionale del-
la Camera di Commecio Internazionale al duale chiedere una
proposta al riguardo. L'arbitro unico o il Presidente arbitrale &
scelto in uno Stato diverso da quelli cui le parti sono soggette,
Tuttavia, se le circostanze lo giustificano e salvo che una delle
parti non vi si opponga, larbitro unico o il Presidente del Tribu-
nale arbitrale pud essere scelto in uno degli Stati cui le parti so-
no soggette.

Quando la Corte nomina un arbitro per conto e in lucgo di una
parte che non abbia fatto la propria designazione, essa chiede al



Comitato nazionale dello Stato cui la parte & soggetta di fare
una proposta al riguardo. Se si tratta di uno Stato nel quale non
esiste un Comitato nazionale, la Corte & libera di scegliere
chiungue ritenga idoneo,

. - In caso di ricusazione di un arbitro da una delle parti, la Corte

decide inappellabilmente, essendo lasciata al suo apprezzamen-
to la valutazione dei motivi di ricusazione.

Se un arbitro muore o € impossibilitato ad esercitare le proprie
funzioni o deve dimettersi a seguito di ricusazione o per qual-
s1asl altro motivo, oppure se la Corte constata, dopo averlo sen-
tito, che non adempie le proprie funzioni conformemente al Re-
golamento o nei termini stabiliti, egli viene sostituito. In tali ca-
sl sl osservano 1 paragrafi 3, 4 e 6.

Art. 3
Domanda di arbitrato

Chiungque desideri ricorrere all’arbitrato della Camera di Co-
memrecio Internazionale deve indirizzare la propria domanda al
Segretariato della Corte, per il tramite del proprio Comaitato na-
zionale o direttamente; in guestultimo caso, il Segretariato da
notizia della domanda al Comitato nazionale interessato.

La data di ricezione della domanda da parte del Segretariato
della Corte costituizsce, a tutti gli effetti, la data d'inizio della
procedura arbitrale.

La domanda deve contenere, in particolare:

a) nome, cognome, gqualificazione e indirizzo delle parti;

b) illustrazione delle pretese della parte attrice;

¢) accordi intervenuti e in particolare la convenzione arbitrale,

come pure i documenti o i dati che possono servire a chiarire
le circostanze del caso;

d) ogni precisazione utile riguardo al numero degli arbitri ed al-
la loro nomina, secondo le disposizioni del precedente art. 2.

- Il Segretariato trasmette copia della domanda e del documenti
allegati alla parte convenuta per la risposta.



Art. 4
Risposta alle domanda

1. - Entro un termine massimo di trenta giorni dalla ricezione dei
documenti menzionati al par. 3, dell'art. 3, la parte convenuta te-
Ve pronunciarsi sulle proposte eventualmente formulate cirea il
numero degli arbitri e la loro nomina, procedendo ove del caso
alla designazione dell'arbitro, e deve formulare Ia propria difesa
fornendo la documentazione relativa.
La parte convenutia potrs, eccezionalmente, chiedere al Segreta-
riato un nuovo termine per formulare la propria difess e fornire
la relativa documentazione. Tuttavia, la domanda di un nuovo
termine dovra contenere 1 risposta della parte convenuta alle
proposte eventualmente formulate cirea il numero degli arbitri
e la loro nomina, nonché leventuale designazione di un arbitro,
In difetto, il Segretariato ne informera g Corte che disporra la
prosecuzione dell'arbitrato in conformita al Regolamento,

2. - Copia della risposta e dei documenti eventualmente allegati ¢
trasmessa alla parte attrice per informazione.,

Art. 5
Domanda riconvenzionale

1. - La parte convenuta che desideri Proporre una domanda ricon-
venzionale deve inoltrarla al Segretariato contemporaneamente
alla sua risposta, secondo quanto previsto all'art. 4.

2. - La parte atirice pud, entro trenta giorni dalla comunicazione di
tale domanda riconvenzionale, presentare la propria replica.

Art. 6
Memorie e note scritte, notifiche e comunicazioni

Ogni memoria e nota scritta presentata dalla parti, come pure
tutta la documentazione allegata, deve essere fornita per tanti esem-
plari quante sono le altre parti, pitt uno per ciascun arbitro e un al-
tro per il Segretariato,

Le notifiche e comunicazioni del Segretariato e degli arbitri so-
no eseguite validamente se sono consegnate contro ricevuta o spedi-
te per lettera raccomandats allindirizzo o all'ultimo indirizzo noto
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della parte destinataria, secondo le precisazioni fornite al riguardo
dalla parte stessa o dall’altra parte, secondo il caso.

Le notifiche e le comunicazioni si consideranoc eseguite alla data
in cul sono ricevute dalla parte interessata o da un suo rappresen-
tante, o avrebbero dovuto esserlo se effettuate validamente.

Art. T
Maoncanza di convenzione arbitrole

Quando prima facie non esista tra le parti alcuna convenzione
arbitrale o quando esista una convenzione che non si riferisce alla
Camera di Commercio Internazionale, se la parte convenuta non ri-
sponde entro il termine di frenta giorni, previsto al precedente art,
4, par. 1, o rifiuta 'arbitrato della Camera di Commercio Internazio-
nale, la parte attrice viene informata che l'arbitrato non pud aver
luogo.

Art. 8
Effetti della convenzione arbifrale

—

. - Quando le parti convengono di ricorrere all'arbitrato della Ca-
mera di Commercio Internazionale, esse acceitano, per cio stes-
50, 1] presente Regolamento.

2. - Se una delle parti rifiuta o si astiene dal partecipare all’arbitra-

to, questo ha luogo nonostante tale rifiuto o tale astensione.

3. - Be una delle parti solleva una o piu eccezioni relative all’'esisten-
za 0 alla validita della convenzione arbitrale, la Corte, dopo aver
constatato T'esistenza prima facie di tale convenzione, pud deci-
dere, senza con cid pregiudicare I'ammissibilitia o il fondamento
delle eccezioni proposte, che I'arbitrato abbia luogo. In tal caso
spettera all'arbitro di decidere sulla propria competenza.

4. - Salvo patto contrario, 'asserita nullita o inesistenza del contrat-
to non determina lincompetenza dell’arbitro, se guestl ritiehe
valida la convenzione arbitrale, Egli resta competente, anche in
caso di inesistenza o nullitd del contratto, per accertare i diritti
rispettivi delle parti e statuire sulle loro domande e conclusioni.

3. - Le parti, prima della trasmissione del fascicolo all’'arbitro e ecce-

zionalmente anche in 5{:guitﬂ, POSS0ON0 richiedere all'autorita

giudiziaria misure provvisorie e cautelari, senza con cio violare

T



la convenzione arbitrale che le vincola e senza pregiudizio dei
poteri riservati all’arbitro a tale titolo,

Ogni richiesta del genere, nonché i provvedimenti emessi dal-
I'sutorita, giudiziaria, dovranno essere portati a conoscenza del
Segretariato della Corte d'arbitrato senza indugio. Questultimo
ne informera Parbitro.

ATt 9
Deposito a copertura delle spese di arbifraio

1. - La Corte fissa il deposito in un ammontare che possa prevedi-

bilmente coprire le spese di arbitrato conseguenti alle domande
di cui é stata investita,
Nel caso in cui, indipendentemente dalla domanda principale,
slano proposte una o pitl domande riconvenzionali, 1a Corte pUdH
fissare depositi distinti per la domanda principale e per ciascu-
na delle domande riconvenzionali.

2. - I depositi devono essere di regola versati in parti ecuali dalla
parte attrice (o parti atirici) e dalla parte convenuta (o parti con-
venutel Tuttavia, ciascuna delle parti potra effettuare il versa-
mento dell'intero deposito relativo alla domanda principale o al-
la domanda riconvenzionale nel €aso in cui l'altra parte non
provveda.

3. - 11 SBegretariato pud subordinare 1 trasmissione del fascicolo al-
Parbitro al versamento alla Camers di Commercio Internaziona-
le di tutto 'ammontare del deposito o di parte di esso, a cura
delle parti 0 di una di esse.

4. - Quando l'atto di missione é trasmesso alla Corte, in confomitsa a
quanto previsto all'art. 13, questa deve accertare se le richieste
di deposito siano state soddisfatte,
L’atto di missione diventa ellicace, e gli arbitri possono procede-
re, solo relativamente alle domande rispetto alle quali il deposi-
to sia stato versato alla Camers di Commercio Internazionale.

Art. 10
Trasmissione del jascicolo all'arbilro

Salvo quanto previsto all’art, 9, il Segretariato trasmette il fasci-
colo all’arbitro immediatamente dopo il ricevimento della risposta

Ta



della parte convenuta alla domanda di arbitrato e, al piu tardi, alla
scadenza del termini fissati agli artt, 4 e b per la presentazione di ta-
i documenti.

Art. 11
Regole applicabili alla procedura

Le regole applicabili alla procedura davanti all’'arbitro sono quel-
le contenute nel presente Regolamento e, nel silenzio del Hegola-
mento, sono quelle stabilite dalle parti, o, in difetto, dall’'arbitro, con
rinvio o meno ad una legge processuale nazionale applicabile all’ar-
bitrato.

Art. 12
Luogo dellarbifrato

Il luogo dell’arbitrato é stabilito dalla Corte, a meno che le parti
non si according al riguardo.

Art. 13
Atto di missione

1. - Prima di dare inizio allistruzione della causa, 'arbitro redige,
sulla base della documentazione o in presenza delle parti e tenu-
to conto delle pin recenti comunicazioni delle parti stesse, un at-
to che precisa il suo mandato. Questo atto deve contenere, in
particolare:

a) nome e cognome e gualificazione delle parti:

b) indirizzo delle parti ove potranno essere validamente fatie
tutte le notifiche o comunicazioni nel corso dell’'arbitrato;

¢/ esposizione somimaria delle pretese delle parti;

d) determinazione delle questioni litigiose da risolvere;

g/ nome e cognome, qualificazioni e indirizzo dell’arbitro;

i huogo dell’arbitrato;

g) precisazioni relative alle regole applicabili alla procedura e,
ove del caso, menzione del conferimento all’arbitro dei poteri
di amichevole compositore;

h) ogni altra indicazione necessaria affincheé il lodo sia suscetti-
bile di sanzione legale o ritenuta utile dalla Corte di Arbitrato
o dall’arbitro,

T4



2. -

a0

L'atto di cui al precedente par. 1 deve essere firmato dalle parti
€ dall'arbitro. Entro due mesi dal ricevimento del fascicolo, I'ar-
bitro trasmette alla Corte tale atto, firmato dalle parti e da lui
stesso. Tale termine pud essere eccezionalmente prorogato dalla
Corte, su richiesta dall’arhitro.

e una delle parti rifiuta di partecipare alla redazione dell’atio
in questione o di firmarlo, la Corte, se ritiene che si tratti di uno
dei casi previsti all'art. 8, paragrafi 2 e 3, si pronuncera sull'atto
di missione ai {ini della sua approvazione. La Corte impartira in
seguito alla parte in difetto un termine per firmare tale atto, al-
lespirazione del quale I'arbitrato continuera il suo corso e il lo-
do sara reso.

- Le parti sono libere di pattuire il diritto che Tarbitro deve appli-

care al merito della controversia. In mancanza di determinagzio-
ne ad opera delle parti circa il diritto applicabile, I'arbitro appli-
ca la legge indicata dalla norma di diritto internazionale privato
che egli ritenga appropriata nel caso di specie,

- L'arbitro riceve i poteri di amichevole compositore se le parti

sono d'accordo di conferirgli.

In tutti i casi I'arbitro tiene conto delle stipulazioni contrattuali
e degli usi del commercio.

Art. 14
Istruzione della causa

L'arbitro istruisce la causa nei termini piu brevi, con tutti i
mezzi appropriati. Dopo esame delle memorie scritte delle par-
ti e deil documenti prodotti dalle stesse, Iarbitro ascolta le parti
in contraddittorio, se una di esse 1o richiede; in difeilto, egli puo
decidere d'ufficio la loro audizione. L'arbitro puo inoltre decide-
re di ascoltare ogni altra persona, in presenza delle parti o dopo
averle debitamente convocate. ’

L'arbitro pud nominare uno o pin esperti, definire il loro incari-
co, ricevere le loro relazioni ed ascoltarli.

- L'arbitro pud statuire in base ai documenti, se le parti lo do-

mandano o vi consentonao.



Art. 15

1. - Su domanda di una delle parti, o se del caso di propria iniziatl-
va, 'artbitro, dando un congruo preavviso, convoca le parti a
comparirgli davanti nel giorno e nel luogo fissati e ne informa il
Segretariato della Corte.

2. - Se una delle parti, sebbene regolamente convocata, non si pre-
senta, I'arbitro, dopo essersi assicurato che la convocazione le €
pervenuta, ha il potere, in mancanza di valida giustificazione, di
procedere cid nonostante all'esecuzione del proprio incarico ed
il dibattito si reputa in contraddittorio.

3. - L'arbitro stahilisce la lingua o le lingue dell'arbitrato, tenendo con-
to delle circostanze ed in particolare della lingua del contratto.

4. - L'arbitro disciplina lo svolgimento delle udienze. Queste si svol-
gono in contraddittorio. Salvo accordo dell'arbitro e delle parti,
e55e NON s0no aperte a persone estranee al procedimento.

5. - Le parti possono comparire di persona o a mezzo di rappresen-
tanti muniti dei necessari poteri. Inoltre, esse possono farsi as-
sistere da consulenti.

Art. 16

Le parti possono formulare davanti all'arbitro nuove domande,
riconvenzionali o meno, a condizione che queste domande rientrino
nei limiti fissati all'atto di missione previsto all'art. 13 o che formi-
no oggetto di un addendum a tale documento, che deve essere fir-
mato dalle parti e comunicato alla Corte,

Art. 17
Lodo reso a seguito di accordo delle parti

Se le parti rageiungono un accordo, dopo che il fascicolo e stato
trasmesso all’arbitro in conformita all'art. 10, se ne prende atto a
mezzo di un lodo pronunziato sull'accordo delle partl,

Art. 18

Termine per la pronunzia del lodo

1. - I1 termine entro il quale l'arbitro deve rendere il lodo & di sei
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mesi a decorrere dal giorno della firma, da parte dell'arbitro,
dell’'atio previsto all'art. 13.

La Corte puo, eccezionalmente e su domanda motivata dell'arbi-
tro, e ove del caso d'ufficio, prorogare tale termine se 1o ritiene
necessario.

In mancanza di proroga, la Corte, eventualmente dopo aver ap-
blicato le disposizioni dell’art. 2 (8), decide in merito alle condi-
zioni secondo le quali la controversia dovra essere risolta,

Art. 18
Deliberazione in caso di tre arbitri

Quando la controversia & deferita a tre arbitri, il lodo & delibera-

to & maggioranza. Qualora non si determini una maggioranza il Pre-
sidente del Tribunale arbitrale decide da solo.

1. -

Art. 20
Dectisione sulle spese di arbitrato

Il lodo definitivo dell’arbitro, oltre alla decisione sul merito, li-
quida le spese dell'arbitrato e decide a quale dalle parti ne in-
combe il pagamento o in guale proporzione esse debono essere
ripartite tra le parti.

Le spese dell’arbitrato comprendono gli onorari dell'arbitro e la
tassa amministrativa, fissati dalla Corte di Arbitrato conforme-
mente alla tariffa allegata al presente Regolamento, le eventuali
spese dell'arbitro, gli onorari e le spese degli esperti in caso di
perizia e le spese legali normali sostenute dalle parti per la loro
difesa,

- 5e le circostanze del caso concreto 1o rendono eccezionalmente

necessario, la Corte pud fissre gli onorari dell'arbitro in un am-
montare superiore o inferiore a quelle che risulterebhe dall’'ap-
plicazione della tariffa.

Art. 21
Lsame preventivo del lodo da parte della Corte di Arbitrato

Prima di firmare un lodo parziale o definitivo, I'arbitro deve sot-

toporne il progetto alla Corte di Arbitrato.
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Questa pud prescrivere modifiche di forma e, rispettando la Li-
bertda di decisione dell’'arbitro, pud richiamare la sua attenzione su
punti inerenti al merito della controversia.

Nessun lodo pud essere pronunziato senza essere stato approva-
to, per quanto attiene ai requisiti di forma, dalla Corte.

Art, 22
Pronunzia del lodo

Il lodo si considera pronunziato nel luogo dell’'arbitrato e nel
giorno in cui é firmato dall'arbitro.

Art, 23
Notifica del lodo alle parti

1. - @uando il lodo & pronunziato, il Segretariato della Corte ne noti-
fica il testo firmato dall’arbitro alle parti, dopo perd che le spese
di arbitrato siano state interamente pagate alla Camera di Com-
mercio Internazionale dalle parti o da una di esse.

2. - Copie supplementari debitamente certificate conformi dal Se-
eretariato Generale della Corte sono rilasciate, in qualsiasi mo-
mento, esclusivamente alle parti che ne facciano richiesta.

3. - A fronte della notifica fatta secondo il par. 1 di questo articolo,
le parti rinunciano ad ogni altra notifica o deposito a carico del-
Farbitro.

Art. 24
Carattere definitivo ed esecutivo del lodo
1. - 11 lodo & definitivo.
2. . Per il fatto di sottoporre la loro controversia all'arbitrato della
Camera di Commercio Internazionale, le parti si impegnano alla

pronta esecuzione del conseguente lodo e rinuncianc a tutti i
mezzi d'impugnazione cul possono rinunciare.

Art. 25
Deposgifo del lodo

1. - Ogni lodo pronunziato in conformita al presente Regolamento ¢
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depositato in originale presso il Segretariato della Corte.

2. - L'arbitro e i1 Segretariato della Corte prestano la loro collabora-
zione alle parti per adempimento di ogni altra formalita che
POSsa essere necessaria.

Art, 26
Regola generale
In tutti i casi non espressamente previsti dal presente Regola-
mento, la Corte di Arbitrato e I'arbitro procedono ispirandosi al Re-
golamento stesso ed adoperandosi perche il lodo sia suscettibile di
sanzione legale,

#
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Allegato I

STATUTO DELLA CORTE

Art. 1
Nomina dei membri

I membri della Corte di Arbitrato della Camera di Commercio
Internazionale sono nominati dal Consiglio della CCI per due anni,
in base all'art. III 3 dello Statuto della Camera di Commercio Inter-
nazionale, su proposta dei singoli Cornitati Nazionali,

Art. 2
Composizione

La Corte di Arbitrato ¢ formata da un Presidente, cinque Vice-
Presidenti, un Segretario Generale ed uno o pin Consiglieri Tecnici
scelti dal Consiglio della CCI fra i membri della Corte o al di fuori
di essa, nonché da un membro designato da ciascun Comitato Na-
Zlonale.

La Presidenza pud essere retta da due Co-Presidenti; in tal caso
gli stessi hanno uguali diritti e quanto nel Regolamento di Coneilia-
zione e di Arbitrato fa riferimento al «Presidentes, vale indistinta-
mente per ambedue.

Nel caso di membri della Corte non residenti ove ha sede il Se-
gretariato Generale della CCI, il Consiglio pud nominare membri
supplenti.

In caso di impossibilitd del Presidente a presenziare una sessio-
ne della Corte, lo sostituisce un Vice-Presidente.

Art. 3
Funziorni e poteri

Scopo della Corte di Arbitrato & di assicurare I'applicazione del
Regolamento di Conciliazione e di Arbitrato della Camera di Com-
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mercio Internazionale. Essa dispone a tal fine di tutti i poteri ne-
cessari.

Ha inoltre il compito di interessare eventualmente la Commis-
sione dell'Arbitrato Commerciale Internazionale alle modifiche da
apportare al Regolamento di Conciliazione e di Arbitrato della
Camera di Commercio Internazionale, che dovesse siudicare neces-
sare

Art. 4
Delibere e numero legale

Le decisione della Corte sono prese a maggioranza di voti. In di-
fetto di una maggioranza, il voto del Presidente decide.

Affinché le delibere siano valide occorre la presenza di almeno
sel membri.

I1 Segretario Generale della Camera di Commercio Internaziona-
le, il Segretario Generale della Corte ed il Consigliere o i Consiglieri
Tecnici hanno solo voto consultivo.
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Allegato II

TARIFFA DELLE SPESE DI CONCILIAZIONE
E DI ARBITRATO

(in vigore dal 1" marzo 1980)

- Spese di concilinzione

Prima che il Comitato di Conciliazione dia corso all'esame della
pratica, ciascuna delle parti deve pagare, a titolo di partecipazio-
ne alle spese della procedura, metéd delle spese amministrative
calcolate sulla base della tariffa sottoriportata.

Se il valore della controversia non & dichiarato, 'ammontare del-
le spese amministrative & fissato dal Segretariato.

- Spese di arbitrafo

ey

b

c)

ti)

Le spese di arbitrato comprendono gli onorari dell’arbitro (o
degli arbitri) e le spese amministrative. A queste possono ag-
ciungersi le spese personali dell'arbitro (o degli arbitri e,
dandonsene il caso, le spese di perizia o altre del genere.
Prima che la domanda (o, se del caso, la domanda riconven-
zionale) possa essere sottoposta all'arbitro (o agli arbitri) le
parti - o, in difetto, la parte che ha avanzato la domanda di
arbitrato o la domanda riconvenzionale — debbono depositare
un importo destinato a coprire gli onorari dell’arbitro (o degli
arbitri} e le spese amministrative calcolate sulla base dells ta-
riffa sottoriportata.

La Corte fissa gli onorari dell’arbitro (o degli arbitr) sulla ba-
se della tariffa sottoriportata, o li determina a propria discre-
zione se il valore della controversia non é dichiarato.

Guando una controversia é deferita a pia arbitri, la Corte ha
la facolta di aumentare 'importo forfettario destinato al pa-
gamento dei loro onorari fino al triplo dell'importo previsto
per l'arbitro unico.



e) Qualora la procedura arbitrale sia stata preceduta dal tentati-
vo di coneciliazione, meta delle spese amministrative corrispo-
ste per la conciliazione viene detratia da guelle dovute per la
procedura arbitrale.

[ Prima dell'inizio di qualsiasi perizia, le parti, o una fra esse,
devono depositare un importo, 1a cui entita & stabilita dall’ar-
bitro (o dagli arbitri), sufficiente a coprire gli onorari e le spe-
se prevedibili, inerenti alla perizia stessa.

Antictpo sulle spese amministrative

Tutte le parti che richiedano o accettino di sottoporre una con-
troversia alla procedura di conciliazione o di arbitrato dalla CCI
sono tenute a pagare un anticipo di 5008 USA sulle spese ammi-
nistrative. Nessuna domanda pud essere presa in considerazio-
ne se non e accompagnata dal versamento di detto importo.
Tale importo non puo essere restituito ed ¢ definitivamente in-
camerato dalla CCIL Esso é defalcato dallammontare delle spese
amministrative calcolate sulla base della tariffa sottoriportata.

- Nomina di arbitri

Nel caso di nomina di un arbitro chiamato ad intervenire al di
fuori del Regolamento CCI, ciascuna delle parti ¢ tenuta al paga-
mento di 1005 USA,

Tariffa per il Cacolo delle spese amministrative
e degli onorari degli arbitri (*)

Per calcolare 'ammontare delle spese amministrative e degli

onorari dell'arbitro (o degli arbitri) occorre applicare ad ogni scaglio-
ne progressivo del valore della controversia le percentuali indicate e
addizionare quindi le cifre cosi ottenute.

a) Spese amministrative

Approvata il 21 gtugno 18749
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INCOTERMS 1980

REGOLE INTERNAZIONALI PER L'INTERPRETAZIONE
DEI TERMINI COMMERCIALI

1. Gli «Incotermss» hanno lo scopo di fornire un insieme di Tegn-
le internazionali, aventi carattere facoltativo, che permettano una
precisa interpretazione dei prinecipali termini usati nei contrattti di
compravendita con l'estero. Gli «Incoterms» sono destinati agli uo-
mini di affari che preferiscono la certezza di regole internazionali
uniformi alla incertezza dovuta alle diverse interpretazioni date agli
stess! termini nei vari Paesi.

2. Spesso le parti contraenti ignorano le differenze tra gli usi
commerciali dei rispettivi Paesi. Questa diversita di interpretazione
ostacola costantemente gli scambi internazionali, provoca malintesi,
controversie e ricorso ai tribunali, cose tutte che implicano perdita
di tempo e di denaro. Appunto allo scopo di mettere a disposizione
degli operatori economici uno strumento atto ad eliminare le princi-
pali cause delle difficolta di questo ordine, la Camera di Commercio
Internazionale pubblicd nel 1936 una serie di regole internazionali
per la interpretazione dei termini commerciali, note sotto il nome di
sIncoterms 1936». In seguito, e precisamente nel 1953, 1967, 1976 ¢
1980, sono state apportate modifiche ed integrazioni al fine di predi-
SPOTTTe una serie di regole aggiornate e conformi nei loro principi
alle pratiche correnti seguite dalla magglior parte degli operatori del
commercio internazionale.

3. Le principali difficolta che incontrano importatori ed esporta-
tori sono di tre ordini. Esse derivano in primo luogo dalla incertezza
nello stabilire la legge nazionale applicabile al contratto, in secondo
luogo dallinsufficienza di informazioni ed infine dalla diversita di
interpretazione. L'adozione degli «Incotermsy» puo ridurre in modo
considerevole queste difficolta, che sono d'impaceio al commercio,
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Usi di un commercio particolare e del porto

4. Su certi punti & stato impossibile fissare disposizioni precise.
In guesti casi le regole stabiliscono che fanno stato gli usi del com-
mercio o del porto specificati.

QRuesti riferimenti agli usi sono stati Hmitati al minimo indi-
spensabile ma non é stato possibile evitarli totalmente.

Disposizioni speciali dei singoli contratti

5. Sulle regole prevalgono le disposizioni particolari inserite dal-
le parti nel loro contratto.

6. Le parti possono pertanto fare riferimento agli Incoterms
quale base del loro contratto pur inserendo modifiche o aggiunte
nella misura in cui le esigenze del loro commercio, circostanze par-
ticolari o la loro personale convenienza 1o rendano opportuno. Ad
esempio, aleuni operatori richiedono talvolta al venditore CIF l'assi-
curazione sui rischi di guerra, oltre la normale assicurazione marit-
tima. In gquesto caso, il compratore potra precisare: «Incoterms CIF
piu asslcurazione rischi di guerran. Tl venditore, allora, stabilira il
SU0 prezzo su guesta hase,

Varianti ai contratti C&F & CIF

7. G operatori devono essere molto cauti prima di usare va-
rianti ai termini C&F e CIF come per esempio «C&F e CIF merce
sdoganata e diritti di dogana pagatis, oppure altre espressioni del
genere,

L'aggiunta di una sola parola e magari di una sola lettera ai ter-
mini C&F e CIF pud talvolta provocare conseguenze assolutamente
impreviste ed il carattere stesso del contratto puo essere alterato.

Inoltre, se gli operatori adottano simili varianti, corrono il ri-
schio di sentir decidere dai tribunali che il contratto in questione
non pud essere considerato un contratto C&F o CIF. Sara sempre
prudente, in tali casi, specificare in modo esplicito, nel contratto, gli
obblighi e le spese che ciascuno dei contraenti si assume.

Gli Incoterms e il contratto di trasporto

4. Gli operatori che adottano queste regole nei loro contratti, devo-
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no tener ben presente il fatto che esse si applicano esclusivamente ai
rapporti tra venditore e compratore e non toccano in aleun modo, di-
rettamente o indirettamente, i rapporti dell'uno o dell’'altro con il vet-
tore, rapporti che sono stabiliti e definiti nel contratto di trasporto.

‘Tuttavia 1l diritto applicabile al trasporto delle mereci discipline-
ra le modalita di adempimento da parte del venditore dell’obbligo di
consegnare la merce wal vettoren.

I termini FOB, C&F e CIF, che sono stati conservati senza alcu-
na maodifica nella presente versione degli Incoterms, rispecchiano
la pratica che consiste nel consegnare la merce a bordo della nave.

Attualmente il venditore consegna generalmente la merce al vet-
tore prima che abbia luogo il caricamento a bordo. In tali casi si
suggerisce di utilizzare i nuovi termini «Franco vettore (punto con-
venutiols, «Nolo o porto pagato sino a (punto di destinazione conve-
nutoin, «Nolo o porto e assicurazione pagati sino a (punto di destina-
zione convenutols La definizione di «vettores si trova nella nota al
termine «Franco vettore (punto convenuto)s.

Definizione della polizza di carico

9. Le regole impiegano il termine «polizza di caricos nel senso
dl una polizza «imbarcatos emessa dal vettore o in suo nome e che
costituisce la prova del contratto di trasporto, come pure del carica-
mento della merce a bordo della nave.

10 Una polizza di carico pud essere emessa sia con la clausola
anolo pagaton, sia con la clausola «nolo pagabile a destinos. Nel pri-
mo caso non sl pud generalmente ottenere guesto documento che
dopo aver pagato il nolo.

Pratiche documentarie semplificate

11, Nel traffico di linea, le polizze di carico sono spesso sostitui-
te da documenti non negoziabili («sea waybills», oppure sliner way-
billsy, afreight receipts», wdocumenti di trasporto combinato o mul-
timodalex) e si sta attualmente esaminando la possibilita di comuni-
care le relative informazioni mediante procedimenti di trasmissione
automatica.

@Quando in un determinato settore non vengono utilizzate le po-
lizze di carico, si suggerisce alle parti di utilizzare sia il termine
«Franco vettore (punto convenuto)y sia il termine «Nolo o porto pa-
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gato sino a (punto di destinazione convenutols o anche di specifica-
re nei termini FOB, C&F e CIF che il venditore deve fornire al com-
pratore il documento d'uso od ogni altra documentazione compro-
vante la consegna della merce al vettore,

Gli operatori che intendano far uso di queste regole devono spe-
cificare che i loro contratti sono regolati dalle disposizioni degli In-
coterms,

Se essl vogliono riferirsi ad un termine che figura in una edizio-
ne precedente, devono indicarlo espressamente.

FRANCO FABBRICA
(franco miniera, franco magazzing, ecc.)

A L'USINE
(& la mine, ex magasin, en magasin, etc.)
{ex works)

A — Il venditore deve:

I. Consegnare la merce in conformita ai termini del contratto
di vendita insieme con la documentazione di conformita, che sia
prevista dal contratto.

2. Mettere la merce a disposizione del compratore nei termini
stabiliti dal contratto, nel luogo fissato per la consegna oppure abi-
tualmente previsto per il genere di merce di cui si tratta e per il ca-
ricamento sul mezzo di trasporto fornito dal compratore.

3. Provvedere a proprie spese, quando sia il caso, all'imballageio
necessarlo per permetiere al compratore di prendere in CONnsSegna la
merce.

4. Avvertire il compratore, con un congruo anticipo di tempo,
della data in cui la merce sara a sua disposizione,

5. SBopportare le spese relative alle operazioni di controllo (quali:
verifica della gualita, misurazione, pesatura, conteggio), che siano
necessarie per mettere la merce a disposizione del compratore.

G. Sopportare tutti i rischi che la merce puo correre e tutte le
spese che sono a suo carico fino al momento in cui BS54 & messa a
dizsposizione del compratore, nel termini stabiliti dal contratto, a
condizione pero che la merce sia stata individuats in modo intrinse.
camente idoneo e cioé nettamente messa da parte o identificata in
altro modo quale merce oggetto del contratto,
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7. Prestare ogni assistenza al compratore, se questi lo richieda
ed a rischioc e spese dello stesso, per ottenere 1 documenti emessi
nel Paese di consegna e/o nel Paese d'origine, dei quali il comrpato-
re possa aver bisogno per l'esportazione e/o per la importazione (e,
ove del caso, per 1l passaggio della merce In transito attraverso un
altro Paesel

B - Il compratore deve:

1. Prendere in consegna la merce non appena sia stata messa a
sua disposizione nel luogo e nei termini stabiliti dal contratto e pa-
gare il prezzo convenuto.

2. Sopportare tutte le spese che sono a carico della merce e tutti
i rischi che essa pud correre, dal momento in cui essa e stata messa
a sua disposizione, sempre che la merce sia stata individuata in mo-
do intrinsecamente idoneo e cioé nettamente messa da parte o iden-
tificata in altro modo quale merce oggetio del contratto.

3. Sopportare gli eventuali diritti e tasse d'esportazione.

4, Nel caso in cui il compratore si sia riservato un termine di
tempo per prendere in consegna la merce oppure si sia riservato il
diritto di indicare il luogo di consegna e non dia istruzioni in tempo
utile, far fronte a tutti gli oneri supplementari conseguenti a tuttl i
rischi-che la merce pud correre, dalla data in cui scade il termine di
tempo convenuto, a condizione perd che la merce sia stata indivi-
duata in modo intrinsecamente idoneo e ciogé netiamente messa da
parte o identificata in altro modo quale merce oggetto del contratto.

5. Sopportare il costo nonché le spese di rilascio dei documenti
di cui all’Art. A7, comprese le spese del certificato di origine, della Ii-
cenza di esportazione e le tasse consolarl.

FEANCO VAGONE
FRANCO AUTOCAERO
(localita di partenza convenutal

(point de départ convenu)
(F.O.R.-F.O.T. - Franco Wagon)
(Free on rail - free on truck: franco wagon)}

A — Tl venditore deve:

1. Consegnare la merce in conformita al termini del contratto



di vendita, insieme con la documentazione di conformitd, che sia
prevista dal contratto.

2. Quando si tratti di merce che costituisca il carico completo
(di vagone o autocarro) o abbia un peso sufficiente per dar diritto a
tariffe applicabili ad un caricamento su vagone, ordinare in tempo
utile un vagone o autocarro di dimensioni e di tipo adatto, se del ca-
s0 fornito di copertone impermeabile, e caricare la merce 2 sue spe-
s&, alla data fissata o entro il termine stabilito, uniformandosi sia
per quanto riguarda l'ordinazione del vagone o autocarro, che per il
caricamento, alle norme prescritte dalla stazione di partenza.

3. Nel caso di un carico inferiore sia ad un intero Vagone o auto-
carro complelo, sia al peso necessario per dar diritto a tariffe appli-
cabili ad un caricamento su vagone, consegnare la merce alle Ferro-
vie, alla data o entro il termine convenuto, oppure alla stazione di
partenza oppure a bordo di un veicolo fornito dalle Ferrovie stesse,
quando tale servizio sia compreso nelle spese di trasporto, sempre-
ché le norme vigenti della stazione ferroviaria speditrice non pre-
scrivano che il caricamento debba essere eseguito dal venditore.

1. Sotto riserva delle disposizioni di cui all’Art. B. 5 che segue,
sopportare tutte le spese che sono a carico della meree e tutti i 1i-
schi che essa puo correre fino al momento in cui il vagone (o auto-
carro) su cui la merce & stata caricata, sia stato preso In consegna
dalle Ferrovie, oppure nel caso in cui all’Art. A. 3, fino al momento
in cui la merce sia stata presa in consegna dalle Ferrovie.

5. Provvedere, & proprie spese, all'imballaggio usuale della mer-
ce, & meno che non sia consuetudinario spedire quel genere di mer-
ce senza imballaggio.

6. Sopportare le spese relative alle operazioni di controllo fgquali:
verifica della qualita, misurazione, pesatura, conteggio) che siano ne-
cessarie per caricare la merce o per darla in consegna alle Ferrovie,

7. Avvertire senza ritardo il compratore che la merce & stata ca-
ricata o data in consegna alle Ferrovie.

. Procurare, a proprie spese, al compratore i documenti d'uso
per il trasporto, se cid é nelle consuetudini,

9. Fornire al compratore, dietro sua richiesta ed a spese dello
stesso (vedi B. 6), il certificato d’origine.

10. Prestare al compratore, se questi 1o richieda ed a rischio e spe-
se dello stesso, ogni assistenza per ottenere i documenti emessi nel
Paese di spedizione e/o di origine, dei guali il compratore possa aver
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bisogno per l'esportazione e/o per limportazione (e, quando del caso,
per il passaggio della merce in transito attraverso un altro Paese).

B - Il compratore deve:

1. Dare in tempo al venditore le istruzioni necessarie per la spe-
dizione.

2. Prendere in consegha la merce dal momento in cul essa & sta-
ta caricata o consegnata alle Ferrovie e pagarne il prezzo come da
contratto.

3. Sopportare tutte le spese che sono a carico della merce (inclu-
s0, ove del caso, il fitto dei copertoni impermeabili) e tutti i rischi
che essa pud correre dal momento in cuil il vagone o autocarro su
cui & stata caricata la merce & stato preso in consegna dalle Ferro-
vie, oppure, nel caso contemplato dall’Art. A. 3, dal momento in cul
la merce e stata consegnata alle Ferrovie,

4. Sopportare tutti gli eventuali diritti e tasse d'esportazione.

5. Qualora si sia riservato un termine per dare al venditore le
istruzioni per la spedizione della merce e/0 si sia riservato il diritto
di scegliere il luogo di caricarmento, e non abbia dato in tempo le re-
lative istruzioni, sopportare tutte le spese supplementari conseguen-
ti e correre tutti i rischi relativi, dalla data in cui € scaduto il termi-
ne convenuto, a condizone, perd, che la merce sia stata individuata
in modo intrisecamente idoneeo e cicé nettamente messa da parte o
identificata in altro modo quale merce oggetto del contratto.

6. Sopportare il costo nonché le spese di rilascio dei documenti
di cui agli Art. A. 9 ed A 10, comprese le spese del certificato di ori-
gine e le tasse consolari.

FRANCO LUNGO BORDO
(porto d'imbarco convenuto)

FAS
{free alongside ship)
(franco le long du navire)
(port d'embarguement convenu)

A -~ Il venditore deve:

1. Consegnare la merce in conformita ai termini del contratto
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di vendita insieme con la documentazione di conformita, che sig
prevista dal contratto.

2. Consegnare la merce lungo bordo, alla banchina dij carico in-
dicata dal tompratore, al porto d'imbarco stabilito, secondo I'uso del
porto, alla data o nel termine stabilito ed avvertire senza ritardo il
compratore che la merce & stata posta lungo bordo.

3. Prestare al compratore, se questi lo richieda ed g rischio e
spese dello stesso, ogni assistenza Der ottenere la licenza di esporta-
zione o qualsiasi altra autorizzazione governativa necessarig per
lesportazione della merce.

4. Sotto riserva della disposizione di cui agli Artt. B, 3 e E. 4 che
SEEUONOG, sopportare tuite le spese che sono a carico della merce e
tutti i rischi che essa puo correre fino al momento in Ccul sia stata
effettivamente portata lungo bordo nel porto d'imbareo convenuto,
tomprese le spese per ogni formalita che il venditore debba espleta-
I'e per consegnare la merce lungo bordo.

2. Provvedere a proprie spese allimballaggio usuale della merce
4 Ineno che non sia consuetudinario spedire quel genere di merce
senza imballagegio.

6. Sopportare le spese relative alle operazioni di controllo fquali:
verifica della qualita, misurazione, pesatura, conteggio), che siano
necessarie per la consegna della merce lungo bordo.

7. Fornire a proprie spese il documento d'uso netto, attestante
la consegna della merce lungo bordo della nave designata,

8. Fornire al compratore, dietro sua richiesta ed a spese dello
stesso (v. B. 5), il certificato d'origine.

9. Prestare al compratore, se questi lo richieda ed g rischio e
spese dello stesso, ogni assistenza per otienere qualsiasi altro docu-
mento, oltre a quello di cui all’Art, A. 8, che venga emesso nel Paesge
di spedizione eso di origine (fatta eccezione per la polizza di carico
e/0 per 1 documenti consolari) di cuj 1l compratore possa aver hiso-
£no per I'importazione della merce nel Paese di destinazione (e, se
del caso, per il passaggio della merce in transito atiraverso un altro
FPaese).

B - Il compratore deve:

1. Comunicare al venditore, in tempo utile, il nome della nhave, la
banchina d'imbarco e 1a data di consegna della merce alla nave stessa,
2. Sopportare tutte le spese che sono a carico della merce e tutti
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i rischi che essa puod correre dal momento in cui essa sia stata effet-
tivamente portata lungo bordo, nel porto d’imbarco stabilito alla da-
ta fissata o entro il termine convenuto e corrispondere il prezzo co-
me da contratto.

3. Se la nave da lui designata non si presenta in tempo utile o
non e in condizione di effettuare il caricamento della merce, oppure
chiude le operazioni di carico prima della data convenuta, sopporta-
re futte le spese supplementari conseguenti e tutti i rischi che la
merce pud correre, dal momento in cui il venditore 'ha messa a sua
disposizione, a condizione, perd, che la merce sia stata individuata
in modo intrinsecamente idoneo e cioé nettamente messa da parte o
identificata in altro modo quale merce oggetto del contratto.

4. Se non comunica in tempo il nome della nave oppure, essen-
dosi riservato un termine per prendere in consegna la merce efo il
diritto di scegliere il porto d’imbarco, non da in tempo utile precise
istruzioni, sopportare ogni spesa supplementare derivante da questa
mancanza € tutti i rischi che la merce pud correre dalla dats in cui
scade il termine stipulato per la consegna, a condizione, perd, che la
merce sia stata individuata in modo intrinsecamente idoneo e cioeé
nettamente messa da parte ¢ identificata in altro modo quale merce
oggetto del contratto. -

5. Sopportare le spese incontrate per il rilascio dei documenti di
cul agli Artt. A 3, A. 8 e A 9 che precedono, ed il costo degli stessi.

FRANCO BORDO
(porto d'imbarco convenuto)

FOB
{free on board)
{franco bord)
(port d'embarquement convenu)

A - Il venditore deve:

1. Consegnare la merce in conformita ai termini del contratto
di vendita, insieme con la documentazione di conformita, che sia
prevista dal contratto.

2. Consegnare la merce a bordo della nave designata dal compra-
tore, nel porto d'imbarco stabilito, secondo 'uso del porto, alla data o
nel termine stabilito e, non appena la merce sia stata caricata a bor-
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do della nave, darne comunicazione, senza ritardo, al compratore.

3. Ottenere a proprio rischio e spese la licenza di esportazione o
qualsiasi altra autorizzazione governativa necessaria per l'esporta-
zione della merce.

4. Sotto riserva delle disposizioni di cui agli Artt. B. 3 e B. 4 che
seguono, sopportare tutte le spese che sono a carico della merce e
tutti i rischi che essa puo incorrere fino al momento in cui abbia ef-
fettivamente passato il bordo (la murata) della nave, nel porto d’'im-
barco convenuto, compresi tutti i diritti, tasse ed oneri relativi al-
I'esportazione, come pure le spese per tutte le formalita che il vendi-
tore deve compiere per porre la merce a bordo.

5. Provvedere a proprie spese all'imballaggio usuale della merce,
a meno che non sia consuetudinario spedire quel genere di merce
senza imballaggio.

6. Sopportare le spese relative alle operazioni di controllo (quali:
verifica della qualitd, misurazione, pesatura, conteggio), che sono ne-
cessarie per la consegna della merce.

1. Fornire a proprie spese il documento d'uso netto, attestante
la consegna della merce a bordo della nave designata.

8. Fornire al compratore, se gquesti lo richieda ed a spese dello
stesso (vedi B. 6), il certificato di origine.

9. Prestare al compratore, se guesti 1o richieda ed a rischio e
spese dello stesso, ogni assistenza per ottenere la polizza di carico e
qualsiasi altro documento, oltre a quello menzionato nel precedente
articolo, che venga emesso nel Paese di imbarco e/o di origine, di
cui il compratore possa aver bisopno per I'importazione della merce
nel Paese di destinazione (e, se del easo, per il passaggio della merce
in transito attraverso altro Pagsse).

B - Il compratore deve:

I. Noleggiare a proprie spese una nave o riservare, sempre a
proprie spese, adeguato spazio a bordo di una nave e comunicare in
tempo utile al venditore il nome della nave, la banchina d'imbarco e
la data di consegna alla nave stessa.

2. Sopportare tutte le spese che sono a carico della merce e tutti
1 rischi che essa pud correre dal momento in cui questa abbia effet.
tivamente passato il bordo (la murata) della nave nel porto d'imbar-
co convenuto e corrispondere il prezzo da contratto.

3. 5e la nave da lui designata non si presenta alla data stabilita
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o prima della fine del periodo convenuto ovvero non é in condizioni
di effettuare il caricamento della merce, oppure chiude le operazio-
nidi carico prima della data convenuta o prima della fine del perio-
do previsto, sopportare tutte le spese supplementari conseguenti e
tutti i rischi che la merce pud correre dal momento in cui scade il
termine convenuto, a condizione, perd, che la merce sia stata indivi-
duata in modo intrinsecamente idoneo e cioé nettamente messa da
parte o identificata in altro modo siccome merce che é oggetto del
contratto.

4. Se non comunica in tempo utile il nome della nave oppure,
essendosi riservato un termine per prendere in consegna la.merce
efo il diritto di scegliere il porto d'imbarco, non da in tempo utile
precise istruzioni, sopportare ogni spesa supplementare derivante
da questa mancanza e tutti i rischi che la merce pud correre dalla
data in cul scade il termine stipulato per la consegna, a condizione,
perd, che la merce sia stata individuata in modo intrinsecamente
idoneo e cioe nettamente messa da parte o identificata in altro mo-
do guale merce oggetto del contratio,

5. Sopportare le spese incontrate per il rilascio della polizza di
carico e il costo della stessa nel caso di cul all’Art. A, 9, che precede.

6. Sopportare le spese incontrate per il rilascio del documenti di
cui agli Artt. A. 8 e A. 9 che precedono ed il costo degli stessi, com-
prese le spese del certificato di origine e del documenti consolari.

COSTO E NOLO
(porto di destinazione convenuto)

Cé&F
cost and freight;
{cout et fret)..
(port de destination convernu)

A - Il venditore deve:

1. Consegnare la merce in conformita ai termini del contratio
di vendita, insieme con la documentazione di conformiti, che sia
prevista dal contratto.

2. Stipulare, alle condizioni usuali, a proprie spese, un contratto
per il trasporto della merce al porto di destinazione convenuto, se-
condo litinerario normale, su nave di mare (esclusi i velieri) del tipo
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normalmente usato per il trasporto di merci del genere contemplato

in contratto, pagare inoltre il nolo e le spese di scarico al porto di

sbarco, che possano essere richiesti dalle linee di navigazione rego-

lari al momento del caricamento nel porto d'imbarco,

3. Ottenere a proprie spese e rischio al licenza di esportagione o
qualsiasi altra autorizzazione governativa necessaria per Tesporta-
zlone della merce,

4. Caricare a proprie spese la merce a bordo della nave nel porto
d'imbarco alla data o nel termine stabilito ovvero, se né la data neé il
termine sono stati convenuti, entro un limite ragionevole di tempo,
€, NON appena la merce sia stata caricata a bordo, darne immediata
comunicazione al compratore.

3. 5otto riserva delle disposizioni di cui all’Art. B. 4 che segue,
sopportare tutti i rischi che la merce puo correre fino al momento
in cul essa non abbia passato effettivamente il bordo (la murata)
della nave nel porto d'imhbarco.

6. Fornire a proprie spese al compratore, senza ritardo, una po-
lizza di carico netta e negoziabile per il porto di destinazione conve-
nuto come pure la fattura della merce imbarcata. La polizza di cari-
co deve riferirsi alla merce oggetto del contratto, deve essere datata
entro il termine stipulato per l'imbarco e deve contemplare, per
mezzo di girata o altrimenti, la consegna all'ordine del compratore o
di un suo rappresentante designato. Tale polizza deve consistere nel
gioco completo di una polizza di carico «a bordo» o wearicatos ovve-
ro di una polizza «ricevuto per limbarcos, debitamente annotata
dalla compagnia di navigazione, a prova che la merce & a bordo; tale
annotazione deve essere datata nel termine convenuto per l'imbar-
co. Se la polizza di earico contiene un riferimento al contratto di no-
leggio, il venditore deve fornire anche una copia di questo ultimo
documento.

Nota: per polizza di carico netta si intende quella che non con-
tenga clausole aggiuntive che constatino espressamente una condi-
zlone difettosa della merce o dell'imballaggio.

Non alterano il carattere di polizza di carico netta:

@/ le clausole che non dichiarano espressamente che la merce o
limballaggio sono difettosi: per es. «casse di reimpiegos, afusti
usatis, ecc,;

b/ le clausole che esonerano il vettore da responsabilita per i rischi
inerenti alla natura della merce o dell'imballaggio;

¢/ le clausole con le guali il vettore dichiara di ignorare il contenu-
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to, il peso, le misure, la gqualita o le specificazioni tecniche della
merce.

7. Provvedere a proprie spese all'imballaggio usuale della merce
a meno che non sia consuetudinario spedire quel genere di merce
senza imballaggio.

8. Sopportare le spese relative alle operazioni di controllo (quali:
verifica della gqualitda, misurazione, pesatura, conteggio), che sianoc
necessarie per il caricamento della merce a bordo.

9. Sopportare tutte le spese per diritti e tasse cui & soggetta la
merce fino al momento dell'imbarco, comrpese tasse, diritti ed oneri
esigibili al momento e per il fatto dell'esportazione, come pure le
spese per tutte le formalita che egli deve espleiare per il caricamen-
to della merce a bordo.

10. Fornire al compratore, se questi 1o richieda ed a spese dello
stesso (v. B. 5) 1l certificato di origine e la fattura consolare.

11. Prestare al compratore, se questi lo richieda ed a rischio e
spese dello stesso, ogni assistenza per ottenere qualsiasi altro docu-
mento, oltre a& guelll menzionati nel precedente articolo, che sia
emesso nel Paese di imbarco e/o d'origine, di culi il compratore pos-
sa aver bisogno per I'importazione della merce nel Paese di destina-
zione (e, guando del caso, per il passaggio della merce in transito at-
traverso un altro Paese).

B - Il compratore deve:

1. Ritirare i documenti a presentazione da parte del venditore,
se questi sono conformi al contratto di vendita, e pagare il prezzo
come da contratto.

2. Ritirare la merce al porto di destinazione convenuto e soppor-
tare, ad eccezione del nolo, tutte le spese incorse dalla merce duran-
te il suo trasporto per mare fino all'arrivo al porto di destinazione,
come pure le spese di scarico, comprese le spese per chiatte e messa
a terra, a meno che gueste spese non siano comprese nel nolo o non
siano gia state percepite dalla compagnia di navigazione al momen-
to in cui il nolo fu pagato.

Noia: Se la merce @ stata venduta «C & F messa a terran, le spese
per lo scarico, incluse le spese per chiatte e messa a terra, S0No0 & Ca-
rico del venditore.

3. Sopportare tutti i rischi che la merce pud correre dal momen-
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to in cui questa ha effettivamente oltrepassato il bordo (la murata)
della nave nel porto d'imbarco.

4. Nel caso in cui si sia riservato un termine per I'imbarco della
merce e/0 1l diritto di scegliere il porto di destinazione e abbia man-
calo di dare istruzioni in tempo utile, sopportare tutte le spese sup-
plementari conseguenti e tutti i rischi che la merce pud correre dal
momento in cui & scaduto il termine fissato per I'imbarco, a condi-
zione perd che la merce sia stata individuata in modo intrisecamen-
te idoneo cioé nettamente messa da parte o identificata in altro mo-
do quale merce gggetto del contratto.

5. Sopportare le spese per il rilascio del certificato di grigine e
dei documenti consolari nonché il costo relativo.

fi. Sopportare le spese per il rilascio dei documenti menzionati
nell’Art. A, 11, che precede ed il costo relativo,

1. Sopportare i diritti di dogana come pure tutti gli aliri diritti e
tasse esigibili al momento e per il fatto dellimportazione,

8. Procurare e fornire a proprie spese e rischio la licenza o il
permesso di importazione o qualsiasi altro documento di questo ge-
nere, di cui egli possa aver bisogno per I'importazione della merce.

COSTO, NOLO E SICURTA
(porto di destinazione convenuto)

CAF
(coit, assurance, fret)..
(port de destination convenu)

CIF
(cost, insurance, freight)

A - Il venditore deve:

1. Consegnare la merce in conformita ai termini del contratto
di vendita, insieme con la documentazione di conformita, che sia
prevista dal contratto.

2. Stipulare alle condizioni usuall, a proprie spese, un contratto
per il trasporto della merce al porto di destinazione convenuto, secon-
do litinerario normale, su nave di mare ¢ esclusi 1 velieri) del tipo
normalmente usato per il trasporto delle merci del genere contempla-
to in contratto, pagare inoltre il nolo e le spese dl scaricamento al
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porto di sbarco, che possano essere richieste dalle linee di navigazio-
ne regolari al momento del caricamento nel porto d'imbarco.

3. Ottenere a proprie spese e rischio la licenza di esportazione o
qualsiasi altra autorizzazione governativa necessaria per l'esporta-
zione della merce.

_ 4. Caricare a proprie spese la merce a bordo della nave nel porto

d'imbarco alla data o nel termine stabilito ovvero, se né la data ne il
termine sono stati convenuti, entro un limite ragionevole di tempo
e, hon appena la merce sia stata caricata a bordo, darne immediata
comunicazione al compratore,

9. Fornire a proprie spese una polizza di assicurazione maritti-
ma in forma trasferibile, contro i rischi del trasporto inerente al
contratto. L'assicurazione deve essere stipulata con assicuratori o
compagnie di assicurazione di buona reputazione, alle condizioni
«FPAw» e dovra coprire il prezzo CIF maggiorato del 10%. L'assicura-
zione deve essere stipulata, quando ¢id sia possibile, nella moneta
contemplata nel contratto di vendita (%),

Salvo stipulazione contraria, i rischi di trasporto non includono
rischi speciali che sono coperti in certi specifici commerci o contro
i quali il compratore possa desiderare di essere coperto nel ¢caso spe-
cifico. Tra i rischi speciali per i quali venditore & compratore devo-
no mettersi espressamente d’'aceordo vi sono 1 rischi contro il furto,
sottrazioni, colaggio, rotture, scagliature, trasudamento di stiva, con-
tatto con altre merci ed altri rischi peculiari a determinati com-
merci.

uando il compratore lo richiede, il venditore deve fornire, a
spese del compratore, un'assicurazione contro i rischi di guerra, sti-
pulata, se possibile, in moneta uguale a quella contemplata nel con-
tratto.

6. Sotto riserva delle disposizioni di cui all’Art. B. 4 che segue,

(71 CIF. A 5 prevede Passicuragione minimum per guanto riguarda le condizioni
(FPA) ¢ per quanto riguarda la durata (da magazzino 8 magazzing). Principio fonda.
mentale degli «[INCOTERMS» & che gquando la prassi in diversi Paesi presenta diver-
genze sostanziall su un determinato puntd, il pregso stabilito nel contratto comporti
per il venditore il minimo di ebblighi. Quando il compratore desidera che il contratto
comporti obblighi pia estesl, egli deve aver cura i specificare che il contratto & basa-
to sugli «INCOTERMS», con in piu le aggiunte che egli richisde. Per esempio, se egli
richiede ung assicurazione Wa invere di una assicurasions FPA, dovrd stipulare: «IN-
COTEMRBS CIF con Assicurazione Wans.
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sopportare tutti i rischi che 1a merce puo correre fino al momento

in cui questa non abbia passato effettivamente il bordo {la murata)

della nave nel porto d'imbarco.

1. Fornire senza ritardo al compratore, & proprie spese, una -
lizza di carico netta e negoziabile per il porto di destinazione conve-
nuto, come pure la fatturs, della merce imbarcata e la polizza di assi-
curazione oppure, qualora questa non fosse disponibile al momento
della presentazione dei documenti, un certificato di assicurazione
rilasciato in nome degli assicuratori, che conferisca al compratore
gli stessi diritti come se fosse in possesso della polizza e che ripro-
duca le disposizioni essenziall della polizza stessa. La polizza di cari-
co deve riferirsi alla merce oggetto del contratto, deve essere datata
entro il termine stipulato per Fimbarco e deve contemplare, per
mezzo di girata, o altrimenti, 1a consegna all'ordine del compratore o
di un suo rappresentante convenuto.

Tale polizza deve essers formata da un gioco completo di una
polizza di carico va bordos o wcaricator ovvero di una polizza arice-
vulo per Iimbarcos debitamente annotata dalla compagnia di navi.
gazione, a prova che la merce € a hordo: tale annotazione deve esse-
re datata nel termine convenutn per imbarco. Se la polizza di cari-
co contiene un riferimento al contratto di noleggio, il venditore deve
fornire una copia di questo ultimo documento.

Nota: Per polizza di carico netta s'intende quella che non conten-
£a clausole aggiuntive che constatine una condizione difettoss della
merce e dell'imballaggin.

Non alterano il carattere di polizza di carico netta:

@/ le clausole che non dichiarino espressamente che la merce o I'im-
ballaggio sono difettosi, per eEempio «casse di reimpiegos, «fusti
usatin, ece.

b/ le clausole che esonerano i] vettore da responsabilits, per i rischi
inerenti alla natura dells merce o dell'imballaggio:

¢/ le clausole con le quali il vettore dichiara di ignorare il eontenu-
Lo, il peso, le misure, la qualita o le specificazioni tecniche della
merce,

8. Provvedere a proprie spese all'imballaggio usuale dells merce
& Meno che non sia consuetudinario spedire gquel genere di merce
senza imballageio,

9. Sopportare le spese relative alle operazioni dj controllo (quali:
verifica della qualitg, misurazione, pesatura, conteggio), che siano
necessarie per il caricamento dells merce a bordo.
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10. SBopportare tutte le spese per diritti e tasse cui & soggetta la
merce fino al momento dell'imbarco, comprese tasse, diritti ed oneri
esigibili al momento e per il fatto della esportazione, come pure le
spese per tutie le formalita che egli deve espletare per il caricamen-
to della merce a bordo,

11. Fornire al compratore, se questi 1o richieda ed a spese dello
stesso (v. B. 5), il certificato di origine e la fattura consolare.

12. Prestare al compratore, se questi lo richieda ed a rischio e
spese dello stesso, ogni assistenza per ottenere qualsiasi altro docu-
mento, oltre a quelli menzionati nel precedente articolo, che venga
emesso nel Paese di imbarco e/o di origine, di cui il compratore pos-
sa aver bisogno per l'importazione della merce nel Paese di destina-
zione (e, quando del caso, per il passaggio della merce in transito at-
traverso un altro Paese),

B - Il compratore deve:

1. Ritirare i documenti a presentazione da parte del venditore,
se questi sono conformi al contratto di vendita, ¢ pagare il prezzo
come da contratto.

2. Ritirare la merce al porto di destinazione convenuto e soppor-
tare, ad eccezione del nolo e dell'assicurazione marittima, tutie le
spese incorse dalla merce fino all'arrivo al porto di destinazione, co-
me pure le spese di scarico, comprese le spese per chiatte e messa a
terra, a meno che gueste spese non siano comprese nel nolo o non
siano gia state percepite dalla compagnia di navigazione al momen-
to in cui il nolo fu pagato.

Se é prevista l'assicurazione per i rischi di guerra, questa sara a
spese del compratore (v, A, 3.

Nota: 5e la merce e stata venduta «CIF messa a terras, le spese
per lo scarico, incluse le spese per chiatte e messa a terra, sono a ca-
rico del venditore.

3. Sopportare tutti i rischi che pud correre la rmerce dal momen-
fo In cui guesta ha effettivamente oltrepassato il bordo (la murata)
della nave nel porto d’'imbarco.

4. Nel caso In cul s1 sia riservato un termine per I'imbarco della
merce e/0 il diritto di scegliere il porto di destinazione e abbia man-
cato di dare istruzioni in tempo utile, sopportare tute le spese sup-
plementari conseguenti e tutti 1 rischi che la merce pud correre dal
momento In cul é scaduto il periodo di tempo fissato per l'imbarco,
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a condizione perd che la merce sia stata individuata in modo inirin-
secamente ldoneo e cioé nettamente messa da parte o identificata
in altro modo siccome merce che & oggetto del contratto.

3. Sopportare le spese per Pottenimento del certificato di origine
e del documenti consolari ed il costo relativo.

6. Sopportare le spese incontrate per l'ottenimenio dei docu-
mentl menzionati nell'art. A. 12 di cui sopra ed il costo relativo.

1. Sopportare i diritti di dogana come pure tutti eli altri diritti e
tasse esigibili al momento e per il fatto dellimportazione.

8. Procurare e fornire a proprie spese e rischio la licenza o il
permesso d'importazione o qualsiasi altro documento di questo ge-
nere di cui egli possa aver bisogno per 'importazione della merce.

EX SHIP ..
{porto di destinazione convenuto)

EX SHIP ..
(port de destination convenu)

A — Il venditore deve:

1. Consegnare la merce in conformita ai termini del contratio
di vendita, insieme con la documentazione di conformita, che sia
prevista dal coniratto,

2. Mettere la merce effettivamente a disposizione del comprato-
re, neil termini stabiliti dal contratto, a bordo della nave, al punto
usuale di scarico del porto convenuto, in modo tale da permettere la
rimozione della merce dalla nave per mezzo di sistemi di scarico
adatti alla natura della merce.

3. Sopportare le spese che sono a carico della merce e tutti i ri-
schi che essa pud correre fino al momento in cui questa sia stata ef-
fettivamente messa a disposizione del compratore in conformita al-
VATt. A, 2, a condizione perd che la merce sia stata individuata in ma-
ao intrinsecamente idoneo e ciog nettamente messa da parte o identi-
ficata in altro modo siccome merce che é oggetto del contratio,

4. Provvedere a proprie spese all'imballaggio usuale della merce,
a meno che non sia consuetudinario imbarcare quel genere di mer-
ce senza imballaggio.

9. Sopportare le spese relative a qualsiasi operazione di control-
lo (quali: verifica della gualita, misurazione, pesatura, conteggio),
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che siano necessarie per mettere la merce a disposizione del com-
pratore in conformita all’Art. A 2.

6. Comunicare a proprie spese al compratore, senza ritardo la
prevista data di arrive della nave designata e fornirgli in tempo uti-
le la polizza di carico o l'ordine di consegna e/o qualsiasi altro docu-
mento che possa essere necessario per permettergli di prendere in
CONsSegna la merce,

7. Fornire al compratore, se questi 1o richieda ed a spese dello
stesso (v. B. 3), il certificato di origine e la fatturs consolare.

8. Prestare al compratore, se questi lo richieda ed a rischio e
spese dello stesso, tutta la collaborazione per ottenere qualsiasi altro
documento, oltre a quelli menzionati negli articoli precedenti, che
s0no emessi nel Paese dlimbarco e/o d'origine, di cul il compratore
possa aver bisogno per la importazione della merce nel Paese di de-
stinazione (e, se del caso, per il passaggio in transito attraverso un
altro Paese).

B - Il compratore deve;

1. Ritirare la merce non appena essa sia stata messa a sua di-
sposizione in conformita di quanto stabilito dall’Art. A. 2, e pagare il
prezzo convenuto.

d. Sopportare le spese che sono a carico della merce ed i rischi
che essa puo correre dal momento in cui questa sia stata effettiva-
mente messa a sua disposizione in conformita allArt. 2, a condizio-
ne perd che la merce sia stata individuata in modo intrinsecamente
idoneo e ciog nettamente messa da parte o identificata in altro mo-
do siccome merce che é ogegetto del contratto.

3. Sopportare le spese e gli oneri incontrati dal venditore per ot-
tenere 1 documenti menzionati negli Artt, A. 7 ed A, 8.

4, Procurare a proprio rischio e spese tutte le licenze o ducu-
menti similari che siano necessari per lo sharco e/o per I'importa-
zlone della merce,

3. Sostenere 1 diritti di dogana e le spese di sdoganamento e tut-
ti gli altri diritti e tasse esigibili al momento e per il fatto dello shar-
co /0 dell'importazione della merce.



FREANCO BANCHINA
(sdoganato)., (porto convenuto) (%)

A QUAI
(dedouaneé)... (port convenu)

A — Il venditore deve:

l. Consegnare la merce in conformita ai termini del contratto
di vendita, insieme con la documentazione di conformita, prevista
dal contratto,

4. Mettere la merce a disposizione del compratore sulla banchi-
na del porto designato e nei termini previsti dal contratto.

3. Fornire, a proprio rischio e spese, la licenza d'importazione e
sopportare diritti e tasse d'importazione, comprese le spese di sdo-
ganamento, come pure tutte le altre tasse, diritti e oneri esigibili al
momento e per il fatto dell'importazione della merce e della sua con-
segna al compratore,

4. Provvedere a proprie spese al condizionamento e imballaggio
usuali della merce, tenendo presenti la natura della stessa e la sua
rimozione dalla banchina.

9. Sopportare le spese relative alle operazioni di controllo (quali:
verifica della gqualitd, misurazione, pesatura, conteggio) che siano ne-
cessarie allo scopo di mettere la merce a disposizione del comprato-
re, in conformita all’Art. A, 2,

6. Sopportare tutte le spese che sono a carico della merce e tutti
1 rischi che essa pud correre fino al momento in cui questa sia stata
effettivamente messa a disposizione del compratore in conformita
all’Art. 2, sempre che la merce sia stata individusta in modo intrin-

t*) Franco banchina (non sdogansta),

Ci sono due tipi di contratto «Franco Banchinay in w0, ciné: Franco Banching
(sdoganatol, che & stato definito qui sopra, e Franco Banchina (non sdoganato), per il
quale gli obblighi specificati nell’Art. A, 3, di cui sopra, spettano al compratore invece
che al venditore.

Le parti contraenti sono invitate ad adoperare sempre ls completa espressione di
questi termini, cioé Franco Banchina (sdoganata) oppure Franco Banchina (non sdo-
ganatal poiché, in caso contrario, pud esservi incertezra su chi debba assumersi i
oneri specificati nell'art. A. 3 di cui sopra,
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secamente idoneo e cioe messa da parte o identificata in altro modo
siccome merce che & oggetto del contratto.

7. Fornire a proprie spese l'ordine di consegna e/o qualsiasi al-
tro documento necessario al compratore per prendere in consegna
la merce e rimuoverla dalla banchina.

B - Il compratore deve:

1. Ritirare la merce, non appena essa sia stata messa a sua disposi-
zione in conformitd all’Art, A, 2, e pagare il prezzo convenuto.

2. Sostenere tutte le spese che sono a carico della merce e tutti i
rischi che essa puo correre dal momento in cui sia stata effettiva-
mente messa a sua disposizione in conformita all’Art. 2, sempre che
la merce sia stata individuata in modo intrinsecamente idoneo e
ciog messa da parte o identificata in altro rodo siccome merce che
e oggetto del contratto.

«RESO FRONTIERA»
«RESO.. SDOGANATO»

Il continuo sviluppo degli scambi internazionali rende guanto
mai opportuna la ricerca, da parte degli operatori economici, di un
accordo di caratfere generale sull'esatto significato dei termini com-
merciali di uso corrente, vale a dire sulla definizione, il pit possibile
esatta, delle obbligazioni reciproche incombenti sulle parti del con-
tratto di compravendita, convenute consuetudinariamente mediante
tali termini commerciali. L'utilitd pratica, per il complesso degli
operatori economieci interessati, di una interpretazione uniforme di
tali termini ha indotto in passato la CCI a pubblicare gli «Inecoter-
ms 1953», cloé le «Hegole internazionali per Uinterpretazione dei ter-
mini commercialis - la cul autorevolezza & ormai universalmente ed
unanimemente riconosciuta. Questo successo ha suggerito alla CCI
di venire incontro alle esigenze degli operatori economici pubblican-
do la definizione dei seguenti altri due termini utilizzati nei contrat-
t1 di compravendita internazionale:

- «Reso frontiera.. (luogo di consegna convenuto, alla frontierai»
- ¢« Reso.. (luogo di destinazione convenuto, nel paese d'importazio-
ne sdoganatois
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Principi generali e definizioni

a) In conformitd al principio sempre seguito dalla Camera di Com-
mercio Internazionale in materia di definizione di termini com-
merciali, le presenti regole sono dirette a definire, con la maggior
chiarezza e precisione possibile, i doveri e le obbligazioni del ven-
ditore e del compratore. Su alcuni punti & stato impossibile fissa-
re disposizioni precise. In questi casi le regole stabiliscono che
fanno stato gli usi commerciali di carattere generale o gli usi
commerciali specifici del settore commerciale interessato.

Ad evitare ogni malinteso o controversia, sara opportuno che il
venditore e il compratore abbiano ben presenti, al momento della
definizione del contratto, tali usi di carattere generale e specifico.

b/ Le parti possono fare riferimento alle presenti Regole gquale base

del loro contratto, pur inserendo modifiche o aggiunte nella mi-
sura in cui le esigenze del loro commercio, le circostanze partico-
lari o la loro personale convenienza lo rendanao opportuno,
Le disposizioni particolari inserite dal venditore e dal comprato-
re nel loro contratto prevalgono sulle disposizioni fissate dalle
Regole, guando queste siano in contrasto o in contraddizione con
E58e,

¢/ Alcune abbreviazioni d'uso comune nel commercio interno pos-
sono essere di difficile interpretazione nel commercio internazio-
nale. 51 raccomanda pereid di evitare, al fine della massima chia-
rezza, Muso di tali abbreviazioni,

d) I commercianti che adottano aueste Regole nei loro contratti de-
vono tenere ben presente il fatto che esse si applicano esclusiva-
mente ai rapporti tra venditore e compratore.

e/ Secondo le presenti Regole, salvo accordo contrario espressamen-
te indicato nel contratto di compravendita, ogni documento di
trasporto messo dal venditore a disposizione del compratore do-
Vra essere anetton (%)

Per la definizione, in base alla pratica bancaria, dellespressione sdocumento o
spedizione nettor sl rimanda all’art. 18 delle « Morme ed Usi uniformi relativi ai eredi-
ti documentatis throchure 2500,

Nel easo che le parti si siano accordate di accertare determinate clausole LANT-
tative o gqualitative che una valta apposte dal vettore =ul documento di Lrasporto, do-
vrelrhero venire riconosciute dal venditore o dal compratore, i rimanda alla brochure
283 «Il problema delle polizee di carico netten.
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Salvo accordo contrario espressamente indicato nel contratto di
compravendita, non rientra fra gli obblighi del venditore delle
merci, in base alle Regole, quello di procurare una polizza di assi-
curazione sottoscritta a favore del compratore.

Tuttavia, in aleuni casi, quali quelli contemplati nell’Art. A. 5 delle
Regole (relativamente alla compravendita di merci «reso fron-
tieran). Sarebbe opportuno che le parti esaminassero congiunta-
mente quali obbligazioni dovrebbero eventualmente assumere il
venditore o il compratore, in merito all'assicurazione delle merci
dal punto di partenza nel paese di spedizione fino al punto di de-
stinazione finale designato dal compratore.

In gueste Regole, salvo che il contesto della frase non indichi
chiaramente il contrario, le seguenti espressioni hanno significa-
to qui appresso precisato:

Il «Paese di Spedizione» e il paese dal quale il venditore deve spe-
dire la merce verso il luogo di consegha espressamente convenu-
to, alla frontiera o nel Paese d'importazione, sia tramite un vetto-
re pubblico, sia utilizzando i propri mezzi di trasporto.

Con il termine «3PESE» si intendono tutti 1 costi, oneri e spese
inerenti o connessi con 'adempimento delle obbligazioni rispetti-
ve delle parti e che le stesse devono accollarsi, sopportare e paga-
re in conformita delle presenti Regole.

«RESO FRONTIERA..
(luogo di consegna convenuto, alla frontieras (%)

A - 11 venditore deve:

1. Consegnare la merce in conformiti ai termini del contrat-

to di vendita insieme con la documentazione di conformita stabi-
lita nel contraito,

2. A proprie spese e rischio:

a) Mettere la merce pggetto del contratto a disposizione del com-

*} Per evitare malintesi si raccomanda alle parti, che utilizzano guesto termine

commerciale, di qualificare ls parola «frontieras indicando i due Paesi separati da
detta frontiera nonché il luogo di consegna convenuto, Ad esempio: «Heso frontiera
franco-italizna (Modanels (v, anche nota all®art. A, S
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pratore nel luogo alla frontiera convenuto per la consegna, alla
data o nel termine stipulato nel contratto di vendita ¢, contem-
poraneamente, fornire al compratore, a seconda dei casi, il do-
cumento di trasporto normalmente usato, la fede di deposito e
la nota di pegno, il buono consegna o documento similare, che
consenta, tramite girata o in altro modo, la consegna della mer-
ce al compratore o all'ordine dello stesso nel luogo convenuto,
alla frontiera, nonché fornire la licenza di gsportazione e, se del
¢aso, ogni altro documento che sia indispensabile al comprato-
re per prendere in consenga la merce nel momento e luogo suin-
cdicati e per consentirne l'ulteriore spostamento, come nrevisto
agll Artt. B. 1 e 2. La merce cosi posta a disposizione del COMmpra-
tore deve essere nettamente messa da parte e individuata in mo-
do intrinsecamente idoneo quale merce oggetto del contratto.

by Adempiere tutte le formalits previste allo SCOPO e pagare i diritti
e oneri doganali, le imposte interne, le imposte di consumo, i di-
ritti di statistica, ed ogni altro onere analogo, esigibili nel Paese
di spedizione o altrove, che su di lui ricadano nell'adempimento
delle sue obbligazioni fino al momento in cui mette la merce a di-
sposizione del compratore, in conformita all’Art. A 2a).

3. Sopportare tutti i rischi che la merce pud correre fino al mo-
mento in cui egli ha adempiuto le sue obblizazioni in conformita
all’Art. A 2a).

4. Ottenere, a proprio rischio e spese, oltre ai documenti di eui
all'Art, A, 2a), futte le autorizzazioni di carattere valutario ed ammi-
nistrativo, necessarie per l'adempimento delle formalita doganali
previste per esportare la merce al luogo di consegna designato alla
frontiera, nonché tutti gli altri docurnenti che potrebbero essere ne-
cessari per spedire la merce verso il luogo suddetto, per farla transi-
tare (se del caso) attraverso uno o piu Paesi terzi per metterla a di-
sposizione del compratore in conformita alle presenti Regole.

o. Concludere a proprio rischio e spese, alle condizioni normali,
un contratto per il trasporto della merce {(che contempli, se del caso,
anche il transito attraverso uno o piu Paesi terzi) al luogo della fron-
tiera convenuto per la consegna, sopportare e pagare il nolo e tutte
le altre spese di trasporto fino a tale luogo nonché, fatta riserva per
gquanto disposto agli Artt.A. 6 e 7, tutti gli altri oneri relativi o con-
nessi con gualsiasi spostamento della meree fino al momento in cui
la stessa & messa in modo idoneo, in tale Iuogo, a disposizione del
Ccompratore.
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Il venditore ha tuttavia la facolta, sempre fatti salvi gli Artt. 4 6
e T ed a proprio rischio e spese, di utilizzare i propri mezzi di tra-
sporto, & condizione che nell'usufruire di tale facoltd egli adempis
tuite le obbligazioni impostegli dalle presenti Regole.

Se 1l contratto di vendita oppure il regolamento della dogana o
gqualsiasi altra autoritd competente, o del vettore pubblico, non fissa-
no espressamente un punto particolare per la consegna alla frontie-
ra (stazione, banchina, pontile, molo, magazzino, ecc.) il venditore
puo scegliere - nel caso che gli si offrano pin possibilita - il punto
per lul piu conveniente, sempre che in tale punto vi siano le attrez
zature doganali e di altro genere che permettano alle parti di adem-
piere le rispettive obbligazioni previste dalle presenti Regole (1). 11
compratore deve essere preavverito (2) del punto scelto dal vendito-
re che diventera da quel momento il luogo di consegna convenuto,
alla frontiera, per mettere la merce a disposizione £el compratore e
trasferire il rischio.

6. Fornire al compratore, su richiesta ed a rischio di quest'ulti-
ma, un documento di trasporto diretto, del tipo normalmente otteni-
hile nel Paese di spedizione, che consenta il trasporto delal merce al-
le consuete condizioni dal punto di partenza in guel paese fino al
luogo di destinazione finale nel Paese di importazione, designato dal
compratore, fermo restando, che, facendo ¢io, non si pud intendere
che il venditore si assuma altri oneri, rischi e spese oltre quelli che
egli deve normalmente assumersi, sopportare e pagare a norma del-
le presenti Regole.

1. Se & necessario o consuetudinario che la merce venga scarica-

ta o sbarcata al suo arrivo al punto di frontiera designato per la con-
segna, il venditore deve sopportare e pagare le spese di queste opera-
zionl (comprese le spese per il caricamento su chiatte e per il ma-
negeglio delle merci)
Se il venditore decide di usufruire dei propri mezzi di trasporto per
avviare la merce al punto di frontiera fissato per la consegn, dovra
sopportare tutte le spese relative o connesse con le operazioni neces-
sarie o in uso, contemplate al paragrafo precedente,

(1} Se, nel luogo di consegna convenuto, alla frontiera, esistono due uffici dogana
li di nazionalita diversa, si raccomanda alle parti o di indicare espressamente 1'ufficio
designato o di lasciare [a scelta 8l venditore.

(2} Vedi nota articolo 4, 8, nota.

117



8. A proprie spese, avvisare il compratore che la merce & stata
spedita al punto di consegna convenuto, alla frontiera. Tale avviso
dovrd essere fatto in tempo utile per consentire al compratore di
adoftare tutti i provvedimenti normalmente necessari per la presa
in consegna delle merei (%),

9. Provvedere a proprie spese allimballaggio usuale per il tra-
sporto del tipo di merce prevista nel contratto fino al luogo conve-
nuto per la consegna, a meno che nel tipo di commercio in esame
non si usi spedire senza imballaggio la merce oggetto del contratto.

10. Sopportare e pagare le spese relative o connesse con le ope-
razioni di controllo, quali misurazione, pesatura, conteggio, analisi
qualitativa, necessarie per consentirgli di trasportare tale merce al
luogo di consegna convenuto, alla frontiera, e di mettere la merce a
disposizione del compratore in quel luogo.

11, Sopportare e pagare, olire alle spese fissate a carico del ven-
ditore negli articoli precedenti, tutte le spese relative o connesse con
I'abbligo di mettere la merce a disposizione del compratore nel luo-
g0 di consegna convenuto alla frontiera.

12. Fornire al compratore, su domanda ed a rischio e spese di
quest'ultimo, una ragionevole collaborazione per procurare tutti gli
altri documenti non menzionati sopra, che possano ottenersi nel
FPaese di spedizione, nel Paese di origine o in entrambi, di cui il
compratore possa aver bisogno in base a guanto previsto agli Artt.
B.2ef.

B - Il compratore deve:

1. Prendere in consegna la merce non appena il venditore I'ab-
bia messa a sua disposizione nel luogo di consegna convenuto, alla
frontiera, ed assumere la responsabilita di tutti gli spostamenti suc-
cessivi della merce,

2. Adempiere a proprie spese tutte le formalita doganali o di al-

1 I1 venditore potrd inviare tale avviso al compratore per via aeres e all'indirizen
del compratore indicato nel contratto di compravendita, Se pero le merci sono stare
spedite per via aerea o la distanza tra il punto di partenza nel Paese di apedizione ed
il lnogo di consegna convenuto alla frontiera é breve, ovvero se § domicili del vendito.
re e del compratore sono talmente distanti che I'avvizo inviato per posta pud essere
recapitato in un intervallo di tempo inopportunamente lungo, il venditore ha Fobbligo
di notificare l'avviso telegraficamente o per meszo di cablogramma o di telex
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tro genere che possano venir richieste nel luogo di consegna conve-
nuto, alla frontiera, o altrove, e pagare tutti 1 diritt eventualmente
dovuti al momento e per il fatto dellingresso della merce nel paese
confinante (*) o per ogni ulteriore spostamento della merce dopo
che questa & stata debitamente messa a sua disposizione.

3. Sopportare e pagare le spese relative 0 connesse con lo scari-
co o 1o sbharco della merce al suo arrivo al luogo di consegna conve-
nuto, alla frontiera, gualora le stesse non incombano sul venditore
in conformita alle disposizioni di cui all’'Art. A. T. _

4, Sopportare tutti i rischi che la merce pud COrrere € pagare
tutte le spese a carico della stessa, compresi | diritti e le spese di do-
oana a partire dal momento in cui la merce e stata messa a sua di-
sposizione nel luogo di consegna convenuto, alla frontiera.

5. Se egli manca di prendere in consegna la merce dopo che eli é
stata debitamente messa a disposizione, sopportare tutti 1 rischi e
pagare tutte le spese supplementari dovule sia dal venditore sia dal
compratore, relativi alla merce, sempre che la stessa sia stata netta-
mente messa da parte o identificata in altro modo idoneo quale
merce oggetto del contratio.

. Ottenere, o proprio rischio e spese, la licenza d'importazione,
rautorizzazione valutaria, i permessi e tutti gli altri documenti, rila-
sciati nel Paese d'importazione o altrove, che possano essere neces-
sari per gli spostamenti della merce successivi al momento in cui la
stessa & atata debitamente messa a sua disposizione nel luogo di
consegna convenuto, alla frontiera.

7. Sopporiare e pagare ogni spesa supplementare in cui potra
incorrere il venditore allo scopo di ottenere un documento di tra-
sporto, diretto, in base all’'Art. A. 6.

8. Mettere a disposizione del venditore su richiesta di questo ul-
tirmo, perd a proprie spese, la licenza d'importazione, l'autorizzazio-
ne valutaria, i permessi e tutti gli altri documenti, oppure copie au-
tentiche degli stessi, per il preciso scopo di ottenere il documento di
trasporto diretto di cui all’Art. A, 6,

) 5i ponga per ipotesi che un esportators ilaliano venda cReso frontiera italiana
{Chiasso)n & che il luogo di destinazione finale sia Stoccarda; & evidente che il com-
pratore tedesco dovra sopporiarve tutti i diritti eventualmente dovuti al momento e
per il fatto dellingresso della merce nel Paese confinante (Svizszera) come pare guan-
to a earico della merce per tutti i movimenti successivi (Nola del T,
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9. Indicare al venditore, su richiesta di quest’ultimo, 'indirizzo
della destinazione finale della merce nel paese d'importazione, nel
caso che il venditore necessiti di tale informazione per ottenere le 1i-
cenze e gli altri documenti di cui agli Artt. A. 4 e A. 6.

10. Sopportare e pagare le spese sostenute dal venditore per for-
nire al compratore il certificato di perizia di un terzo che attesti la
confomitd della merce, secondo quanto stipulato nel contratto di
vendita,

L1. Sopportare e pagare le spese che il venditore puo incontrare
nel prestare la sua collaborazione al compratore al fine di ottenere i
documenti di cui all’'Art. A, 12,

« RESO.. (luogo di destinazione convenuto,
nel Paese d'importazione) SDOGANATO»

A — Il venditore deve:

1. Consegnare la merce in conformitd ai termini del contratto

di vendita insieme con la documentazione di conformita stabilita

nel contratto,

2. A proprie spese e rischio:

a) Mettere la merce oggetto del contratto a disposizione del compra-
tore, sdoganata, nel luogo di destinazione convenuto, nel Paese
d'importazione, alla data o nel termine stipulato nel contratto di
vendita e, contemporaneamete, fornire al compratore, 2 seconda
dei casi, il documento di trasporto normalmente usato, la fede di
deposito e la nota di pegno , il buono di consegna, 0 documento
similare, che consenta, tramite girata o in altro modo, la conse-
gna della merce al compratore o all'ordine dello stesso nel luogo
di destinazione convenuto, nel Paese d'importazione, e inoltre, se
del caso, ogni altro documento di cui il compratore possa aver bi-
s0gno per prendere in consegna la merce nel momento e nel luo-
g0 suddettl, come previsto all’Art. B. 1.

La merce cosi messa a disposizione del compratore deve essere
nettamente messa da parte o individuata in modo intrinsecamen-
te idoneo quale merce oggetto del contratto.

b) Fornire la licenza od il permesso d'importazione e sopportare
Fonere di tutti i diritti e tasse d’importazione, comprese le spese
di sdoganamento, nonché ogni altra tassa, imposta o diritto da
pagarsi nel luogo di destinazione convenuto all'atto dell'importa-
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zione della merce, sempreché tali pagamenti siano necessari per-
cheé il venditore possa mettere la merce sdoganata a disposizione
del compratore, nel luogo anzidetto.

¢} Adempiere tutte le formalita necessarie ai fini suddetti.

3. Sopportare tutti i rischi che la merce pud correre fino al mo-
mento in cui egli ha adempiuto le sue obbligazioni in conformita
all’Art. A, 2 al,

4. Ottenere a proprio rischio e spese, oltre ai documenti di cul
all’Art. A. 2 a), le licenze o permessi di esportazione, autorizzazioni
valutarie, certificati, fatture consolari ed ogni altro documento rila-
sciato dalle autorita pubbliche interessate, che possano essergli ne-
cessari per spedire la merce, per esportarla dal paese di spedizione,
per farla transitare, se del caso, attraverso uno o piu Paesi terzi, per
importarla nel Paese del luogo di destinazione convenuto e porla a
disposizione del compratore in tale luogo,

3. Concludere a proprio rischio e spese, alle condizioni normali,
un contratto per il trasporto della merce dal punto di partenza nel
Paese di spedizione fino al luogo di destinazione conventuo, e sop-
portare e pagare il nolo e tutte le altre spese di trasporto fino a tale
luogo nonché, fatta riserva per guanto disposto all’Art. A6 tutti gli
altri oneri relativi o connessi con gualsiasi spostamento della merce
fino al momento in cul la stessa € messa in modo idoneo a disposi-
zione del compratore nel luogo di destinazione convenuto,

Il venditore, a proprio rischio e spese, ha tuttavia la facolta di
utilizzare i propri mezzi di trasporto, a condizione che nell'usufruire
di tale facolta adempia tutte le obbligazioni impostegli dalle presen-
t1 Regole.

Se 1l contratto di vendita oppure il regolamento della dogana o
di qualsiasi altra autoritd competente, o del vettore pubblico, non
fissano espressamente un punto particolare nel luogo di destinazio-
ne nel Paese d'importazione (stazione, banchina, pontile, molo, ma-
gazzino, ecc.), il venditore puo scegliere - nel caso gli 51 offrano piu
passibilita - 11 punto per lui piu conveniente, sempre che in tale
punto vi siano le attrezzature doganali e di altro genere che permet-
tano alle partl di adempiere le rispettive obbligazioni previste dalle
presenti Regole.

Il compratore deve essere preavvertito (*) del punto scelto dal

oAl T, nota
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venditore, che diventera da quel momento luogo di destinazione
convenuio nel Paese d'importazione per mettere 1a merce a disposi-
zione del compratore e trasferire il rischio.

6. Se & necessario o consuetudinario che la merce venga scarica-
ta 0 sbarcata al suo arrivo nel luogo di destinazione convenuto allo
scopo di metterla in tale luogo a disposizione del compratore, sdoga-
nata, sopportare e pagare le spese di queste operazioni (comprese le
spese di caricamento su chiatte e di manegeio della merce).

7. A proprie spese, avvisare il compratore che la merce & stata
affidata al primo vettore per la spedizione al luogo di destinazione
convenuto, ovvero, a seconda dei casi, che la stessa & stata spedita al
luogo di destinazione con mezzi di trasporto del venditore. Tale ay-
viso dovréd essere fatto in tempo utile per consentire al compratore
di adottare tutti i provvedimenti normalmente necessari per la pre-
5& in consegna delle merei (%)

8. Provvedere a proprie spese all'imballaggio usuale per il tra-
sporto fino al luogo di destinazione convenuto, a meno che nel tipo
di commercio in esame non si usi spedire senza imballaggio la mer-
ce oggetio del contratto.

9. Sopportare e pagare le spese relative o connesse con le opera-
zioni di controllo, quali misurazione, pesatura, conteggio, analisi
qualitative, necessarie per consentireli di trasportare la merce al
luogo di destinazione convenuto e di metterla a disposizione del
compratore in detto luogo. ’

10. Sopportare e pagare, oltre alle spese fissate a carico del ven-
ditore negli Artt. A. da 1 a 9 inclusi, tutte le altre spese relative o
connesse con 'obbligo del venditore di mettere la merce a disposi-
zione del compratore nel luogo di destinazione convenuto, a norma
delle presenti Regole.

*) Il venditore potrd inviare tale avviso al compratore per via aerea ed allindiriz-
#0 del compratore indicato nel contratto di eompravendita. Se perd le merei sono sta.
e spedite per via aerea o la distanzs tra il punto di partenza nel Pacse di spedizione
ed il luogo di consegna convenuto nel Paese dimportazione & breve, ovvero e i domi-
cili del venditore e del compratore sono lalmente distanti che l'avviso inviato per po-
sta puo esser recapitato in un intervallo di tempo inopportunamente lungo, il vendi-
tore ha l'obbligo di notificare 'avviso telegraficamente o per mezzo di cahlogramima o
di telex
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B - Il compratore deve:

1. Prendere in consegna la merce non appena il venditore 1'ab-
bia messa a sua disposizione nel luogo di destinazione convenuto,
ed assumere la responsabilita di tutti gli spostamenti successivi del-
la merce.

2. Bopportare e pagare le spese relative o connesse con lo scari-
co o lo sbarco della merce al suo arrivo nel luogo di destinazione
convenutfo, qualora le stesse non incombano sul venditore, in con-
formita alle disposizioni di cut all’Art. A. 6.

J. Sopportare tuttl i rischi che la merce pud correre € pagare
tutte le spese a carico della stessa, a partire dal momento in cui la
merce ¢ stata messa a sua disposizione nel luogo di destinazione
convenuto, in conformita all’Art. A. 2 al.

4. 5e egli manca di prendere in consegna la merce non appena
gli & stata debitamente messa a disposizione, sopportare tutti 1 ri-
schl e pagare tutte le spese supplementari, dovute per tale fatio sia
dal venditore sia dal compratore, sempre che la merce sia stata net-
tamente messa da parte o identificata in altro modo idoneo guale
merce oggetto del contratto.

5. Indicare al venditore, dietro sua richiesta, 'indirizzo della de-
stinazione finale della merce nel paese d'importazione, nel caso che
il venditore necessiti di tale informazione per ottenere i documenti
di cui all’art, A, 2 h).

6. Bopportare e pagare le spese sostenute dal venditore per for-
nire al compratore il certificato di perizia di un terzo che attesti la
conformita della merce, secondo guanto stipulato nel contratto di
vendita. _

7. Fornire al venditore, su domanda ed a rischio e spese di gue-
st'ultimo una ragionevole collaborazione per procurare i documenti
che possano essere ottenuti nel Paese d'importazione e di cui il ven-
ditore possa avere bisogno per mettere la merce a disposizione del
compratore in conformita alle presenti Regole.

FOB Aeroporto..
CAeroporto di partenza convenuto)

Le seguenti regole concernenti la consegna delle merci alle con-
dizioni FOB Aeroporto sono state accuratamente redatte al fine di
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rispecchiare gli usi abitualmente osservati nel commercio. Si preci-
sa che I'espressione «FOB» - che letteralmente significa «franco-
bordo» - non deve essere interpretata, per quanto riguarda il tra-
sporto aereo, nel senso tradizionale, bensi come indicazione che il
riferimento all'sAeroporton (convenuto) individua il punto di trasfe-
rimento della responsabilita dal venditore al compratore.

A - Il venditore deve:

1. Consegnare la merce in conformita ai termini del contratto
di vendita, insieme con la documentazione di conformitéa che sia ri-
chiesta dal contratto.

2. Consegnare la merce al vettore aereo, al suo agente o ad altra
persona designata dal compratore OVVero, se nessun vettore aereo
ne agente né altra persona sia stata cosi designata, ad un vettore ae-
reo o al suo agente scelto dal venditore, La consegna deve essere ef-
fettuata alla data o entro i termini per la consegna ed all’aeroporto
di partenza convenulo secondo gli usi dell'aeroporto ovvero in ogni
altro luogo che sia stato indicato dal compratore nel contratto,

3. Stipulare, salvo opposizione del compratore o del venditore
notificata senza indugio all'altra parte, un contratto per il trasporto
della merce a spese del compratore. Se il venditore stipula il con-
tratto di trasporto come sopra previsto, egli deve concluderlo, nel ri-
spetto delle eventuali istruzioni del compratore previste all’art. B. 1,
alle condizioni usuali con destinazione all'asroporto designato dal
compratore o, se nessun aeroporto sia stato cosi designato, all’'aero-
porto piu prossimo al centro d’affari del compratore ai fini del tra-
sporto considerato, seguendo una rotta usuale e con un aereo del ti-
po normalmente impiegato per il trasporto di merce del genere pre-
visto nel contratto.

4. Ottenere a proprio rischio e spese la licenza di esportazione o
qualsiasi altra autorizgzazione ufficiale necessaria per 'esportazione
della merce.

5. Salvo quanto disposto ai successivi Artt. B. 6 e B, 7, pagare
tutte le tasse, diritti ed oneri dovuti rispetto alla merce per il fatto
della sua esportazione.

6. Salvo guanto disposto al successivi Artt. B. 6 e B. 7, sopporta-
re ogni spesa supplementare che pud essere a carico della meree si-
no al momento in cui sia stata consegnata, in conformita alle di-
sposizioni dell’Articolo A. 2 di cui sopra.
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7. Salvo quanto disposto ai successivi Artt. B. 6 e B. 7, sopporta-
re tutti i rischi che la merce pud correre sino al momento in cui sa-
ra stata consegnata, in conformiti alle disposizionl dell’Artt. A 2,
di cul sopra.

8. Provvedere a proprie spese ad un adeguato imballaggio pro-
tettivo idoneo alla spedizione della merce per via aerea, a meno che
I'uso del commercio sia di spedirla non imbpallata.

9. Sopportare le spese per le operazioni di controllo (gquali: veri-
fica della qualitd, misurazione, pesatura, conteggio), che siano neces-
sarie per la consegna della merce,

10. Informare senza indugio il compratore, mediante telecomu-
nicazione, ed a spese di gquestiultimo, della consegna della merce.

11. Nelle circostanze previste ai successivi articoli B. 6 e B. 1, av-
visare il compratore prontamente e mediante telecomunicazione
della sussistenza di tall circostanze.

12. Fornire al compratore la fattura commerciale nella forma
appropriata in modo da facilitare l'osservanza della regolamentazio-
ne applicabile e, su richiesta del compratore ed a spese di quest'ulti-
mo, il certificato d'origine.

13. Fornire al compratore, su richiesta ed a rischio e spese di
guestultimo, ogni collaborazione per procurare ogni altro documen-
to, non menzionato nell’Art. A 12 di cui sopra, emesso nel Paese di
spedizione e/o d'origine, di cui il compratore possa aver bisogno per
I'importazione della merce nel Paese di destinazione (e, ove del caso,
per il suo passaggio in transito attraverso un Paese terzol.

14. Prestare al compratore, su richiesta ed a rischio e spese di
guest'ultimo, e salve quanto disposto al successivo Art. B. 9, ogni col-
lahorazione in ordine a reclami contro il vettore aereo o il suo agen-
te, relativamente al trasporto della merce,

B - Il compratore deve:

1. Comunicare al venditore in tempo utile 'areoporto di destina-
zione fornendogli (ove occorra) ogni appropriata istruzione per il
trasporto della merce per via aerea dall’aeroporto di partenza conve-
nuto.

2. Se il venditore non stipula il contratto 4di trasporto della mer-
ce, Organizzare a proprire spese il trasporto dall’'aeroporto di parten-
za convenuto e dare notizia al venditore in tempo utile delle disposi-
zioni prese al riguardo, indicando il nome del vettore aereo o del suo
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agente o di alira persona nelle cui mani deve essere effettuata la
CONSegna,

4. Sopportare tutte le spese che sono a carico della merce a par-
tire dal momento in cui essa ¢ consegnata in conformita alle dispo-
sizioni del precedente Art. A, 2, ad eccezione di guelle previste al pre-
cedente Art. A. 5.

4. Pagare il prezzo fatturato secondo le pattulzioni contrattuali,
come pure I'importo del nolo aereo se esso ¢ stato pagato dal vendi-
Lore o per suo conto.

0. Sopportare tutti i rischi che la merce pud correre a partire
dal momento in cui & stata consegnata in conformita alle disposi-
zioni dell’Articolo A. 2 di eui sopra.

6. Sopportare ogni costo addizionale causato dal fatto che il vet-
tore aereo, il suo agente o altra persona designata dal compratore
manchi di prendere in carico la merce al momento in cui viene of-
ferta dal venditore e sopportare tutti 1 rischi che la merce sia stata
individuata in modo appropriato e ciog sia stata messa nettamente
da parte o identificata in altra maniers dquale merce oggeto del con-
tratto.

7. In difetto di comunicazione al venditore di istruzioni appro-
priate (in quanto richieste) per il trasporto della merce, sopportare
ogni costo addizionale causato da tale omissione e tutti i rischi che
la merce puo correre dalla data convenuta per la consegna o dalla fi-
ne del periodo concordato per la consegna, a condizione tuttavia che
la merce sia stata individuata in modo appropriato e cioé sia stata
messa netiamente da parte o identificatain altra maniera quale mer-
ce oggetto del contratto.

8. Sopportare tutte le spese, diritti ed oneri per ottenere i docu-
menti menzionati al precedente Art. A. 13, ivi compresi i costi del
documenti consolari come pure i costi dei certificati d'origine,

9. Sopportare tutte le spese, diritti ed oneri nei quali sia incorso
il venditore a seguito delle azioni intentate e proseguite contro il
vettore aereo o il suo agente, relativamente al trasporto della merce,

FRANCO VETTORE.. (punto convenuto)
FEEE CARRIER.. (named point)

Nota: Questo termine & stato concepito per sopperire alle neces-



sita del trasporto moderno ed in particolare del trasporto smultimo-
dale» mediante contenitore o del tipo «roll on roll off», mediante ri-
maorchi e traghetti, Esso si basa essenzialmente sugli stessi principi
del termine FOB, tranne per il fatto che il venditore adempie i suoi
obblighi quando consegna la merce al vettore nel punto convenuto.
Gualora non sia possibile indicare un punto preciso in occasione
della stipulazione del contratto di vendita, le parti dovranno fare ri-
ferimento al luogo 0 dmbito in cui il vettore deve prendere in conse-
gna la merce. I risehi di avaria o di perdita della merce vengono tra-
sferiti dal venditore al compratore da tale momento e non pit al
passaggio della murata della nave. Il termine «vettores indica ogni
persona dalla quale, 0 in nome della quale, & stato assunto contrat-
tualmente un obbligo di tasporto su strada, per ferrovia, per via ae-
rea 0 marittima mediante una combinazione di modi di trasporto.
Guando il venditore deve fornire una polizza di carico, un certifica-
to di spedizione od una ricevuta del vettore, egli adempie pienarmen-

te il suo obbligo se presenta un tale documento emesso dalla perso-
na come sopra definita.

A -~ Il venditore deve.

1. Fornire la merce secondo le pattuizioni del contratto di vendi-
ta insieme con la documentazione di conformiti eventualmente pre-
vista dal contratto.

2. Consegnare la merce al vettore designato dal compratore alla
data 0 nel termine stabiliti e nel punto convenuto, nel modo espres-
samente concordato o d'uso in quel punto. Qualora nessun punto
gia stato specificatamente convenuto o ne sussista piu d'uno nel
luogo di consegna, il venditore pud scegliere quello tra di essi che
piu gli conviene.

3. Ottenere, a proprio rischio e spese la licenza d’esportazione
od altra autorizzazione ufficiale necessaria per 'esportazione della
merce.

4. Fatte salve le disposizioni di cui allArt. B. 5 che seguono, pa-
gare tutti 1 diritti, oneri e tasse cui & soggetta la merce per il fatto
dell’'esportazione.

5. Fatte salve le disposizioni di cui all'Art. B. 5 che seguono, sop-
portare tutte le spese a carico della merce fino al momento in cui
essa sia stata consegnata in conformita del precedente Art. A. 2.

6. Fatte salve le disposizioni di cui all'Art. B. 5 che seguonag, sop-
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portare tutti i rischi che pud correre la merce fino al momento in
cul essa sia stata consegnata in conformita al precedente Art, A, 2.

1. Provvedere a proprie spese allimballaggio usuale della merce
a meno che l'uso del commercio non sia di spedirla senza imbal-
lagio.

8. Sopportare le spese relative alle operazioni di controllo (gquali:
verifica della qualitd, misurazione, pesatura, conteggio) che siano ne-
cessarie per la consegna della merce,

8. Informare senza indugio il compratore, mediante telecomuni-
cazione dell'avvenuta consegna della merce,

10. In presenza delle circostanze previste al seguente Art. B. 5,
avvisare prontamente il compratore, mediante telecomunicazione,
del verificarsi di tali circostanze.

11. Fornire a proprie spese al compratore, se cio é nelle consue-
tudini, il documento duso od ogni altra documentazione COmpro-
vante la consegna della merce in conformita del precedente Art. A 2,

12. Fornire al compratore la fattura commerciale nella forma
appropriata in modo da facilitare l'osservanza della regolamentazio-
ne applicabile e, su richiesta del compratore ed a spese di guest’ulti-
mo, il certificato d'origine.

13. Prestare al compratore, se questi lo richieda ed a rischio e
spese dello stesso, ogni assistenza per ottenere 1 documenti, diversi
da quelli menzionati nel precedente Art. A. 12, che sono emessi nel
Paese di spedizione e/0 di origine, e di cui il compratore possa aver
bisogno per I'importazione della merce nel Paese di destinazione (e,
se del caso, per il passaggio in transito attraverso un aliro Paese),

B - Il compratore deve:

1. Stipulare a sue spese un contratto per il trasporto della meree
a partire dal punto convenuto e comunicare al venditore in tempo
uille il nome del vettore ed il momento in cui la merce deve essergli
cOnsegnata.

2. Sopportare tuite le spese che sono a carico della merce dal
momento in cul essa sia stata consegnata in conforrnita al prece-
dente Art. A. 2, fatto salvo quanto previsto nell’Art, A, 4.

4. Pagare il prezzo come convenuto nel contratto.

4. Sopportare tutti i rischi che sono a earico della merce a parti-
re dal momento in cui essa sia stata consegnata in conformita al
precedente Art, A, 2.
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5. 5e egli ha omeso di designare il vettore o se il vettore da lui
designato non prende in consegna la merce al momento convenuto,
sopportare fufte le spese aggiuntive conseguenti e tutti i rischi che
la merce pud correre dalla scadenza del termine per la consegna, a
condizione tuttavia che la merce sia stata individuata in modo in-
trinsecamente idoneo e cioé nettamente messa da parte o identifica-
ta in altro modo quale merce oggetto del contratto.

6. Sopportare il costo, i diritti e le spese per l'ottenimento dei
documenti indicati al precedente Art. 13, compreso il costo dei docu-
menti consolari e dei certificati d'origine.

N.B.: Il presente termine é entrato in vigore nel 1980,

NOLO O PORTO PAGATO FINO A..
(punto di destinazione convenuto)

FREIGHT OR CARRIAGE PAID TO..
{named point of destination)

Nota: Come il C&F, il «Nolo o Porto pagato fino a..» prevede che
1] venditore paghi il nolo relativo al trasporto della merce al luogo di
destinazione convenuto. Tuttavia, i rischi di avaria o di perdita della
merce, come guello di aumenti di costi, vengono trasferiti dal vendi-
tore al compratore con la consegna della merce al primo vettore e
non piu al passaggio della murata della nave. Questo termine puo
venire utilizzato per tutti i modi di trasporto, comprese le operazio-
ni multimodali mediante contenitori o il traffico «roll on roll off s,
mediante rimorchi e traghetti. Quando il venditore deve fornire una
polizza di earico, un certificato di spedizione od una ricevuta del
veifore, egli adempie pienamente il suo obbligo se presenta un tale
documentio emesso dalla persona con la quale ha stipulato un con-
tratto per il trasporto alla destinazione convenuta.

A — Il venditore deve:

1. Fornire la merce secondo le pattuizioni del contratto di vendi-
ta, insieme con la documentazione di conformita che sia prevista
dal contratto.

2. Stipulare a sue spese un contratto per il trasporto della merce
per un itinerario abituale e secondo gli usi fino al punto convenuto
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nel luogo di destinazione. Se il punto di destinanzione non é conve-
nuto o non & determinato dagli usi, il venditore ha facolta di sceglie-
re nel luogo di destinazione il punto che pia gli conviene.

3. Fatte salve le disposizioni di cui all’Art. B. 3, sopportare tutti i
rischi che la merce pué correre fino a quando essa non sia stata
consegnata al primo vettore, nei termini previsti nel contratto.

4, Comunicare senza indugio al compratore, mediante telecomu-
nicazione, che la merce & stata consegnata al primo vettore,

3. Provvedere a proprie spese all'imballagpio usuale della merce
a meno che 'uso del commercio non sia di spedirla senza imbal-
lageio,

6. Sopportare le spese relative alle operazioni di controllo (guali:
verifica della gualita, misurazione, pesatura, conteggio) che siano ne-
cessarie per caricare la merce o per consegnarla al primo vettore.

7. Procurare a proprie spese al compratore, se cio & nelle con-
suetudini, di documenti 1 trasporto usuale,

8. Ottenere, a proprio rischio e spese, la licenza d'esportazione o
qualsiasi alfra autorizzazione governativa necessaria per l'esporta-
zione della merce e pagare tutti i diritti e tasse cui & soggeita la
merce nel Paese di spedizione, compresi i diritti di esportazione, co-
me pure le spese per tutte le formalita che egli deve espletare per
caricare la merce.

9. Fornire al compratore la fattura commerciale nella forma ap-
propriata in modo da facilitare l'osservanza della regolamentazione
applicabile, e su richiesta del compratore ed a spese di quest’ultimo,
il certificato d'origine.

10. Prestare al compratore se guesti lo richieda ed a rischio e
spese dello stesso, ogni assistenza per ottenere i documenti, diversi
da quelli menzionati nel precedente articolo, che sono emessi nel
Paese di carico e/o di origine, e di cui il compratore possa aver biso-
gno per importazione della merce nel Paese di destinazione (e, se
del caso, per il passagpio in transito attraverso un altro Paese),

E - Il compratore deve:

1. Ricevere la merce al punto convenuto nel luogo di destinazio-
ne, pagare il prezzo come convenuto nel contratio e sopportare, ad
eccezione del nolo, tutti 1 costi e spese cui la merce sia stata sogget-
ta durante il trasporto fino al suo arrive al punto di destinazione,
cosi come le spese di scarico, a meno che detti costi e spese non sia-
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no stati inclusi nel nolo o non siano stati percepiti dal vettore al mo-
mento del pagamento del nolo.

2. Sopportare futti i rischi che la merce pud correre a partire
dal momento in cui essa sia stata consegnata al primo vettore ai
sensi dell’Art. A. 3.

4. Qualora si sia riservato un termine per farsi spedire la merce
e/0 il diritto di scegliere il punto di destinazione e non dia istruzioni
in tempo utile, sopportare tutte le spese aggiuntive conseguenti e
tutti i rischi che la merce pud correre dalla data in cui é scaduto il
termine convenuto sempre che, tuttavia, la merce sia stata indivi-
duata in modo intrinsecamente idoneo e ciog nettamente messa da
parte o identificata in altro modo come merce oggetto del contratto,

4. Sopportare il costo, 1 diritti e le spese per P'ottenimento dei
documenti indicati al precedente Art. A, 10, compreso il costo dei do-
cumenti conseclari e dei certificati d'origine,

5. Bopportare i dazi doganali come pure tutti gli altri diritti e
tasse esigibili al momento e per il fatto dell'importazione.

N.B.: Il presente termine & entrato in vigore nel 1980,

NOLO O PORTO E ASSICURAZIONE PAGATI FINO A..
ipunto di destinazione convenuto)

FREIGHT, CARRIAGE AND INSURANCE PAID TO
inamed point of destination)

Nota: Questo termine é identico al «Nolo o Porto pagato fino a.»
con in pinu, a carico del venditore, l'obbligo di provvedere all'assicu-
razione contro il rischio di avaria o di perdita della merce durante il
trasporto. Il venditore stipula il contratto con assicuratore e paga il
premio d'assicurazione.

A - Tl venditore deve:

1. Fornire la merce secondo le pattuizioni del contratto di vendi-
ta, insieme con la documentazione di conformitd che sia prevista
dal contratto.

2. Stipulare a sue spese un contratto per il trasporto della merce
per un itinerario abituale e secondo gli usi fino al punto convenuto
nel luogo di destinazione. Se il punto di destinazione non & stato
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convenuto o non é determinato dagli usi, il venditore ha facolta di
scegliere nel luogo di destinazione il punto che pin gli conviene,

3. Fatte salve le disposizioni di cui all'art. B 3, sopportare tutti i
rischi che la merce puo correre fino a quando €533 non sia stata
consegnata al primo vettore, nei termini previsti dal contratto.

4. Comunicare senza indugio al compratore, mediante telecormu.
nicazione, che la merce é stata consegnata al primo vettore. _

3. Provvedere a proprie spese all'imballaggio usuale della merce
4 meno che l'uso del commercio non sia di spedirla senza imbal-
laggio.

6. Sopportare le spese relative alle operazioni di controllo (guali:
verifica della qualita, misurazione, pesatura, conteggio) che siano ne-
Cessarie per caricare la merce o Per consegnarla al primo vettore.

1. Procurare s proprie spese gl compratore, se ¢id & nelle con-
suetudini, il documento di trasporto usuale.

4. Ottenere, a Proprio rischio e spese, la licenzy d'esportazione o
qualsiasi altra autorizzazione governativa necessaria per l'esporta-
zione della merce e bagare tutti i diritti e tasse cuj & s0ggetta la
merce nel Paese dj spedizione, compresi i diritti di esportazione, co-
me pure le spese per tutte le formalita che egli deve espletare per
caricare la merce,

4. Fornire al compratore la fattura commericale nella forma ap-
propriata in modo da facilitare l'nsservanza della regolamentazione
applicabile, e su richiesta del compratore ed a spese dj quest'ultimo,
il certificato d'origine,

10, Prestare al compratore, se questi lo richieds ed a rischio e
spese dello stesso, ogni assistenszg BEr ottenere 1 documenti, diversi
da quelli menzionati nel brecedente articolo, che sono emessi nel
Paese di carico e/o di origine, e di cuj il compratore possa aver biso-
EN0 per I'importazione della merece nel Paese di destinazione (g, se
del caso, per il bassaggio in transito attraverso un altro Paese).

11. Provvedere g Proprie spese all'assicurazione trasporti, come
previsto nel contratto, in termini tali da dare al compratore, o ad
ogni altra persona che abhia un interesse assicurabile sulla merce, il
diritto di azione diretta nei confronti dell'assicurazione e rimettere
al compratore 1a polizza di assicurazione od altra attestazione della
copertura assicurativa. L'assicurazione deve essere stipulata con as-
sicuratori di buona reputazione, e salvo diverso accordo, a condizio-
ni che, dal punto di vista del venditore, possono essere ritenute ade-
guate, tenuto conto degli usi commerciali, della natura della merce e
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delle altre circostanze relative al rischio. In questo caso, il venditore
deve informare il compratore dell'estensione della copertura assicu-
rativa in modo da permettere a quest'ultimo di stipulare ogni assi-
curazione integrativa che egli ritenesse necessaria prima che i ri-
schi della merce passino a suo carico ai sensi dell’Art. B. 2,

L'assicurazione deve coprire il prezzo contrattuale pin il 10% ed
essere stipulata, se possibile, nella valuta del contratto di vendita.
Su richiesta ed a spese del compratore, il venditore deve provvedere
all'assicurazione contro i rischi «rischi di guerrans, se possibile nella
valuta del contratto.

B - Il compratore deve:

1. Ricevere la merce al punto convenuto nel luogo di destinazio-
ne, pagare il prezzo come convenuto nel contratto e sopportare, ad
eccezione del nolo, tuttl i costi e spese cui sia stata assoggeiiata la
merce durante il trasporto fino al suo arrivo al punto di destinazio-
ne, cosi come le spese di scarico, a meno che detti costi e spese non
siano stati inclusi nel nolo, o non siano stati percepiti dal vettore al
momento del pagamento del nolo.

2. Sopportare tutti i rischi che la merce puod correre a partire
dal momento in cul essa sia stata consegnata al primo vettore ai
sensi dell’Art. A 3.

3. Qualora si sia riservato un termine per farsi spedire la merce
e/o il diritto di scegliere il punto di destinazione e non dia istruzioni
in tempo utile, sopportare tutte le spese aggiuntive conseguenti e
tutil 1 rischi che la merce pud correre dalla data in cui & scaduto il
termine convenuto sempre che, tuttavia, la merce sia sta individua-
ta in modo intrinsecamente idoneo e ciné nettamente messa dg par-
te 0 Identificata in altro modo come merce oggetto del contratto,

4. Sopportare il costo, 1 diritti e le spese per lottenimento dei
documenti indicati al precedente Art. A. 10, compreso il costo dei do-
cumenti consolari e dei certificati d'origine.

0. Sopportare 1 dazi doganali come pure tutti gli altri diritti e
tasse esigibili al momento e per il fatto dell'importazione.

Nota: 1l presente termine é entrato in vigore nel 19380,
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NORME ED USI UNIFORMI
RELATIVI AI CREDITI DOCUMENTARI

(in vigore dal 1 ottobre 1984)

Le « Norme ed usi uniformi relativi ai crediti documentari», mo-
dificate nel 1933 dal VII Congresso della Camera di Commercio In-
ternazionale e rivedute dal suo XIIT Congresso nel 1951, sono state
adottate ufficialmente da numerosi Paesi.

In seguito la pratica del credito documentario ha raggiunto uno
sviluppo tale da far gindicare opportuna la revisione del testo in vi-
gore, al fine di assicurare 'adesione dei Paesi che finora non avevano
adottato le « Norme ed usi uniformi »,

La Camera di Commercio Internazionale, alla quale aderiscono
organismi economici ed imprese di olire 80 Paesi (la sua sede & a Pa-
rigi in Cours Albert 1¢7, 38 e la sezione italiana ¢ 2 Roma in Via XX
=ettembre, 3), ha quindi elaborato un nuovo testo, in vigore dall'l ot-
tobre 1984,

A - DISPOSIZIONI GENERALI E DEFINIZIONI

Articolo 1

I presenti articoli si applicano a qualsiasi credito documentario
ivi comprese, nella misura in cul vi sl possono applicare, le lettere
di credito standby e sono vincolanti per tutte le parti interessate sal-
V0o che non sia stato espressamente convenuto In modo diverso, Essi
costituiranno parte integrante di ogni credito documentario che
contenga un'espressione secondo la quale tale credito e regolato dal-
le Norme ed Usi Uniformi relativi ai Crediti Documentari, revisione
1983, pubblicazione n. 400 della C.C.I.



Articolo 2

Nel presenti articoli le espressioni «eredito(i) documentariotis e
«letterafe) di credito standby» (d'ora in avanti indicate con il termi-
ne «credito(i)») comprendono qualsiasi pattuizione comungue deno-
minata o descritta, in base alla quale una baneca (banca emittente),
operando su richiesta e istruzioni di un cliente (ordinante),

1) & tenuta ad effettuare un pagamento ad un terzo (beneficiario) o
a suo ordine, oppure a pagare o accettare tratte emesse dal hene-
ficiario, o

il) autorizza altra banca ad effettuare tale pagamento, oppure a8 pa-
gare, accettare o negoziare tali tratie,
coniro consegna dei documenti prescritti e a condizione che sia-
no osservati i termini e le condizioni del eredito,

Articolo 3

I crediti sono per loro natura operazioni distinte dal contratto
di vendita o da altro{i) contratto(i) sui quali possono fondarsi; tali
contratti non riguardano e non impegnano in aleun modo le banche,
anche se un qualsiasi riferimento ad essi & incluso nel credito,

Articolo 4

Nelle operazioni di credito tutte le parti interessate devono ope-
rare su documenti e non su merci, servizi efo altre prestazioni cui i
documenti possono riferirsi.

Articolo 5

Le istruzioni per l'emissione di crediti ed i crediti stessi, le
istruzioni per una gqualunque modifica e le modifiche stesse devono
essere complete e precise,

Al fine di evitare confuzioni e malintesi, le banche scorageranno
gualunque tentativo di inserire eccessivi dettagli nel credito o in
qualsiasi modifica.

Articolo 6

Il beneficiario di un credito non pud in alcun caso avvalersi dei
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rapporti contrattuali esistenti tra le banche o tra lordinante e la
banca emittente.

B - FORMA E NOTIFICA DEI CREDITI

Articolo 7

a) I crediti possono essere:
i} revocabili, oppure
ii) irrevocabili.

b) Ogni credito deve pertanto indicare chiaramente se esso @ revo-
cabile o irrevocabile.

¢/ In assenza di tale indicazione il credito sarda considerato revo-
cabile.

Articolo B

Un credito pud essere avvisato al beneficiario tramite altra ban-
ca (banca avvisante) senza impegno per guestultima, ma detta ban-
ca adottera una ragionevole cura nel controllare I'apparente autenti-
cita del credito che avvisa,

Articolo 9

a/ Un credito revocabile pud essere modificato o annullato dalla
banca emitiente in gualsiasi momento e senza previo avviso al
beneficiario.

by La banca emittente tuttavia, é tenuta a:

i} rimborsare la filiale o la banca, presso la quale un credito re-
vocabile & stato reso utilizzabile per pagamento a vista, accet-
tazione o0 negoziazione, dei pagamenti, accettazioni, o negozia-
zioni effettuati da detta filiale o banca, a fronte di documenti
che, nella forma, appaiono conformi ai termini ed alle condi-
zioni di credito, prima di aver ricevuto dalla banca emittente
avviso della modifica o dell'annullamento.

ii) rimborsare la filiale o la banca, presso la quale un credito re-
vocabile e stato reso utilizzabile per pagamento differito, se
detta filiale o banca ha ritirato documenti che, nella forma,
appaiono conformi al termine ed alle condizioni del credito,

137



prima di aver ricevuto dalla banca emittente notizia della mo-
difica o dell'annullamento.

Articolo 10

@/ Un credito irrevocabile costituisce un impegno inderogabile della
banca emittente, a condizione che siano presentati 1 documenti
prescritti e siano rispettati i termini e le condizioni del eredita-

b)

i)

ii)

iii)

iv)

se 1l credito prevede un pagamento a vista, a pagare o a far ef-
fettuare il pagamento;

se il eredito prevede un pagamento differito, a pagare o a far
effettuare il pagamento allale) scadenzale) determinabile(i) in
conformita alle prescrizioni del credito;
se il credito prevede l'accettazione, ad accettare le trate emes-
se dal beneficiario, se il credito prescrive che le stesse siano
emesse a carico della banca emittente, o rispondere della loro
accettazione e pagamento alla scadenza, se il credito prescri-
ve che le stesse siano emesse a carico dell'ordinante o a cari-
co di un qualsiasi altro trassato indicato nel credito;

se il credito prevede la negoziazione, a pagare, senza rivalsa
verso 1 traenti e/o i portatori di buona fede, lale) trattale)
emessalel a vista 0 a scadenza dal beneficiario sull'ordinante
0 su un qualsiasi altro trassato indicato nel credito, diverso
dalla banca emittente stessa, o a far si che un'altra banca ne-
gozi e & pagare, come sopra indicato, se tale negoziazione non
& stata effettuata.

@Quando la banca emittente autorizza o richiede ad una altra han-
ca di confermare un proprio credito irrevocahile e guesta ultima
aggiunge la propria conferma, tale conferma costituisce un impe-
gno iderogabile di detta banca (hanca confermante) che si ag-
giunge a quello della banca emittente, sempre a condizione che
siano presentati i documenti prescrittli e che siano rispettati i
termini e le condizioni del credito:

1}

ii)

se il credito prevede un papamento a vista, a pagare o a far ef-
fettuare il pagamento.
se il credito prevede un pagamento differito, a pagare o a far

effettuare il pagamento, allafe) scadenzaie) determinabileli) in con-
formita alle prescrizioni del credito;
iii) se il credito prevede l'accettazione, ad accettars le tratte
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c)

@)

a

d/

siano emesse a carico della banca confermante, o a risponde-
re della loro accettazione e pagamento alla scadenza se il cre-
dito prescrive che le stesse siano emesse a carico dell'ordi-
nante o a carico di un gqualsiasi altro trassato indicato nel
credito;

iv) se il credito prevede la negoziazione, a negoziare, senza rival-
sa verso i traenti o/i portatori di buona fede, laie) trattale)
emessale) a vista o a scadenza dal beneficiario sulla banca
emittente o sull'ordinante o su un gualsiasi altro trassato in-
dicato nel credito, diverso dalla banca confermante stessa.

Se una banca viene autorizzata o richiesta dalla banca emittente
di aggiungere la propria conferma ad un credito, ma non e dispo-
sta farlo, deve darne comunicazione alla hanca emittente senza
ritardo. Salvo che la banca emittente non disponga diversamente
nella propria autorizzazione o richiesta di conferma, la banca av-
visante avvizera il credito al beneficiario senza aggiungere la pro-
pria conferma.

Gl impegni di cui trattasi non possono essere né modificati né

annullati senza l'accordo della banca emittente, della eventuale

banca confermante e del beneficiario. L'accettazione parziale di

modifiche contenute in un unico avviso di modifica non ha effet-

to senza 'accordo di tutte le parti sopra menzionate.

Articolo 11

Tutti i crediti devono indicare chiaramente se sono utilizzabili
per pagamento a vista, pagamento differito, accettazione o nego-
glazione.

Tutti i erediti devono designare la banca (hanca designata) che é
autorizzata a pagare (hanca pagante), ad accettare le tratte (banca
accettante), a negoziare (banca negoziatrice), salvo che il credito

non consenta la negoziazione da parie di qualsiasi banca (banca
negoziatrice).

¢ Salvo che la banca designata non sia la banca emittente o la ban-

ca confermante, la designazione da parte della banca emittente
non comporta impegno per la banca designata a pagare, accettare
0 negoziare.

Designando una banca diversa da sé stessa, o consentendo la ne-
coziazione da parte di una qualsiasi banca, o autorizzando o 1i-
chiedendo ad un’altra banca di aggiungere la propria conferma,
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b

c/

d)

el
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la banca emittente autorizza detta banca a pagare, accettare o ne-
goziare, a seconda dei casi, contro documenti che nella forma ap-
paiono conformi ai termini e alle condizioni del credito e si impe-
gna a rimborsare detta baneca secondo quanto disposto nei pre-
senti articoli,

Articolo 12

GQuando la banca emittente incarica un’altra banca (banca avvi-
sante), con un qualsiasi mezzo di teletrasmissione, di avvisare un
credito o una modifica ad un credito ed intende che la lettera di
conferma costituisea lo strumento operativo del credito e della
modifica, la comunicazione cosi teletrasmesss deve precisare che
“seguono dettagli completis (o espressione equivalente) o che la
lettera di conferma costituisce lo strumento operativo del credito
0 della modifica. La banca emittente deve inviare alla banca avvi-
sante lo strumento operativo del credito o della modifica senza
ritardo.

La comunicazione teletrasmessa sars considerata come strumen-
to operativo del credito o della modifica e nessuna lettera di con-
ferma dovra essere inviata salvo che tale comunicazione non in-
dichi che «seguono dettagli completis (o riporti una espressione
equivalente) o dichiari che 1a lettera di conferma costituisce 1o
strumento operativo del credito o della modifica,

Se la banca emittente considera la comunicazione teletrasmessa
come strumento operativo del credito, tale comunicazione deve
chiaramente indicare che il credito & regolato dalle Norme ed Usi
Uniformi relativi ai Crediti Documentari, revisione 1983, Pubbli-
cazione n. 400 della C.CIL

Se una banca si avvale dei servizi di un‘altra o altre banche (ban-
ca avvisante) per avvisare il eredito al beneficiario, essa deve av-
valersi dei servizi della stessa banca o banche anche per comuni-
care una gqualsiasi modifica.

Le banche rispondono di qualungque conseguenza derivante dalla
mancata osservanza da parte loro delle disposizioni di cui ai pre-
cedenti paragrafi.

Articolo 13

Quando una banca é Incaricata di emettere, confermare o avvi-



sare un credito analogo nei termini (similar credit) ad un credito
precedentemente emesso, confermato o avvisato e poi oggetto di
modifiche, s'intende che il credito analogo non comprendera alcuna
delle predette modifiche salvo che le istruzioni non indichino chia-
ramente la (e) modififica (e) da applicare al credito analogo.

Le banche scoraggeranno ogni tendenza a dare istruzioni di
emettere, confermare o avvisare un credito secondo tale sistema.

Articolo 14

Se le istruzioni ricevute di emettere, confermare, avvisare o mo-
dificare un credito sono incomplete o non chiare, la banca incarica-
ta di eseguire tali istruzioni pud dare al beneficiario un avviso preli-
minare a semplice titolo informativo e senza responsabilita. 11 eredi-
to sara emesso, confermato, avvisato o modificato soltanto quando
la banca avra ricevuto le precisazioni necessarie e se la stessa sara
allora disposta ad eseguire dette istruzioni. Le banche forniranno le
precisazioni necessarie senza ritardo.

C - RESPONSABILITA

Articolo 15

Le banche devono esaminare con ragionevole cura tutti i docu-
mentl per accertare, che nella forma, essi appaiono conformi ai ter-
mini ed alle condizioni del eredito. I documenti che, nella forma, ap-
paiono discordanti fra loro saranno considerati non conformi ai ter-
mini ed alle condizioni del eredito,

Articolo 16

@) Se una banca a cio autorizzata effettua un pagamento, 0 assume
un impegno di pagamento differito, o accetia o negozia contro
documenti che, nella forma, appaiono conformi ai termini ed alle
condizioni del credito, la parte che ha dato tale autorizzazione sa-
ra tenuta a rimborsare la banca che ha effettuato il pagamento o
ha assunto l'impegno di pagamento differito o ha accettato o ne-
goziato, e a ritirare i documenti.
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b

c)

I

Se al ricevimento dei documenti la banca emittente rileva che,
nella forma, essi non appaiono conformi ai termini ed alle condi-
zioni del credito, detta banca deve decidere, esclusivamente sulla
base dei documenti, se ritirarli o rifiutarli, opponendo che gli
stessi, nella forma, non appaiono conformi ai termini ed alle con-
dizioni del credito.

La banca emittente avra un ragionevole periodo di tempo per
esaminare | documenti e per decidere, secondo quanto sopra in-
dicato, se ritirarli o rifiutarli.

Se la banca emittente decide di rifiutare i documenti deve darne
notizia senza ritardo a mezzo telecomunicazione o, in caso di im-
possibilita, con altro mezzo rapido alla banca dalla gquale ha rice-
vuto 1 documenti (banca emittente), o al beneficiario se ha ricevu-
to 1 documenti direttamente da quest'ultimo. Tale comunicazione
deve specificare le discordanze in base alle quali la banca emit-
tente rifiuta i documenti e deve inoltre precisare se 1 documenti
sono tenuti a disposizione del presentatore degli stessi (banca ri-
mettente 0 beneficiario, a seconda dei casi) o se gli Vengono resti-
tuiti.

La banca emittente avra quindi diritto di chiedere alla banca ri-
mettente la restituzione di qualsiasi rimborso che POSSa essere
stato effettuato,

Se la banca emittente omette di attenersi a guanto previsto nei
praragrafi (c) e (d) di questo articolo e/o omette di tenere i docu-
menti a disposizione del presentatore degli stessi o di restituir-
pliell, la stessa perdera il diritto di eccepire la non conformita deij
documenti ai termini e alle condizioni del eredito.

3e la banca che trasmette i documenti attira l'attenzione della
banca emitliente su una qualsiasi discordanza nei documenti o
informa quest'ultima di aver pagato, di aver assunto impegno di
pagamento differito, di aver accettato o nepoziato sotto riserva o
contro garanzia per tali discordanze, la banca emittente non sara
per tale fatto liberata da alcuno degli obblighi che le derivano dal
presente articolo. Tale riserca o garanzia concerne soltanto i rap-
porti fra la banca che trasmette i documenti e 1a parte nei con-
fronti della quale sono state sollevate le riserve o dalla quale o
per conto della quale Ia garanzia é stata ottenuta.
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Articolo 17

Le banche non assumono alcuna responsabilita per la forma, la
sufficienza, l'esattezza, 'autenticita, 1a falsificazione, la portata lega-
le di gualsiasi documento, ne per le condizioni generali e/o partico-
lari predisposte 0 aggiunte nei documenti; esse non assumono alcu-
na responsabilita nemmeno per la descrizione, la gquantita, il peso, la
qualita, lo stato, I'imballaggio, 1la consegna, il valore o 'esistenza del-
le merci rappresentate da un qualsiasi documento, né infine per la
buona fede, per gli atti e/o omissioni, per la solvibilita, 'adempimen-
to delle obbligazioni o affidabilita degli speditori, vettori o assicura-
tori delle merci o di gqualsiasi altra persona.

Articolo 18

Le banche non assumono alcuna responsabilita per le conse-
guenze derivanti da ritardi e/o smarrimenti nell'inoltro di messaggi,
lettere o documenti, ne' per i ritardi, mutilazioni o altri errori che
possono verificarsi nella trasmissione di una gualsiasi telecomuni-
cazione. Le banche non assumno alcuna responsabilita per gli errori
di traduzione o interpretazione di termini tecnici e si riservano il di-
ritto di trasmettere i termini dei crediti senza tradurli.

Articolo 19

Le banche non assumono alcuna responsabilitd per le conse-
gueneze derivanti dallinterruzione della propria attivita provocata da
casi di forza maggiore, sommosse, disordini civili, insurrezioni,
guerre 0 da qualsiasi altra causa indipendente dailla loro volonta, op-
pure per scioperi o serrate. Salvo specifica autorizzazione, le ban-
che, alla ripresa della propria attivita, non assumeranno impegni di
pagamento differito, ne effettueranno pagamenti, accettazioni, o ne-
goziazioni a fronte di crediti che siano scaudti durante tale interru-
zione della propria attivita.

Articolo 20

a; Le banche che, per eseguire le istruzioni dell'ordinante, si avval-
gono dei servizi di altra banca o altre banche, agiscono per conto
ed a rischio dell'ordinante stesso.
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)

b)

c

@/
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Le banche non assumono alcuna responsabilitd nel caso in cui le
istruzioni da esse trasmesse non VENngano eseguite, e cid anche
qualora esse medesime avessero preso l'iniziativa della scelta del-
l'altra banca o banche,

L'ordinante assume tutti gli obblighi e le responsabilita derivanti
da leggi ed usi vigenti all'estero ed & tenuto a risarcire le banche
per le relative conseguenze,

Articolo 21

Se la banca emittente dispone che il rimborso al gquale la banca
bagante, accettante o negoziatrice ha diritto sia ottenuto da que-
st'ultima con richiesta ad altra filiale o ufficio della banca emit-
ttente stessa o a terza banca (dora in avanti indicati con il termi-
ne ubanca rimborsantes) essa dovra far pervenire alla banca rim-
borsante tempestive, idonee istruzioni o autorizzazione ad onora-
re tali richieste di rimborso senza sottoporre la relativa esecuzio-
ne alla condizione che la banca avente diritto al rimborso attesti
alla banca rimborsante la conformita ai termini ed alle condizio-
ni del credito,

La banca emittente non sara sollevata da alcuno dei propri obbli-
ghi di provvedere al rimborso se e quanto tale rimborso non ven-
ga effettuato dalla banca rimborsante.

La banca emittente sara responsabile nei confronti della banca
bagante, accettante o negoziatrice per ogni perdita di interessi se
il rimborso non viene effettuato dalla banca rimborsante a prima
richiesta o, a seconda dei casi, in base ad altra procedura prevista
nel credito ovvero secondo quanto convenuto tra le parti.

D - DOCUMENTI

Articolo 22

Tutte le istruzioni per lemissione dei crediti, i crediti stessi e,
ove ricorra il caso, tutte le istruzioni di modifica e le modifiche
stesse devono indicare con precisione il{i} documento(i) a fronte
del(i) quale(i) deve essere effettuato il pagamento, 'accettazione o
la negoziazione.



b) Termini guali «di prim'ordines, «ben conosciutos, wgualificatos,
«indipendente», «ufficiale» e simili non devono essere usati per
designare gli emittenti di un qualsiasi documento da presentare
in utilizzo di un credito. Se termini del genere figurano nel credi-
to, le banche accetteranno i relativi documenti cosi come presen-
tati a condizione che, nella forma , gli stessi appaiano conformi
agli altri termini e condizioni del credito.

¢/ Salvo che il credito non disponga diversamente, le banche accet-
teranno come originali documenti prodotti, o che appaiono esse-
re stati prodotti:

i) con sistemni di riproduzione ottica;

ii) con sistemi automatizzati o computerizzati, o come risultato
di fali sistemi;

iii) in copia carbone, se contrassegnati come originali e sempre a
condizione che quando necessario tali documenti appaiano
gsszere statl resi gutentici.

Articolo 23

Quando sono richiesti documenti diversi dai documenti di tra-
sporto, dal documenti di assicurazione e dalle fatture commerciali,
il eredito deve prescrivere da chi devono essere emessi tali docu-
menti, la loro formulazione o i dati che devono conteriere. Se il ere-
dito non prescrive guanto precede, le banche accetteranno tali docu-
menti cosi come presentati, a condizione che i dati in essi contenuti
rendano possibile correlare le merci /0 i servizi in essi indicati con
quelli riportati nellale) fatturale) commerciale(i) presentatale) e con
quelli riportati nel credito se lo stesso non prescrive la presentazio-
ne di fattura commerciale.

Articolo 24

Salvo che il credito non disponga diversamente le banche accet-
teranno un documento che rechi una data di emissione antecedente
a quella del eredito, a condizione che tale documento sia presentato
nei termini indicati nel credito e secondo quanto previsto nei pre-
senti articoli.
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D1 - DOCUMENTI DI TRASPORTO (DOCUMENTI INDICANTI
L'IMBARCO, LA SPEDIZIONE O LA PRESA IN CARICO)

Articolo 25

Salvo che un credito nel guale é richiesto un documento di tra-

sporto non prescriva come tale una polizza di carico marittima (po-
lizza di carico oceanica o polizza di carico relativa ad un trasporto
via mare), 0 una ricevuta postale 0 un certificato di spedizione po-
stale:

£/

b/

Le banche, salvo che il credito non disponga diversamente, accet-

teranno un documento di trasporto che:

1} & apparentemente emesso da un determinato vettore o da un

Su0 agente ed

ii} indica, a seconda dei casi, una spedizione 0 una presa in cari-
co delle merci o I'imbarco delle stesse ed

111} e costituito dal gioeo completo degli originali emessi e desti-
nati allo speditore, se emessi in pit di un originale, ed

vl e conforme a tutte le altre prescrizioni del eredito,

Fermo restando guanto sopra e salvo che il eredito non disponga

diversamente, le banche non rifiuteranno un documento di tra-

sporto che:

1) reca un'intestazione guale «Polizza di carico per trasporto
combinator (Combined transport bill of lading), « Documento
di trasporto combinato» (Combined transport document),
«Polizza di carico per trasporto combinato o Polizza di carico
da porto a portor (Combined transport bill of lading or port-
to-port bill of lading) o una intestazione ovvero una combina-
zione di intestazioni aventi scopo ed effetto analoghi, e/o

i) indica alcune o tutte le condizioni di trasporto mediante rife-
rimento a fonte o documento diverso dal documento di tra-
sporto stesso (short form/ blank back transport document -
documento di trasporto in forma abbreviatascon il retro in
bianco, e/o

1i1) indica un luogo di presa in carico diverso dal porto di imbar-
COo /0 un luogo di destinazione finale diverso dal porto di
sharco efo

vy si riferisce a carichi del tipo di quelli in contenitori (contai-
ners) o su palette (pallets) e simili, e/o



C

v) contiene l'indicazione «previsto(aln (intended) o termine ana-
logo riferito alla nave o ad altro mezzo di trasporto e/o al por-
to di imbarco efo al porto di sharco.

Salvo che il credito non disponga diversamente in caso di tra-

sporto via mare o mediante pid modi di frasporto ma che inclu-

dono il trasporto via mare, le banche rifiuteranno un documento

di trasporto che:

i} indica che lo stesso & sopggetto ad un contratto di noleggio

(charter-party), /o

ii} indica che la nave da trasporto dispone delle vele quale unico

mezzo di propulsione.

d; Salvo che il credito non disponga diversamente, le banche rifiute-

ranno un documento di trasporto emesso da spedizioniere a me-
no che non si tratti della «Polizza di carico per trasporti combi-
nati della FIATA» (FIATA Combined transport bill of lading}) ap-
provata dalla Camera di Commercio Internazionale o a2 meno che
il documento non indichi che esso @ emesso da spedizioniere in
gualita di vettore o di agente di un determinato vettore,

Articolo 26

Se un credito nel quale e richiesto un documento di trasporto

prescrive come tale una polizza di carico marittima:

(L,

b

le banche, salvo che il credito non disponga diversamente, accet-

teranno un documento che:

i) & apparentemente emesso da un determinato vetiore o da un
su0 agente ed

il indica che le merci sono state caricate a bordo o spedite su
una determinata nave ed

iii} & ¢costituito dal gioco completo degli originali emessi e desti-
nati allo speditore, se emessi in pid di un originale, ed

iv) & conforme a tutte le altre prescrizioni del credito.

Fermo quanto sopra e salvo che il eredito non disponga diversa-

mente, le banche non rifiuteranno un documento che;

i) reca un'intestazione guale w«Polizza di carico per trasporto
combinatos (Combined transport bill of lading), « Documento
di trasporto combinato» (Combined transport document),
a«Polizza di carico per trasporto combinato o polizza di carico
da porto a porton (Combined transport bill of lading or port-
to-port bill of lading), © una intestazione ovvero una combina-
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zione di intestazioni aventi scopo ed effetto analoghi, e/o

i) indica alcune o tutte le condizioni di trasporto mediante rife-
rimento a fonte o documento diverso dal documento di tra-
sporto stesso (short form / blanck back transport document =
documento di trasporto in forma abbreviata/ con il retro in
bianco), efo

iii} indica un luogo di presa in carico diverso dal porto di imbar-
co e/0 luogo di destinazione finale diverso dal porto di sb arcao,
&0

iv) si riferisce a carichi del tipo di quelli in contenitori (contai-
ners) o su palette (pallets) e simili,

Salvo che il credito non disponga diversamente, le banche rifiute-

rannda un documento che:

1} indica che lo stesso & soggetto ad un contratto di noleggio
{charter-party), e/o

i1} indica che la nave da trasporto dispone delle vele quale unico
mezzodi propulsione, e/o

iil) contiene I'indicazione «previstolals (intended) o termine ana-
logo riferito:
- alla nave e/o al porto di imbarco, salvo che tale documento
non riporti 'annotazione «a bordos (on board) secondo guan-
Lo previsto dall'art. 27 (h) e salvo che non riporti, inoltre, la in-
dicazione dell'effettivo porto di imbarco, e/o

al porto di sbarco, salvo che il luogo di destinazione finale in-

dicato nel documento non sia diverso dal porto di sharco, e/o

vl & emesso da spedizioniere, a meno che il documento non indi-
chi che esso & emesso da tale spedizioniere in qualita di vetto-
re o di agente di un determinato vettore,

Articolo 27

Salvo che il eredito non richieda espressamente un documento di
trasporto per merci a bordo o salvo che non appaia discordante
con altrale) prescrizione(i) del credito o con l'articolo 26, le han-
che accetteranno un documento di trasporto che indica che le
merci sono state prese in carico o ricevute per imbarco.

La messa a bordo o la spedizione su una nave POSS0ON0 essere
provate sia mediante un documento di trasporto contenente
un‘espressione indicante la messa a bordo di una determinata
nave o la spedizione su una determinata nave sia, nel caso di do-



c

b

C/

cumento di trasporto attestante sricevuto per la spediziones, a
mezzo di un annotazione di messa a bordo sul documento di tra-
sporto firmata o siglata e datata dal vettore o dal suo agente: la
data di quest'annotazione sara considerata come data di messa a
bordo di nave determinata o di spedizione su nave determinata.

Articolo 28

Nel caso di trasporto via mare o mediante pitt modi di trasporto
ma che includono il trasporto via mare, le banche rifiuteranno
un documento di trasporto attestante che le merci sono o sa-
ranno caricate sopra coperta, salva espressa autorizzazione nel
eredito.

Le banche non rifiuteranno un documento di trasporto che pre-
vede che le merci possono essere trasportate sopra coperia, a
condizione che in esso non sia espressamente indicato che le
mercl sono o saranno caricate sopra coperta,

Articolo 29

' Al fini del presente articolo, per trasbordo si intende un trasferi-

mento e reimbarco durante il corso del trasporto dal porto di im-
barco o luogo di spedizione o di presa in carico al porto di sbarco
0 luogo di destinazione, sia da un mezzo di trasporto o nave ad al-
tro mezzo di trasporto o nave nell'ambito dello stesso modo di tra-
sporto, sia da un modo di trasporto ad altro modo di trasporto,
Salvo che il trasbordo sia vietato dalle condizioni del credito le
banche accetteranno documenti di trasporto dai quali risulta che
le merci verranno trashordate, a condizione che lintero viaggio
sia coperto da un unico documento di trasporto.
Anche se il trasbordo é vietato dalle condizion del credito, le ban-
che accetteranno documenti di trasporto che:
i} contengono clausole a stampa che attestano il diritto del vet-
tore di trashordare, o
i) attestano o indicano che il trasbordo sard o potra essere effet-
tuato, se il credito prescrive un documento di trasporto com-
binato o prevede il trasporto da un luogo di presa in carico ad
un luogo di destinazione finale mediante modi di trasporto
diversi che includono un trasporto via mare, a condizione che
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l'intero trasporto sia coperto da un unico documento di tra-
sporto, o

iii} attestano o indicano che le merci sono caricate in contenito-
re(i) (container)(s), su rimorchio(i), su «chiattale) LASH» e si-
mili e saranno trasportate dal luogo di presa in carico al luo-
go di destinazione finale nelloigli) stessoli) contenitore(i), ri-
morchioli), echiattale) LASH» e simili a fronte di un unico do-
cumento di trasporto,

iv) attestano o indicano come luoghi di ricevimento e/o di desti-
nazione finale «C.F.8.» (container freight station = area per
svuotamento/riempimento contenitori) o «CY.» (container
yard = area per stoccaggio contenitori} nel, o connessi al, por-
to di imbarco e/o porto di destinazione.

Articolo 30

Se 1l credito prescrive la spedizione delle merei a mezzo posta e

richiede una ricevuta postale o un certificato di spedizione postale,
le banche accetteranno tale ricevuta postale o certificato di spedizio-
ne postale se il documento appare essere stato timbrato o in altro
modo reso autentico e datato nel luogo dal quale il credito prescrive
che le merci devono essere spedite.

a)

by

c/

Articolo 31

Salvo che il credito non disponga diversamente o salvo che non
slano in contrasto con uno qualsiasi dei documenti presentati a
fronte del credito stesso, le banche accetteranno documenti di tra-
sporto che indicano che il nolo o le spese di trasporto (d'ora in
avanti indicati con il termine «nolow) devono ancora essere pagate.
Se un credito prescrive che il documento di trasporto deve indi-
care che il nolo & stato pagato o prepagato, le banche accetteran-
no un documento di trasporto sul quale appaiono, a mezzzo
stampiglia o in altro modo, termini indicanti chiaramente il pa-
gamento o il prepagamento del nolo o sul quale il pagamento del
nolo & indicato in altro modo.

Se l'espressione «nolo pagabile in anticipo» o «noclo da pagarsi in
anticipow o altra espressione equivalente figura sui documenti di
trasporto, essa non sara considerata prova dello avvenuto paga-
mento del nolo.

150



) Salvo che il credito non lo escluda espressamente, le banche ac-
cetteranno documenti di trasporto che fanno riferimento, mediante
stampiglia 0 in altro modo, a spese aggiuntive a quelle di trasporto,
quali spese 0 esborsi conessi ad operazioni di carico, scarico o ad
operazioni similari.

Articolo 32

Salvo che il credito non disponga diversamente, le banche accet-
teranno documenti di trasporto che rechino sul recto una clausola
quale «guantita caricata a dire delllo speditore» (shipper's load and
count) o udice contenere» (said by shipper to contain) o altra espres-
sione equivalente.

Articolo 33

Salvo che il credito non disponga diversamente, le banche accet-
teranno documenti di trasporto che indicano guale speditore delle
mereci un soggetto diverso dal beneficiaric del credito.

Articolo 34

a) Documento di trasporto netto @ un documento sul quale non so-
no state aggiunte clausole 0 annotazioni constatanti espressa-
mente lo stato difettoso delle merci e/o dell'imballaggio.

b Le banche riufiuteranno documenti di trasporto che recano tali
clausole o annotazioni, a meno che il credito non prescriva
espressamete le clausole o annotazioni che sono accettabili,

e) Le banche considereranno soddisfatta la richiesta nel credito di
un documento di trasporto recante la clausola «netto a bordos
(clean on board) se tale documento di trasporto soddisfa alle con-
dizioni del presente articolo e dell’articolo 27 (b,

DZ - DOCUMENTI DI ASSICURAZIONE

Articolo 35
a) I documenti di assicurazione devono essere guelll prescritti dal
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credito e devono essere emessi e/o firmati da compagnie di assi-
curazione o assicuratori (underwriters), o da loro agenti.

b) Le note di copertura (cover notes) emesse da mediatori (brolkers)
non saranno accettate, salvo espressa autorizzazione del eredito.

Articolo 36

Salvo che il credito non disponga diversamente o salvo che non
appaia dal(i) documento(i) di assicurazione che la copertura decorre
al piu tardi dalla data di imbarco o di spedizione o di presa in cari-
co delle merci, le banche rifiuteranno documenti di assicurazione
che recano una data posteriore alla data di imbarco o di spedizione
0 di presa in carico delle merci quale risulta dal(i) documento(i) di
trasporto.

Articolo 37

@/ Salvo che il credito non disponga diversamene, il documento di
assicurazione deve essere espresso nella stessa valuta del credito.

b/ Salvo che il credito non disponga diversamente il valore minimao
per il quale il documento di assicurazione deve indicare la coper-
tura assicurativa effettuata & il valore CIF ¢ costo, assicurazione e
neolo . wporto di destinazione convenutow) o CIP inolo f porto e
assicurazione pagati fino a .. «punto di destinazione convenuton)
delle merci, a seconda dei casi, piu il 10%,. Tuttavia, se le banche
non possono determinare il valore CIF o CIP, a seconda dei casi,
in base a quanto appare dai documenti, esse accetteranno come
tale valore minimo l'importo maggiore tra quello del pagamento,
accetlazione o negoziazione previsto dal eredito e guello della fat-
tura commerciale,

Articolo 38

a) Nel crediti deve essere prescritto il tipo di assicurazione richie-
sto e, all'occorrenza, i rischi addizionali che devono essere COper-
ti. Non devono essere usati termini imprecisi guali urischi usua-
lin 0 «urischi abitualis; se tali termini vengono usati, le banche ac-
cetteranno 1 documenti di assicurazione cosi come presentati
senza responsabilitd per qualsiasi rischio non coperto.



b/ In assenza di specifiche prescrizioni del credito, le banche accet-
teranno 1 documenti di assicurazione cosi come presentati senza
responsabilita per qualunque rischio non coperto.

Articolo 39

Quando un credito prescrive «assicurazione contro tutti i ri-
schin, le banche accetteranno un documento di assicurazione - che
rechi o meno I'intestarione atutti 1 rischis - in cui figuri una qual-
siasi clausola od annotazione «tiutti i rischi» (all risks), anche se in-

dica che aleuni rischi sono esclusi, senza responsabilitd per uno o
win rischi non coperti.

Articolo 40

Le banche accetteranno un documento di assicurazione indican-

te che la copertura comporta una franchigia - sia che si tratti di

franchigia «in eccedendos, sia che si tratti di franghigia «a dedurres

a4 meno che nel eredito non sia espressamente prescritto che 'assi-
curazione non deve prevedere alcuna percentuale di franchigia.

D3 - FATTURA COMMERCIALE

Articolo 41

@) Salvo che il credito non disponga diversamente, le fatture com-
merclall devono essere emesse a nome dell'ordinante.

b/ Salvo che il credito non disponga diversamente, le banche posso-
no rifiutare fatture commerciali emesse per un ammeontare supe-
riore a quello consentito dal credito. Se tuttavia, una banca auto-
rizzata ad effettuare il pagamento, assumere I'impegno di paga-
mento differito, accettare o negoziare a fronte di un credito, ac-
cetta tali fatture, la sua decisione sard vincolante per tutte le al-
tre parti, a condizione che detta banca non abbia pagato, assunto
impegno di pagamento diferito, accettato o negoziato per un im-
porto superiore a quello consentito dal credito.

¢) La descrizione delle merci nella fattura commerciale deve corri-
spondere a guella del credito. In tutti gli altri documenti le merci

153




































































































































